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Tras cuatro jornadas 
al alza, dólar cambia 
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la semana en $4.172 
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EDITORIAL 

Hoy en día, todo  
el mundo atiza el 
fuego de la 
polarización 
Colombia es un país  
sin rumbo que no encuentra 
temas de unidad nacional  
convergentes. P2

LLABORAL. LA CAJA DE COMPENSACIÓN DESTINARÁ $150.000 
MILLONES PARA CONSTRUCCIÓN DE SEDES EDUCATIVASMILLONES PARA CONSTRUCCIÓN DE SEDES EDUCATIVAS

Comfandi 
invertirá en la 

creación de  
11 campus

COLCAP 1.311,68 USURA 28,85% DTF 9,72%BITCOIN US$59.918,1CAFÉ US$2,73PETRÓLEO US$69,29 ORO(GR) $329.446,57 UVR$375,8159DÓLAR $4.172,13 EURO $4.626,47

Alejandro Lugo/LR

INTERNET ECONOMY LOS 20 CAMBIOS QUE HA TENIDO IPHONE DESDE SU PRIMERA VERSIÓN. P14-15

Vea el #InsideLR 
de la entrevista 
completa
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El Gobierno condicionó el 
pago de la opción tarifaria a la 
ley de financiamiento o reforma 
tributaria, lo que desató la crí-
tica de los políticos de la región 

Caribe, quienes aseguran que la 
crisis de precios en la Costa es 
insostenible. El Gobierno podría 
emitir deuda para pagar esos 
compromisos. P3

Hacienda limita aval 
fiscal de reforma a la salud

SALUD. LAS EPS SERÁN GESTORAS EN UN PLAZO DE ENTRE DOS Y CUATRO AÑOS

El Gobierno Nacional radicó 
ayer a puerta cerrada la reforma 
a la salud en la Comisión Sépti-
ma de la Cámara de Representan-
tes. En compañía del presiden-
te de la corporación, Jaime Raúl 
Salamanca, el ministro de Salud, 

Guillermo Jaramillo, inició el 
proceso legislativo del proyecto 
que irá como ley ordinaria, y ne-
cesitará cuatro debates para que 
sea aprobado. La propuesta 
cuenta con aval fiscal del Minis-
terio de Hacienda, pero hay po-

lémica porque estaría condicio-
nado a a estar a paz y salvo a fin 
de año, es decir, lo limita. El ar-
ticulado revive el objetivo de que 
las EPS pase a ser gestoras de sa-
lud en un plazo de entre dos y 
hasta cuatro años. P4-5

COLOMBIA ES EL SÉPTIMO
PAÍS QUE MÁS EXPORTA
FUTBOLISTAS

EXPORTACIÓN DE JUGADORES
ENTRE MAYO DE 2020 Y 2024
Número de jugadores

Brasil

Francia

Argentina

Inglaterra

Alemania

España 

Colombia

Nigeria 

Croacia

Serbia

1.338

1.091

995

586

468

451

433

421

392

392

P8-9
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La opción tarifaria en 
energía será financiada 
con la segunda tributaria

ENERGÍA. DEUDA SUMA MÁS DE $4,7 BILLONES

,

EMPRESARIOS PIDEN IVA DIFERENCIAL A HÍBRIDOS 
Juan Luis Mesa, gerente general de BYD Colombia, dijo que se debe tener en cuenta la tecnología de los vehículos. P11

EMPRESAS 

Levapan prevé vender 
US$300 millones 

Carlos Armando Mejía, 
presidente del Grupo Leva-

pan, dijo que la producción del holding sirve a 
más de 20.000 panaderos y pasteleros. P12
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PROYECCIONES DE
FINANCIACIÓN DEL
SISTEMA DE SALUD
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Cifras en billones

Cotizaciones Aporte PGN SGP salud

Otras fuentes Total

2025 2026

$99,67 $104,31

$3
4,4

6

$3
5,4

8

$3
8,0

8

$3
9,3

7

$1
8,8

5

$2
1,3

6

$8
,27

$8
,09

Mañana vence  
el plazo para 
definir el monto  
del Presupuesto

El Presupuesto General de la 
Nación para el próximo año si-
gue en vilo. El Congreso no ha 
aprobado la proposición del Go-
bierno que busca $523,7 billo-
nes en recursos para ejecutar en 
2025. En la sesión del jueves no 
se logró quórum deliberatorio 
y todo apunta a que la discusión 
llegará al primer debate con el 
monto que llevó el Ministerio de 
Hacienda. Mañana vence el pla-
zo del ciclo presupuestal para 
aprobar el monto, pero el Go-
bierno y los congresistas aún es-
tán lejos de un acuerdo. La di-
ferencia entre ambas partes es 
de más de $24 billones.  P6

SIDEIN

Jacobo Tovar 
Caicedo  
DIRECTOR DE COMFANDI

P10
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ED ITOR IAL

Volver útiles 
las discusiones 
más inútiles
EL ALTO GRADO DE PUGNACIDAD POLÍTICA QUE VIVE 
EL PAÍS POLÍTICO NO PERMITE VER QUE SOBRE LOS 
TEMAS MÁS DISPARATADOS SE PUEDE CONSTRUIR Y 
HACER COINCIDIR ASUNTOS MÁS PRODUCTIVOS

¿Qué nos une como colom-
bianos? ¿Qué mantiene la 
identidad nacional? ¿Cuál es la 
ruta país para llegar a ser 
desarrollado con menos preca-
riedades? Las respuestas no 
son la Selección Colombia de 
Fútbol o el café, mucho menos 
el reguetón; son preguntas bien 
difíciles de responder porque 
nadie con el suficiente lideraz-
go se las ha planteado: hoy 
Colombia es un país sin rumbo 
que no encuentra temas de 
unidad nacional convergentes, 
incluso, es incapaz de acordar 
políticas de Estado. La empre-
sa, Edelman, una firma consul-
tora con presencia en todo el 
mundo publica un informe 
anual sobre la polarización; un 
fenómeno social presente en 
países con posiciones políticas 
radicales. Edelman Trust Baro-
meter es una encuesta que 
profundiza sobre qué tan 
dividido está un país y qué tan 
arraigada está la división, da 
preguntas que deberían ser 
entendidas y que son una 
autentica suerte de diagnóstico 
social. El ultimo reporte indica 
que Argentina, Colombia, 
Estados Unidos, Sudáfrica, 
España y Suecia son los países 
más polarizados del mundo. 
Para hacer esa sentencia estu-
dia cuatro categorías para 
tratar de cuantificar la polariza-
ción: angustias económicas, 
desequilibrio institucional, 
división de clases y credibili-
dad de instituciones. En el caso 
de Colombia, inflación, deva-
luación y poco crecimiento, son 
factores que a todos desani-
man, más de la mitad de los 
encuestados, 51%, dice que el 
país está más dividido más 
ahora que el año pasado. Y si al 
recorrido de polarización se le 
suma la guerra interna que 
arrecia en regiones enteras, la 
polarización se refleja en 
enfrentamientos bélicos con 
muertos de por medio; en 
pocos años, Colombia pasó de 
ser un país con enorme poten-
cial de crecimiento y de estabi-
lidad a ser uno de los más 
polarizados y peligrosos, lo que 
al final le pasa la cuenta de 
cobro a la calidad de vida y 
bienestar. Diagnosticar el 
problema es lo más fácil, lo 

verdaderamente complicado es 
tener un plan para salir de los 
problemas, y no hay camino 
distinto a construir sobre las 
diferencias y en volver útiles 
las discusiones inútiles. Por 
ahora, todo el mundo atiza el 
fuego de la polarización. Por 
ejemplo, si hay una inoportuna 
y descabellada reforma tributa-
ria sobre la mesa, por qué no se 
saca lo mejor de sus plantea-
mientos para acordar un avan-
ce del país. Bajarle la tasa de 
renta a la empresas es un paso 
enorme y procurar que antes 
de 2030 esa leonina tasa esté 
en 28% o 25%, es uno de los 
proyectos más notables en los 
que se puede trabajar; por qué 
razón: el sector productivo, la 
red industrial y empresarial del 
país es la que genera riqueza; 
los impuestos per se son una 
detracción, succión o contribu-
ción de la riqueza que se crea; 
el sector público o los gobier-
nos de turno, se llevan un buen 
porcentaje de esa riqueza para 
convertirlos en promesas de 
inversión social o los usa para 

el funcionamiento del aparato 
estatal; si la actual reforma 
tributaria propone rebajar la 
tasa de renta a las empresas, 
muy bien, pero hay que lograr 
que el Gobierno Nacional com-
pense esa reducción de im-
puestos encaminada a generar 
más riqueza, con una buena 
reducción del gasto público y 
algunos mecanismos que 
garanticen ejecución de presu-
puestos y un buen funciona-
miento; no haciendo que las 
personas naturales más exito-
sas paguen lo que se les ahorra 
a las empresas.  

El problema es que Colom-
bia ha perdido la capacidad 
de discusión y de sacar de 
cada episodio malo una 
situación mejor a la actual.

RESUMEN DEL EFECTO 
ESTIMADO DEL PROYECTO 
DE LEY DE FINANCIAMIENTO
Cifras en miles de millones
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Mejoras operatividad
Tributaria

Total Ley de
Financiamiento

$1,637
$1,106
$1,172

2025
2026
2027

$11,828
$2,858
$1,146

2025
2026
2027

RANKING

JOSÉ. Con mi pareja sí lo haría. Sin embargo, con mis 
hermanos nunca. 

CARLOS. Creo que tener una tarjeta compartida 
puede facilitar la gestión de los gastos en pareja. Es una 
forma práctica de llevar un control conjunto de los 
ingresos y egresos, y evita malentendidos sobre el uso 
del dinero. 

FERNANDO. Prefiero mantener nuestras finanzas sepa-
radas. Aunque las tarjetas compartidas pueden ser úti-
les, también pueden generar conflictos si no hay una 
comunicación clara y acuerdos previos sobre cómo se 
manejarán los gastos. 

MARÍA JOSÉ. Creo que es una buena idea siempre y 
cuando se establezcan reglas claras sobre cómo se 
usará la tarjeta y se mantenga un buen registro de los 
gastos.  

SERGIO. No me convence la idea de tener una tarjeta 
compartida por los posibles inconvenientes que pueda 
traer. Es preferible cada uno con lo suyo y así se vive 
más tranquilo.

¿Le parece buena idea y 
haría uso de las nuevas  

tarjetas compartidas? 

LOS BANCOS Y HOLDINGS BANCARIOS MÁS
GRANDES POR CAPITALIZACIÓN DE MERCADO
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JpMorgan Chase

Bank of America

ICBC

Agricultural Bank of China

Wells Fargo

China Construction Bank

Royal Bank of Canada

Bank of China

HSBC

Commonwealth Bank

Nu Holdings

US$584,53

US$299,17

US$260,33

US$213,66

US$178,03

US$176,4

US$175,37

US$171,8

US$160,21

US$159,37

US$70,09

EE.UU.

EE.UU.

China

China

EE.UU.

China

Canadá

China

Reino Unido

Australia

Brasil

Capitalización de mercado (billones)Posición en el ranking Cifras al 13 de septiembre de 2024 10:00 a.m.

MENSAJES A LR

PERSONAJE 
DEL DÍA

GUILLERMO A. 
JARAMILLO 
MINISTRO  
DE SALUD 

La reforma a la 
salud fue radica-
da en la 
Comisión 
Séptima de la 
Cámara de 
Representantes. 
La propuesta 
fue presentada 
por el ministro 
de Salud, 
Guillermo 
Jaramillo. El 
ministro asegu-
ró que  “no hay 
nada nuevo. 
Estamos llevan-
do lo mismo”. 

2024

14 DE SEPTIEMBRE   |    HACE 50 AÑOS

19741974 2024

Gobierno insiste en reformar la salud 
El Gobierno Nacional radicó la reforma a 
la salud en la Comisión Séptima de la Cá-
mara de Representantes. El ministro de 
Salud recalcó que no van contra las EPS.

1 1Expectativa económica 
Los empresarios confiaron en que el pre-
sidente Alfonso López Michelsen des-
pejara sus dudas en materia económica  
y fiscal para gozar de un mejor marco. 

Vence plazo para definir Presupuesto 
El Presupuesto General de la Nación está 
en vilo. El Congreso no ha aprobado la 
propuesta del Gobierno de $523,7 billo-
nes debido a un desfase de $12 billones. 

2 Se van los científicos nucleares 
A pesar de tener un Instituto de Asuntos 
Nucleares, no hay científicos. Todos se 
han marchado a Estados Unidos y Euro-
pa, buscando “mejores oportunidades”.

2

1

2

1

2
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naria de la Cámara de Represen-
tantes, luego de que se levanta-
ra la sesión el pasado lunes 9 
de septiembre. 

El proyecto generó una serie 
de dudas a los gremios produc-
tivos, ya que se incrementarían 
los costos para las empresas, 
además de, aseguran, fomenta-
ría la informalidad. 

En medio de las discusiones 
entre el Gobierno y los trans-
portadores, uno de los argu-
mentos que usaban los protes-
tantes era que el diésel era muy 
significativo para la canasta 
transportadora. Este  se refie-
re a los costos de operar un ca-
mión mientras se lleva mer-
cancía. Entre esa compilación 
se estiman los precios del com-
bustible, llantas, aceites, pie-
zas, y todo tipo de insumos 
para cumplir con las tareas. De 
acuerdo con el Dane, tuvo un 
aumento de 3,73% en julio. 

ROBERTO CASAS LUGO 
rcasas@larepublica.com.co

El texto también especificó 
que lo que puede reconocerse 
como deuda por opción tarifaria 
sería como máximo, el saldo 
adeudado al momento de la en-
trada en vigor de este proyecto, 
en caso, eso sí, de que logre su 
aprobación en el Legislativo. 

Justo en este apartado es 
donde están las luces y críticas 
de analistas y políticos, toda vez 

que la aprobación de la refor-
ma tributaria está sujeta al vis-
to bueno por parte de las comi-
siones económicas al 
presupuesto general de 2025. 

Esta aprobación está condi-
cionada, a su vez, a un recorte 
del monto prometido por el Go-
bierno de $523,7 billones, por 
parte de políticos de oposición 
e independientes, que rechazan 
la baja ejecución y el alto gasto 
administrativo, entre otros. 

“Vincular la opción tarifaria 
al proyecto de financiamiento 
hace que pueda estar demorán-
dose más la definición de la op-
ción tarifaria (...) La verdad, nos 
parece complejo porque la tri-
butaria hoy puede tener un cur-
so no favorable”, aseguró frente 
al tema, Alejandro Castañeda, 
presidente de Andeg. 

Andrés Felipe Gallegos, ana-
lista de investigaciones econó-
micas de Coficolombiana, asegu-
ró que cada día que pasa “es una 
mayor presión en la facturas de 
los hogares, especialmente, los 
de la región Caribe”. 

El experto aseguró que con 
el pago de la opción tarifaria, los 
usuarios de energía eléctrica de 
la costa Caribe tendrán un des-
cuento entre 8% y 30% en las fac-
turas de energía. “Las tarifas po-
drían reducirse en 8,3% en los 
departamentos donde opera Afi-
nia y 30,7% en los de Air-e”. 

ROBERTO CASAS LUGO 
rcasas@larepublica.com.co
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ASÍ PLANTEA EL GOBIERNO EL PAGO DE LA 
OPCIÓN TARIFARIA EN LA REFORMA TRIBUTARIA

Fuente: Ministerio de Hacienda / XM / Gráfico: LR-ST

¿Cuándo aplicará?
¿De cuánto es la deuda 
de la opción tarifaria?

Vigencia fiscal 2025 $4,7 billones

¿Para quiénes aplicará? ¿Hay recursos disponibles?

Costo Restricciones vs Precio de Bolsa Nacional

Usuarios de energía 1, 2 y 3 La Nación podrá emitir deuda

$40.000

$35.000

$30.000

$25.000

$20.000

$15.000

$10.000

$5.000

$0

297,88

5.094,58

Costo Restricciones

Costo Restricciones (COP millones)Precio bolsa diario ponderado (COP / Kwh)

La opción tarifaria en energía será 
financiada con la segunda tributaria

BOGOTÁ 

Tal y como estaba previsto, el 
Gobierno Nacional condicionó 
el pago de la opción tarifaria a 
la reforma tributaria, o ley de 
financiamiento, como lo pro-
mueve el discurso oficial. 

Y más allá de alegrías, por 
una posible solución a la crisis 
energética del país, especial-
mente de la región Caribe, se in-
tensificaron las críticas hacia la 
propuesta del Gobierno. 

Si bien desde los ministerios 
de Hacienda y de Energía ya se 
habían comprometido con $2 
billones para pagar esta deuda  
por medio de Findeter, lo cierto 
es que los compromisos adqui-
ridos ascienden hasta $4,7 billo-
nes en su totalidad, con corte 
hasta el pasado abril. 

Los $2 billones que promete 
el Gobierno apenas cubrirían 
los estratos 1,2 y 3, como prome-
te la norma tributaria. 

El restante de estos recursos 
para finiquitar la opción tarifa-
ria se conseguirían a través de 
emisión de deuda. Así lo seña-
ló el proyecto de ley, radicado 
ante el Congreso esta semana. 

“De manera excepcional y ex-
clusivamente durante la vigen-
cia fiscal 2025, la Nación podrá 
reconocer como deuda pública 
los saldos adeudados por los 
usuarios regulados del servicio 
público domiciliario de energía 
eléctrica en los estratos 1, 2 y 3 
(...) Las obligaciones podrán ser 
pagadas con bonos u otros títu-

LABORAL. MINTRABAJO LO INCLUIRÁ EN REFORMA

Transportadores, con 
artículo en la laboral

BOGOTÁ 

El Ministerio del Trabajo pre-
sentará este lunes un artículo 
que busca acobijar a los dere-
chos de los transportadores en 
la reforma laboral, que actual-
mente se debate en el Congre-
so de la República. 

Gloria Inés Ramírez, titular 
de la cartera laboral, aseguró 
que este acuerdo es producto 
de las mesas técnicas con las 
que acordaron levantar el 
paro de camioneros de prin-
cipios de este mes. 

Hasta ahora no se conoce 
cuáles son las condiciones que 
negoció la ministra Ramírez 

con los transportadores. Según 
dijo el Ministerio de Trabajo en 
un comunicado, el contenido 
de la norma se radicará el lu-
nes en el Congreso. 

 “Anunciamos al país que he-
mos concluido la segunda mesa 
técnica de trabajo buscando la 
redacción de un artículo para 
incluir en la reforma laboral, tal 
y como acordamos en el levan-
tamiento del paro camionero. 
Así es pues que ahora todos a 
trabajar en el Congreso de la Re-
pública para que el artículo no 
solamente sea incluido sino 
también aprobado”, dijo la mi-
nistra Ramírez. 

“Después de este paro que se 
inició hace ocho días, hemos 
concluido en la mesa de traba-
jo con la ministra para que nos 
ayude a poder solucionar el pro-
blema social que tenemos todos 
los conductores de Colombia, 

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con el seguimiento al trámite de 
la reforma tributaria en el Congreso.

los de deuda pública. El Gobier-
no Nacional reglamentará la 
materia”, señaló la norma. 

Con este apartado, el Gobier-
no Nacional abre la posibilidad 
de que las obligaciones puedan 
ser canceladas luego de emitir 
nueva deuda puntual para este 
compromiso o tomando algu-
nos de los saldos que se liberen 
por otras emisiones. 

Ministerio de Trabajo 

La ministra de Trabajo, Gloria Inés Ramírez, está realizando mesas de 
trabajo para ejecutar los acuerdos con los gremios transportadores.

“Esto lo que hace es que 
pueda estar demorándose 
más la definición del 
mecanismo. Desde 
los gremios nos parece 
complejo. El texto tendría 
un curso no favorable”.

Alejandro 
Castañeda 
Presidente 
de Andeg

“Cada día sin resolver el 
pago de la opción tarifaria 
significa una mayor 
presión en las facturas 
de energía en los hogares, 
especialmente, aquellos  
de la región Caribe”.

Andrés 
Felipe Gallego 
Analista de Invest. 
de Corficolombiana

30% 
ES EL MONTO MÁXIMO EN EL QUE 
SE PODRÍAN REDUCIR LOS PRECIOS 
DE LAS FACTURAS DE ENERGÍA 
ELÉCTRICA EN LA COSTA CARIBE. 

ENERGÍA. SEGÚN EXPERTOS 
Y POLÍTICOS, CADA DÍA QUE 
PASA COMPLICA EL ESTADO 
DEL PAGO DE LA ENERGÍA, 
ESPECIALMENTE DE LOS 
USUARIOS DEL CARIBE. 
EL ALIVIO ESTÁ ATADO AL 
TEXTO FISCAL DE PETRO

que es nuestra seguridad social 
y nuestro seguro pensional”, 
dijo a su turno Arturo Palacios, 
uno de los voceros del gremio. 

El próximo martes 17 de sep-
tiembre se retomará el debate 
de la reforma laboral en la ple-

Proponen eliminar la opción tarifaria 

Luego de la visita del superintendente de Servicios, Dagoberto 
Quiroga, el alcalde de Barranquilla, Alejandro Char, le propuso 
la eliminación de la opción tarifaria, como un mecanismo para 
aliviar la presión de los hogares por el pago de su factura de 
energía eléctrica. “Los barranquilleros podremos tener un ahorro 
de casi 30% en el recibo de energía, después de haber pagado 
más de 80% de este injusto cobro”, manifestó el mandatario 
local, a través de su cuenta de X. Agregó que “esperan una 
respuesta lo más pronto posible” sobre esta solicitud.
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PRINCIPALES PUNTOS DE LA REFORMA A LA SALUD

LAS PROYECCIONES DE
FINANCIACIÓN DE 2025
Cifras en miles de millones

Cotizaciones Aporte PGN

2025 2026 2027 2028 2029

$99.676 $104.315 $109.730 $115.438 $121.455

Fuente: Ministerio de Salud  / Fuente: Ministerio de Salud

$3
4.

46
0

$3
5.

48
0

$3
6.

53
0

$3
7.

61
7

$3
8.

74
0

$3
8.

08
2

$3
9.

37
2

$4
1.

86
3

$4
5.

40
6

$4
8.

66
8

$1
8.

85
5

$2
1.

36
3

$2
2.

96
3

$2
3.

75
6

$2
5.

09
2

$8
.2

79

$8
.0

99

$8
.3

74

$8
.6

59

$8
.9

55

DISTRIBUCIÓN 
GEOGRÁFICA DE LOS 
NIVELES DE ACCESO 
POTENCIAL A LOS 
SERVICIOS DE SALUD 
EN COLOMBIA
2013 – 2017
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Alto

Muy alto

1

2

3

4

ALGUNOS DE LOS 
PRINCIPALES PUNTOS 
DE LA REFORMA: 

Transformación del Sistema 
General de Seguridad Social 
en uno de aseguramiento 
social en salud. 

Modificación en la 
Gobernanza y profundización 
de la descentralización del 
sistema en las regiones. 

Eliminación de la figura de las 
EPS para que se creen las 
Gestoras de Salud y Vida. 

Fortalecimiento de la Adres 
en la administración de los 
recursos.

La reforma a la salud 
SALUD. 
ESTA ES LA SEGUNDA VEZ 
QUE EL GOBIERNO RADICA 
EL PROYECTO; ALGUNAS DE 
LAS PRINCIPALES MEDIDAS 
SON EL FORTALECIMIENTO 
DE LA ADRES Y LA 
TRANSICIÓN DE LAS EPS

BOGOTÁ 

El Gobierno Nacional radicó la 
reforma a la salud. El proyecto irá 
como ley ordinaria, y necesitará 
cuatro debates para que sea apro-
bado como ley. El Ministerio de 
Hacienda señaló que el impacto 
fiscal de la iniciativa es compa-
tible con el Marco Fiscal de Me-
diano Plazo. La entidad recalcó 
que la financiación del sistema es 
sostenible en la medida en que 
las obligaciones sean cubiertas 
en 2024, según la priorización del 
Ministerio de Salud.  

Sin embargo, a pesar de te-
ner el aval fiscal del MinHacien-
da,, surgieron dudas del docu-
mento ya que se condiciona a 
que el sistema debe estar a paz 
y salvo a final de año. 

“Es demoledor que el Ministe-
rio de Hacienda condicione el aval 
fiscal de la reforma a estar a paz 
y salvo con las deudas corrien-
tes acumuladas al cierre de 2024. 
¿Cómo se planea saldar esa deu-
da, cuando el sistema cerrará 
2024 con un déficit cercano a 
$5,3 billones solo en asegura-
miento y $819.000 millones en 
deuda por presupuestos máxi-
mos de 2022, entre otros?”, ar-
gumentó Norma Hurtado, sena-
dora por el Partido de la U.  

El Ministerio de Hacienda 
proyectó gastos de $99,6 billo-
nes para 2025 y $156,6 billones 
para 2034. “Este proyecto no 
soluciona el problema finan-

BOGOTÁ 

A través de un fallo de tutela, 
un juez del Juzgado Cuarto La-
boral del Distrito Judicial de San-
ta Marta ordenó a Ecopetrol, Mi-
nisterio de Minas y Energía y 
Petrobras a que se suspenda in-
mediatamente la exploración del 
pozo Uchuva 2, hasta que se rea-
lice una consulta previa con la co-
munidad indígena de Taganga. 

La orden judicial recalcó que 
la consulta previa a las entida-
des locales es un derecho funda-
mental; por lo cual, el juez le or-
denó al Ministerio de Interior a que 
en máximo un mes se realice con-

sulta previa con el cabildo indíge-
na de Taganga. En el documen-
to se mencionó que la autoridad 
Nacional de Licencias Ambienta-
les, en coordinación con el Mi-
nisterio de Ambiente, deben rea-
lizar estudios para identificar el 
impacto ambiental y sociocultu-
ral del proyecto. Además, ordenó 
a la Presidencia de la República 
a que implemente una coordina-
ción institucional en un plazo 
que no supere seis meses para 
la garantía de la protección de co-
munidades. 

El juez también ordenó más 
medidas y coordinación con la 

Escuela Superior de Administra-
ción Pública para la protección de 
las comunidades en procesos de 
exploración energéticos. Ecopetrol 
afirmó que se están desarrollan-
do reuniones con Petrobras para 
evaluar el impacto del fallo, pero 
todavía no hay comunicados ofi-
ciales por parte de la petrolera. 

¿HABRÁ DESABASTECIMIENTO? 
“Tenemos gas, el inconve-

niente está en que no se ha lo-
grado un acuerdo para que lo 
vendan y cómo lo van a comer-
cializar”, manifestó Ortega. “Es-
tamos viendo que el gas debería 

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con más información sobre los planes 
de inversión de la Adres en 2024. 

vicios y sus instituciones pres-
tadoras, así como del sistema 
de aseguramiento social”, se-
ñaló el documento.  

La propuesta integró la crea-
ción de una instancia para la 
planeación y la evaluación del 
sistema. A la vez, sostuvo que 
debe haber un sistema público 
de información en salud que in-
tegre información individual y 
poblacional en salud. En forma-
lización, propuso que trabaja-
dores en instituciones privadas 
o mixtas deben estar vinculados 
con un contrato laboral y esto 
estará vigilado por la Superin-
tendencia de Salud.  

GESTORAS DE SALUD Y VIDA 
El Gobierno apuntó que en 

2024 intervino a tres EPS tras 

ciero. No se habla de presu-
puestos máximos ni de los pro-
blemas que  ocasionaron los in-
convenientes. No hay claridad 
en cómo se va a usar el dinero. 
El gasto en salud a futuro es di-
fícil de contener; esta será la 
principal discusión”, afirmó 
Paul Rodríguez, director de la 
escuela doctoral en economía 
de la Universidad del Rosario. 

PUNTOS DE LA REFORMA 
El proyecto estipuló 112 

subregiones, al interior de 10 
regiones, con la finalidad de 
implementar políticas públi-
cas de acuerdo a las necesida-
des de la atención en salud; lo 
anterior se haría gracias a la 
identificación del flujo de per-
sonas y así, “ordenar los ser-

ENERGÍA. ECOPETROL Y PETROBRAS ESTÁN DESARROLLANDO REUNIONES

Juez ordenó a Ecopetrol y Petrobras 
que pare de explorar Uchuva-2

ENERGÍA 

Bogotá puede tener 
problemas energéticos

El alcalde de Bogotá, Carlos Fernando Galán, 
mencionó que la capital puede atravesar un 
problema de energía en los próximos años. 
En consecuencia, el mandatario instó al Gobier-
no a encontrar soluciones con la finalidad de 
que se garantice el abastecimiento. Lo anterior 
se da en un marco en el cual se redujo el nivel de 
los embalses; por lo cual, Galán afirmó que las 
restricciones de agua pueden endurecerse. (MAC)

TRANSPORTE 

Fedetranscarga tendrá 
un nuevo presidente
Este jueves, Fedetranscarga comunicó la 
renuncia de su presidente, Henry Cárdenas 
Cruz y aseguró que en estos momentos 
históricos están listos para escribir un nuevo 
capítulo en la federación. “Agradecemos 
profundamente su dedicación, liderazgo y 
contribuciones que ha brindado al gremio y al 
sector, marcando un legado significativo para 
nuestra industria”, dice el comunicado. (BO)

ENERGÍA 

Asoenergía hace un 
llamado para 2025

Por medio de un comunicado, la Asociación 
Colombiana de Grandes Consumidores de Energía 
Industriales y Comerciales, Asoenergía, dirigida 
por Sandra Fonseca, hizo un llamado al 
Gobierno Nacional para que priorice la utiliza-
ción de los recursos contingentes de gas natural 
costa adentro, ante la crisis que enfrentará 
Colombia en 2025 debido a la reducción 
de la oferta de este combustible. (CD)

Alcaldía de Bogotá

Asoenergía

CEDULA 
AFILIADO NOMBRE AFILIADO FECHA 

SINIESTRO NOMBRE RECLAMANTES

42889105 LUZ GLORIA ARRIETA CASTILLO 8/8/2024 MAYLETH LARA ARRIETA

1054543847 JHOJAN MILCIADES CIFUENTES RAMOS 12/8/2024
JHOJAN ESTIVEN CIFUENTES REYES

JENNIFER REYES MACIAS
42006375 GLORIA INES BUITRAGO TOBON 28/8/2024 GUILLERMO DUQUE DUQUE

17413912 HENRRY FERNANDO REY LEON 12/8/2024
TERESA ACOSTA

GIOVANNY STEVEN REY ACOSTA

LAS PERSONAS QUE SE CONSIDEREN CON DERECHO PARA RECLAMAR COMO BENEFICIARIOS DE LA PRESTACIÓN 
ECONÓMICA POR SOBREVIVENCIA, FAVOR COMUNICARSE CON LA LÍNEA DE ATENCIÓN DE ASULADO SEGUROS DE VIDA S.A. 

AL 018000 412 854, LÍNEA LOCAL (604)4026876 O AL CORREO INFO@ASULADO.COM.CO.

ÚNICO  AVISO                     14 DE SEPTIEMBRE DE 2024

Escanee para ver 
el video sobre la reforma 
a la salud radicada el 13 
de septiembre de 2024. 
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SGP salud Otras fuentes Total

2030 2031 2032 2033 2034

$127.773 $134.434 $141.454 $148.856 $156.662

$3
9.

92
0

$4
1.

15
6

$4
2.

44
5

$4
3.

78
4

$4
5.

17
2

$5
2.

36
3

$5
6.

25
3

$6
0.

48
6

$6
5.

00
9

$6
9.

89
2

$2
6.

22
8

$2
7.

44
5

$2
8.

61
1

$2
9.

80
8

$3
0.

98
6

$9
.2

62

$9
.5

80

$9
.9

12

$1
0.

25
5

$1
0.

61
2

SUBREGIONES IDENTIFICADAS

Subregiones

32

21

12

10

9

9

8

6

4

1

112

Región

Central

Occidental

Nororiental

Caribe 2

Caribe 1

Noroccidental

Oriental

Sur

Bogotá

Seaflower

Total país

1

2

3

4

5

6

7
8

9

10

1

2

3
4

5

6

7

8

9

10

estar en déficit en aproximada-
mente 70 millones de pies cú-
bicos para el próximo año en el 
tercer trimestre. Desde Andeg 
no vemos que la falta de oferta 
sea a corto plazo; en contraste, 
el déficit debería estar para 

  llega con aval fiscal 

“Es demoledor que el 
Ministerio de Hacienda 
condicione el aval fiscal 
de la reforma a estar a 
paz y salvo con las deudas 
corrientes acumuladas 
al cierre de 2024”.

Norma 
Hurtado 
Senadora por el 
Partido de la U

POZO UCHUVA-2 UBICADO EN EL MAR CARIBE

Está ubicado en aguas 
profundas de 837 
metros de la lámina 
de agua

A 76 kilómetros de Santa Marta

Fue a través de una acción de tutela

Se ordenó al Ministerio del Interior que en 
máximo un mes se realice consulta previa 
con el cabildo indígena de Taganga 

A Presidencia de la República se ordenó 
una coordinación institucional para la 
protección de comunidades ancestrales 

Ministerio de 
Minas y Energía

Agencia Nacional 
de Hidrocarburos

Ministerio de 
Ambiente

El fallo se dirige a:

En Bloque Tayrona, Petrobras 
tiene una participación de 
44,4% y Ecopetrol 55,6%

Uchuva-1 fue considerado 
por Ecopetrol como fuente 
importante de 
abastecimiento de gas 

FALLO JUDICIAL PARA EL CESE DE
EXPLORACIONES EN UCHUVA-2 

Fuente: Ecopetrol / Juzgado Cuarto Laboral del Distrito 
Judicial de Santa Marta / Gráfico: LR-ER-GR

Ecopetrol

Petrobras

Ministerio del 
Interior

“Este proyecto no 
soluciona el problema 
financiero. No hay 
claridad en cómo 
se va a usar el dinero, y 
el gasto en salud a futuro 
es difícil de contener”.

Paul 
Rodríguez 
Dir. del doctorado en 
Economía U. Rosario

La junta directiva de 
Ecopetrol no fue al 
debate de control 
político en el Senado 

El 3 de septiembre de 2024 
estaba programado un debate 
de control político sobre 
Ecopetrol, convocado por los 
senadores José David Name 
y Didier Lobo en la comisión 
quinta del Senado. La ausencia 
de la empresa más grande del 
país causó descontento entre 
los miembros de la comisión. 
El presidente de Ecopetrol, 
Ricardo Roa, había enviado 
una carta el 30 de agosto 
informando que no podría 
asistir al debate porque estaría 
fuera del país. Ante esto, el 
senador Name comentó que 
“Ricardo Roa salió huyendo 
a China (...) tarde o temprano 
tendrá que venir”.

encontrar fallas como: incre-
mentos injustificados en gas-
tos operativos, flexibilidad en 
contratación, debilidad en re-
gistro de atenciones, entre 
otros puntos. En consecuencia, 
el proyecto propone que las 
EPS se conviertan en Gestoras 
de Salud y Vida, y solo las que 
cumplan con el saneamiento 
de pasivos en un plazo máximo 
de 48 meses podrán integrar-
se al nuevo sistema.  

“El proyecto de reforma 
mantiene la estructura que se 
había planteado sobre las Ges-
toras de Salud, como entidades 
que van a realizar una colabo-
ración en la organización de los 
centros de atención primaria. 
Se van a organizar en subregio-
nes funcionales para la gestión. 

Lo positivo es que ahora se 
brinda claridad sobre quién va 
a realizar la gestión del riesgo”, 
afirmó Jesús González, presi-
dente del Colegio de abogados 
en Derecho Médico. 

Para González, lo preocupan-
te es que hasta el momento, el 
documento no presentó el esce-
nario de la contratación de los 
prestadores de servicios. “Se es-
tipuló la articulación en la con-
tratación, entonces habrá que 
mirar con más detalle cuál es la 
propuesta del Gobierno en con-
tratación”, concluyó el abogado.  

EL PAPEL DE LA ADRES 
El Ejecutivo insistió en el for-

talecimiento de la Administrado-
ra de los Recursos del Sistema Ge-
neral de Salud, Adres. La entidad 

tendrá como objetivo la admi-
nistración de los recursos del 
sistema de salud. Si el proyec-
to se implementa, la Adres “asu-
mirá como pagador único del sis-
tema, efectuará giros directos a 
los prestadores y proveedores de 
tecnologías, de naturaleza públi-
ca, privada y mixta”, señaló el 
proyecto. “Esta entidad ya admi-
nistra la totalidad de los recursos, 
pero en una función de girador de 
los montos. La reforma propone 
que la entidad tendrá funciones 
adicionales que implican mayo-
res esfuerzos operativos, no sola-
mente para girar los recursos, 
sino para intervenir en toda la ca-
dena. Esperamos que la Adres 
pueda adaptarse a esos desafíos”, 
añadió González.  

“Las gestoras se encargarían 
de la tarea de revisar las fac-
turas y acuerdos, como lo ha-
cen las EPS en este momento, y 
la Adres sencillamente paga”, 
concluyó Rodríguez.  

MANUEL ALEJANDRO CORREA 
@Alejandro07759

SALUD. EL DEPARTAMENTO MÁS AFECTADO ES ATLÁNTICO

La Adres tuvo que 
suspender pagos a 
52 IPS por “no existir”

BOGOTÁ 

La Administradora de los Re-
cursos del Sistema General de Se-
guridad Social en Salud, Adres, ha 
suspendido los pagos a 52 Insti-
tuciones Prestadoras de Servi-
cios de Salud, IPS, que no han 
sido contratadas por las firmas 
de auditoría, según afirmó su di-
rector, Félix León Martínez. 

Este explicó que se ofrece la 
oportunidad a las IPS señaladas 
de demostrar su existencia. “Se 
da la oportunidad de que las IPS, 
aparentemente inexistentes, 
demuestren su existencia (...) 
Si las IPS no demuestran su exis-
tencia, informaremos el delito a 
la Fiscalía”, dijo Félix León. 

Estas instituciones tendrán 
un plazo de 10 días hábiles para 
presentar un recurso de repo-
sición. Si no logran demostrar 
su existencia, la Adres remitirá 
estos hechos a la Fiscalía. 

La entidad toma esta medi-
da después de las auditorías 
realizadas por tres firmas con-
tratadas por la Adres desde 
2023 para controlar, verificar 
y reconocer pagos a entidades 
que presentan reclamaciones 
por servicios de salud y gastos 

de transporte relacionados con 
accidentes de tránsito provo-
cados por vehículos sin Soat o 
no identificados.  

Durante las visitas a las di-
recciones registradas en los 
formularios de reclamaciones, 
los auditores no encontraron 
infraestructura física. Las 52 
IPS no podrán recibir recursos 
por giro directo, y Adres está in-
formando a las EPS del país que 
no deben incluirlas en la pro-
gramación mensual hasta que 
se confirme su existencia. 

La mayoría de estas IPS es-
tán ubicadas en la costa Atlán-
tica, y en el departamento de 
Córdoba los auditores de la en-
tidad enfrentaron amenazas 
durante sus visitas. Los territo-
rios más afectados son Atlánti-
co, Magdalena, Arauca, Casa-
nare y Vichada. 

Los recursos retenidos por 
estas primeras cuentas ascien-
den a $70.677 millones, según 
información proporcionada por 
el director de la Adres. 

Martínez Martín, manifestó 
que “la entidad tiene la respon-
sabilidad de preservar el buen 
manejo de los recursos del sis-
tema de salud y para ello hemos 
exigido a las empresas audito-
ras que sean minuciosas en la 
revisión de las cuentas que nos 
están presentando por presta-
ción de servicios de salud”. 

CRISTIAN MORENO GARZÓN 
@cristian.morenog

$70.677 
MILLONES SON LOS RECURSOS 
QUE FUERON RETENIDOS 
Y QUE IBAN A SER GIRADOS 
POR LA ADRES A ESTAS IPS.

2026”, manifestó Castañeda. 
Ortega recalcó que es importan-
te que haya un quórum en la 
Creg, con la finalidad de que las 
regulaciones se implementen. 

MANUEL ALEJANDRO CORREA 
mcorrea@larepublica.com.co

Mercado NT Cfjm F1 F2 F3 (CU) Gm,i,j Dn,m Cvm,i,j PRn,m,ij COT* CU + COT

11-12-19 699,7458 706,8086 710,6287 706,5428 306,7620 247,8405 35,0669 58,5842 60,01 766,5528

13-14-15-18 631,5987 638,6615 642,4816 638,3957 306,7620 179,6934 35,0669 58,5842 60,01 698,4057

2 569,6375 576,1254 579,6345 575,8812 306,7620 150,9923 35,0669 24,7708 61,86 637,7412

NORTE SANTANDER 3 10.979,9    498,0445 504,5008 507,9929 504,2578 306,7620 85,4213 31,4717 22,3136 25,62 529,8778

11-12-19 725,9874 733,0773 736,9121 732,8105 306,7620 266,8144 40,6159 60,3290 32,88 765,6905

3 529,8631 536,2654 539,7282 536,0245 306,7620 110,4684 40,6159 19,8890 32,15 568,1745

CARIBEMAR 2 15.036,6    571,5843 578,3056 581,9410 578,0527 306,7620 131,0033 31,4453 50,5529 65,30 643,3527

11-12-19 728,7873 735,8170 739,6192 735,5524 306,2545 247,8405 66,2623 56,9059 0,00 735,5524

13-14-15-18 698,1321 705,1618 708,9640 704,8972 306,2545 217,1853 66,2623 56,9059 0,00 704,8972

2 600,3267 606,8091 610,3153 606,5652 306,2545 150,9923 66,2623 24,7669 0,00 606,5652

3 535,1266 541,5724 545,0588 541,3298 306,2545 87,9020 66,2623 22,6218 0,00 541,3298

Cufm,j = 0,0 Rm,i 9,7375 Tm 48,5517 Tmin 42,5700 Tmed 48,7856 Tmax 52,1475

11-12-19 F1

14-13-15-18 F2

16 - 17 F3

CALI: Calle 64 Norte No. 5B-146 Oficina: 410G, Teléfono: 316 0173532.

www.diceler.com.co
TARIFAS DE ENERGÍA ELÉCTRICA EN kWh PARA EL MERCADO REGULADO APLICABLES A LOS CONSUMOS DE SEPTIEMBRE DE 2024

  Para usuarios Industriales, Comerciales, Residenciales estratos 5 y 6 la tarifa es el (CU) más la contribución del 20%

CALI, PUERTO TEJADA 
Y YUMBO

   
   

   
   

8.
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9 

* COT: Costo asociado con la recuperación del saldo de la opción tarifaria de acuerdo con lo establecido en la Resolución CREG 101 028-2023.

VALLE DEL CAUCA
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BOGOTÁ,
CUNDINAMARCA        9.731,4 

Tarifa monomia Horas de las 01 - 04; 24

Tarifa monomia Horas de las 05-09; 13-18;22-23

Tarifa monomia Horas de las 10-12; 19-21

Medido en NT 1 y conectado a NT 2 ó NT 3 aéreo ó subterraneo (Activos N1-OR)

Medido en NT 1 y conectado a NT 2  o  NT 3 aéreo ó subterraneo (Activos N1-Cliente)

Medido en NT 1 y conectado a NT 2 o NT3 aéreo ó subterraneo (Activos N1-50% Cliente)

Cristian Moreno/LR 

Félix León Martínez, director de la Adres, quien confirmó que no se pa-
garon más $70.000 millones a IPS “inexistentes”.
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y no se avale la propuesta, y el 
primero de octubre, en plena-
rias, el Congreso debata el Pre-
supuesto tal y como fue presen-
tado. Pero, en el peor de los 
escenarios, la corporación tiene 
hasta el 20 de octubre para dar 
una respuesta definitiva, en 
caso de no cumplir con los tiem-
pos, por ley, el Presidente podrá 
aprobar el Presupuesto por de-
creto, figura que se denomina 
como dictadura fiscal. 

XAVIER BECERRA SILVA 
@XavierBecerra11

el proceso regular, y tiene con-
secuencias fiscales y también 
en la credibilidad ante las ca-
lificadoras de riesgo”, recalcó 
el congresista. 

Por ahora, el primer camino 
que tenía el Gobierno, el de un 
consenso, parece descartado y 
ahora la propuesta seguirá 
como fue presentada. Las comi-
siones económicas tienen has-
ta el 25 de septiembre para ava-
lar, o no, el proyecto. 

Otro camino es que no se lo-
gren acuerdos, pasen las fechas 

El ministro de Hacienda, Ri-
cardo Bonilla, se reafirmó ayer 
en el monto propuesto y no 
mostró signos de querer redu-
cirlo para llegar a un acuerdo. 

“El Congreso no ha negado 
ningún monto de presupuesto. 
El presupuesto no llegó a deci-
sión. Negar quiere decir que las 
cuatro comisiones lo nieguen. 
Con una comisión que no lo 
apruebe, no hay decisión”, ase-
guró el jefe de la cartera de Ha-
cienda, quien añadió que espe-
ra que se designen ponentes 
para iniciar las discusiones. 

Una visión diferente es la 
que tiene  el representante a la 
Cámara, Oscar Darío Pérez, 
quien señaló que el Ejecutivo 
está interpretando el trámite 
legislativo como si el monto 
presupuestal estuviera apro-
bado, pero señaló que el mon-
to propuesto se negó. 

Además descartó que el mi-
nistro Bonilla los vaya a convo-
car hoy para determinar el mon-
to presupuestal antes de que 
venza el plazo. 

“El ministro de Hacienda su-
pone que hay un monto apro-
bado de $523 billones. Pero esto 
no es así. Lo que es grave es que 
sin esto, el Congreso no tiene la 
capacidad de elaborar la ponen-
cia”, apuntó Pérez. 

También, hizo referencia a 
que el Gobierno podría apro-
bar el Presupuesto para 2025 
por decreto, “pero este no es 
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PRESUPUESTO GENERAL DE LA NACIÓN 2024 - 2025

Fuente: Corficolombiana Gráfico: LR-MN CFC: Propuesta de Corficolombiana

Mañana vence 
el plazo para  
el monto del 
Presupuesto
HACIENDA. EL GOBIERNO 
TIENE HASTA ESTE 15 DE 
SEPTIEMBRE PARA LLEGAR 
A UN CONSENSO CON 
EL CONGRESO, PERO LA 
DIFERENCIA ENTRE LAS DOS 
PARTES PARA UN ACUERDO 
ES DE MÁS DE $24 BILLONES 

BOGOTÁ 

El Presupuesto General de 
la Nación para el próximo año 
sigue en vilo. El Congreso no 
ha aprobado la proposición 
del Gobierno que busca 
$523,7 billones en recursos 
para ejecutar en 2025.  

En la sesión del jueves no 
se logró quórum deliberatorio 
y todo apunta a que la discu-
sión llegará al primer debate 
con el monto que llevó el Minis-
terio de Hacienda. 

Mañana vence el primer 
plazo del ciclo presupuestal 
en el cual se debe aprobar el 
monto, pero el Gobierno y los 
congresistas aún están lejos 
de un acuerdo. 

Al recinto llegaron cuatro 
proposiciones principales que 
buscaban modificar el monto. 
Una de la representante Maria 
Del Mar Pizarro, del partido del 
Gobierno por $523 billones, 
otra de Efraín Cepeda por $511 
billones, la tercera es de Angé-
lica Lozano de $499 billones, y 
la última de Carlos Edward Oso-
rio por $482 billones. 

Aunque todas fueron recha-
zadas, se evidencia la diferencia 
que hay entre las partes. 

¿De qué se trata 
la dictadura fiscal 
si no se aprueba 
el Presupuesto? 

Si el Congreso no alcanza 
las mayorías para aprobar el 
Presupuesto General de la 
Nación del próximo año, el 
Gobierno lo puede sacar por 
decreto, figura que se conoce 
como dictadura fiscal. “Ese no 
es un término que surja 
ahorita, ni es porque lo vaya a 
hacer el presidente Petro, así 
se llama en la literatura fiscal, 
cuando no hay entendimiento, 
se puede decretar. Eso es 
indeseable, porque alarma a 
las calificadoras y a los inver-
sionistas”, dijo la senadora 
Angélica Lozano. El interro-
gante que queda es el monto 
por el que se puede decretar.

$523,7 
BILLONES ES EL MONTO DEL 
PRESUPUESTO QUE PROPUSO 
EL MINISTERIO DE HACIENDA 
Y QUE NO FUE APROBADO.

HACIENDA. EL MINISTRO SE REFIRIÓ A TEMAS COMO LA REFORMA TRIBUTARIA, LA INTERVENCIÓN DE AIR-E Y EL DÍA SIN IVA

Bonilla confirmó que el PGN se podría aprobar por decreto
BOGOTÁ 

El ministro de Hacienda, Ri-
cardo Bonilla, se refirió a la ley 
de financiamiento y lo que se 
ha planteado sobre aprobar 
por decreto el Presupuesto Ge-
neral de la Nación. 

Bonilla afirmó que “algunos 
congresistas estaban buscan-
do evitar la ley de financia-
miento” y que el presupuesto 
puede salir por decreto cuan-
do el Congreso no lo aprueba. 
“El Gobierno no se puede que-
dar sin presupuesto”, dijo. 

“Es absolutamente normal y 
constitucional que un gobier-
no presente un presupuesto y 
además anuncie que le falta 
por financiar un pedazo. Se ha 
hecho varias veces en el pasa-

cimiento del día sin IVA. Los 
congresistas ratificaron el apo-
yo a la iniciativa, y ahora, el 
proyecto pasará a revisión de 
la Corte Constitucional. 

INTERVENCIÓN DE AIR-E 
El ministro Bonilla también 

habló sobre el caso de Air-e e in-
dicó que fue la empresa quien 
dijo “intervénganme, porque 
yo no doy más” y que esta fue 
una solicitud “expresa”. 

“Afinia tiene mejor capaci-
dad de ejecución que Air-e por-
que tiene el respaldo de EPM 
y los costos de generación son 
los de EPM. Pero no tiene la ca-
pacidad de recaudar”, dijo. 

LUCAS MARTÍNEZ 
lmartinez@larepublica.com.co

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con más información de la discusión en 
el Congreso sobre el Presupuesto de 2025.

Asobancaria 

El ministro de Hacienda, Ricardo 
Bonilla, se refirió a la discusión del 
monto del Presupuesto de 2025.

“El ministro de Hacienda supone que 
hay un monto aprobado de $523 billones. 
Pero esto no es así. Lo que es grave 
es que sin esto, el Congreso no tiene 
la capacidad de elaborar la ponencia”.

Oscar Darío Pérez 
Representante a la Cámara

“Es clave optimizar los gastos de 
funcionamiento, renegociar la deuda 
y focalizar la inversión en proyectos 
estratégicos. Además, mejorar la eficiencia 
de la ejecución de los proyectos”.

Daniel Gómez 
Profesor de la Eicea de la Universidad de La Sabana

do, no puede ser que ahora sea 
ilegal cuando en el pasado 
siempre fue siempre legal. De 
hecho, en el gobierno Duque 
hubo dos leyes de financia-
miento”, agregó el ministro. 

Bonilla indicó que lo que le 
han pedido al Congreso es que 
designe ponentes para que la 
discusión pueda iniciar. Acla-
ró que “el Congreso no ha ne-
gado ningún monto de presu-
puesto. El presupuesto no 
llegó a decisión. Negar quie-
re decir que las cuatro comi-
siones lo nieguen. Con una co-
misión que no lo apruebe, no 
hay decisión”. 

Añadió que cuando no hay 
decisión, la norma dice que 
rige el Presupuesto que da el 

Gobierno “porque es la inicia-
tiva del Gobierno”. 

Agregó que después del 20 
de octubre se sabrá si el Pre-
supuesto sale por decreto o no. 
“De aquí al 20 de octubre hay 
mucho campo todavía, al Con-
greso le corresponde comen-
zar a discutir”. 

PROPUESTA PARA EL DÍA SIN IVA 
El ministro de Hacienda tam-

bién dijo que la Andi tiene una 
propuesta para que el día sin 
IVA sea “solo para productos de 
origen nacional”, lo cual se está 
estudiando desde el Gobierno. 

El Senado ya negó objecio-
nes las objeciones del presi-
dente Gustavo Petro, frente al 
proyecto que busca el estable-
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podría impulsar la productivi-
dad para abordar los desafíos 
del envejecimiento de la pobla-
ción, aunque corre el riesgo de 
aumentar el descontento públi-
co con la economía que crece al 
peor ritmo en cinco trimestres.  

“El cronograma para aumen-
tar la edad de jubilación es bas-
tante gradual. Los responsables 
de las políticas probablemente 
hayan tenido en cuenta el posi-
ble impacto negativo y lo hayan 
calibrado”, dijo Michelle Lam, 
economista para China conti-
nental de Société Générale.  

La edad de jubilación en Chi-
na es una de las más bajas del 

China eleva la edad de pensión 
por primera vez en 47 años

LABORAL. SE TRANSICIONARÁ DURANTE 15 AÑOS PARA AUMENTAR HASTA CINCO AÑOS

PEKÍN 

China aumentará la edad de 
jubilación por primera vez des-
de 1978, una medida que podría 
frenar un descenso de la fuer-
za laboral pero que corre el ries-

go de enfadar a los 
trabajadores que 
ya están luchando 
con una econo-
mía en desacele-
ración. 

Los legisladores aprobaron 
un plan para retrasar la jubila-
ción de los empleados hasta cin-
co años, informó la agencia de 
noticias Xinhua. Los hombres se 
jubilarán a los 63 años en lugar 

de a los 60. Las mujeres se ju-
bilarán a los 55 años en lugar 
de a los 50 para los trabajos co-
munes, y a los 58 años en lugar 
de a los 55 para quienes ocu-
pen puestos directivos. 

El cambio se llevará a cabo a 
lo largo de 15 años a partir de 
enero y permitirá que más per-
sonas trabajen más tiempo. Esto 

Editado por: Karen Pinto Duitama- kpinto@larepublica.com.co

Tm 48.5517 Rm,i 10.8886

MERCADO DE 
COMERCIALIZACIÓN NT PROPIEDAD 

DE ACTIVOS Gm,i,j PR 
n,m,i,j Cv m,i,j Dn,m

CUv 
n,m,i,j
119/07

F1 F2 F3 Residencial 
Est-1

Residencial 
Est-2

Residencial 
Est-3

Residencial 
Est-4 (*)

Residencial 
Est-5 y 6 

(**)
COT   n,j,m CUv n,m,i,j

SIN COT (***)

1 Operador 361.1429 76.4458 77.2846 282.0578 856.3714 849.4363 856.6426 860.5404 413.2493 516.5616 727.9157 856.3714 1027.6457 40.8800 815.4914
1 Usuario 361.1429 76.4458 77.2846 200.5788 774.8924 767.9573 775.1636 779.0614 377.1736 471.4669 658.6585 774.8924 929.8709 40.8800 734.0124
1 Compartida 361.1429 76.4458 77.2846 241.3183 815.6319 808.6968 815.9031 819.8009 494.0143 693.2871 815.6319 978.7583 40.8800 774.7519

CFmj  $ 8841.06 2 N/A 361.1429 27.7257 61.4246 180.6345 690.3680 684.1235 690.6122 694.1217 690.3680 828.4416 25.0200 665.3480
3 N/A 361.1429 21.0131 62.1146 85.4213 589.1322 582.9831 589.3726 592.8286 589.1322 706.9586 25.7100 563.4222
1 Operador 361.1114 77.9452 27.5427 282.0578 808.0974 801.1377 808.3696 812.2812 686.8828 808.0974 969.7169 0.0000 808.0974
1 Usuario 361.1114 77.9452 27.5427 226.9020 752.9416 745.9819 753.2138 757.1254 640.0004 752.9416 903.5299 0.0000 752.9416
2 N/A 361.1114 24.2879 27.5427 180.6345 653.0168 646.8180 653.2592 656.7432 653.0168 783.6202 0.0000 653.0168
3 N/A 361.1114 25.3076 27.5427 85.4213 558.8233 552.6099 559.0662 562.5583 558.8233 670.5880 0.0000 558.8233
1 Operador 360.9887 65.1371 26.1421 247.8405 759.5487 752.7836 759.8132 763.6155 378.5097 473.1371 645.6164 759.5487 911.4584 0.0000 759.5487
1 Usuario 360.9887 65.1371 26.1421 217.1853 728.8935 722.1284 729.1580 732.9603 360.5507 450.6883 619.5595 728.8935 874.6722 0.0000 728.8935
2 N/A 360.9887 28.0187 26.1421 150.9923 625.5821 619.3436 625.8260 629.3322 625.5821 750.6985 0.0000 625.5821
3 N/A 360.9887 25.5414 26.1421 87.9020 560.0145 553.8113 560.2571 563.7435 560.0145 672.0174 0.0000 560.0145
1 Operador 361.1659 63.6749 28.7015 282.0578 795.0404 788.3350 795.3026 799.0712 675.7843 795.0404 954.0485 0.0000 795.0404
1 Usuario 361.1659 63.6749 28.7015 240.4173 753.3999 746.6945 753.6621 757.4307 640.3899 753.3999 904.0799 0.0000 753.3999

CFmj  $ 12299.72 2 N/A 361.1659 26.0989 28.7015 180.6345 656.0411 649.8688 656.2825 659.7515 656.0411 787.2493 0.0000 656.0411
3 N/A 361.1659 22.7532 28.7015 85.4213 557.4822 551.3575 557.7217 561.1640 557.4822 668.9786 0.0000 557.4822
1 Operador 360.7887 94.7197 120.3263 266.8144 902.0894 894.9484 902.3686 906.3821 766.7760 902.0894 1082.5073 94.3900 807.6994
1 Usuario 360.7887 94.7197 120.3263 167.6505 802.9255 795.7845 803.2047 807.2182 682.4867 802.9255 963.5106 94.3900 708.5355
1 Compartida 360.7887 94.7197 120.3263 217.2324 852.5074 845.3664 852.7866 856.8001 724.6313 852.5074 1023.0089 94.3900 758.1174

CFmj  $ 9362.79 2 N/A 360.7887 41.1099 25.9363 162.3473 649.6225 643.2417 649.8720 653.4582 649.6225 779.5470 0.0000 649.6225
3 N/A 360.7887 30.7051 25.9363 110.4684 587.3388 581.1058 587.5825 591.0857 587.3388 704.8066 0.0000 587.3388
1 Operador 362.0997 77.4038 29.4244 266.8144 795.1826 788.1999 795.4556 799.3801 675.9052 795.1826 954.2191 0.0000 795.1826
1 Usuario 362.0997 77.4038 29.4244 178.3030 706.6712 699.6885 706.9442 710.8687 600.6705 706.6712 848.0054 0.0000 706.6712

CFmj  $ 13545.17 2 N/A 362.0997 21.8424 29.4244 162.3473 635.1541 628.9574 635.3964 638.8792 635.1541 762.1849 0.0000 635.1541
3 N/A 362.0997 18.5695 29.4244 110.4684 580.0023 573.8520 580.2428 583.6995 580.0023 696.0028 0.0000 580.0023
1 Operador 358.2496 66.6322 87.7739 247.8405 819.9365 813.1395 820.2023 824.0224 403.4220 504.2775 696.9460 819.9365 983.9238 60.0100 759.9265
1 Usuario 358.2496 66.6322 87.7739 179.6934 751.7894 744.9924 752.0552 755.8753 373.0329 466.2911 639.0210 751.7894 902.1473 60.0100 691.7794

CFmj  $ 14921.56 2 N/A 358.2496 27.8978 89.6239 150.9923 686.2039 679.9602 686.4481 689.9572 686.2039 823.4447 61.8600 624.3439
3 N/A 358.2496 23.7550 62.7439 87.9020 592.0908 585.9063 592.3326 595.8084 592.0908 710.5090 34.9800 557.1108
1 Operador 364.5323 103.2351 291.4838 154.9135 973.6050 966.4966 973.8829 977.8780 503.3588 629.1984 827.5643 973.6050 1168.3260 241.4244 732.1806

CARIBE SOL 1 Usuario 364.5323 103.2351 291.4838 125.3708 944.0623 936.9539 944.3402 948.3353 489.0819 611.3524 802.4530 944.0623 1132.8748 241.4244 702.6379
1 Compartida 364.5323 103.2351 291.4838 140.1422 958.8337 951.7253 959.1116 963.1067 496.2203 620.2754 815.0086 958.8337 1150.6004 241.4244 717.4093
2 N/A 364.5323 44.2116 50.0594 103.2570 621.5006 615.2218 621.7461 625.2750 621.5006 745.8007 0.0000 621.5006
3 N/A 364.5323 40.1224 50.0594 76.4105 590.5649 584.3437 590.8082 594.3047 590.5649 708.6779 0.0000 590.5649
1 Operador 364.3633 157.4948 131.2608 206.5631 919.1223 911.0866 919.4365 923.9528 455.1421 568.9276 781.2540 919.1223 1102.9468 82.4374 836.6849

CARIBE MAR 1 Usuario 364.3633 157.4948 131.2608 172.7040 885.2632 877.2275 885.5774 890.0937 439.8373 549.7966 752.4737 885.2632 1062.3158 82.4374 802.8258
1 Compartida 364.3633 157.4948 131.2608 189.6336 902.1928 894.1571 902.5070 907.0233 447.4897 559.3621 766.8639 902.1928 1082.6314 82.4374 819.7554
2 N/A 364.3633 45.7441 113.5866 131.0033 714.1376 707.6692 714.3905 718.0259 714.1376 856.9651 64.7632 649.3744
3 N/A 364.3633 32.3136 48.8234 99.2364 604.1770 597.8978 604.4226 607.9517 604.1770 725.0124 0.0000 604.1770
1 Operador 360.7497 79.9928 28.5875 247.8405 776.6108 769.6846 776.8816 780.7743 660.1192 776.6108 931.9330 0.0000 776.6108
1 Usuario 360.7497 79.9928 28.5875 168.2016 696.9719 690.0457 697.2427 701.1354 592.4261 696.9719 836.3663 0.0000 696.9719

CFmj  $ 11534.73 2 N/A 360.7497 30.6488 28.5875 150.9923 630.4186 624.1928 630.6621 634.1612 630.4186 756.5023 0.0000 630.4186
3 N/A 360.7497 25.7159 28.5875 87.9020 562.3954 556.2397 562.6361 566.0959 562.3954 674.8745 0.0000 562.3954
1 Operador 361.6480 69.1335 51.2562 266.8144 808.2924 801.4693 808.5592 812.3940 687.0485 808.2924 969.9509 32.8800 775.4124
1 Usuario 361.6480 69.1335 51.2562 222.1913 763.6693 756.8462 763.9361 767.7709 649.1189 763.6693 916.4032 32.8800 730.7893
1 Compartida 361.6480 69.1335 51.2562 244.5029 785.9809 779.1578 786.2477 790.0825 668.0838 785.9809 943.1771 32.8800 753.1009
2 N/A 361.6480 22.9919 66.4862 162.3473 672.9137 666.7442 673.1549 676.6223 672.9137 807.4964 48.1100 624.8037
3 N/A 361.6480 22.4197 50.5262 110.4684 604.5026 598.3413 604.7436 608.2064 604.5026 725.4031 32.1500 572.3526
1 Operador 361.7984 66.8750 99.0122 282.0578 869.1837 862.4307 869.4477 873.2431 416.0687 520.0859 738.8061 869.1837 1043.0204 72.7582 796.4255
1 Usuario 361.7984 66.8750 99.0122 207.3313 794.4572 787.7042 794.7212 798.5166 384.1690 480.2113 675.2886 794.4572 953.3486 72.7582 721.6990
1 Compartida 361.7984 66.8750 99.0122 244.6945 831.8204 825.0674 832.0844 835.8798 400.1189 500.1486 707.0473 831.8204 998.1845 72.7582 759.0622

CFmj  $ 10575.71 2 N/A 361.7984 30.0360 73.9702 180.6345 705.8794 699.6481 706.1231 709.6253 705.8794 847.0553 47.7162 658.1632
3 N/A 361.7984 22.0863 66.2131 85.4213 594.9594 588.8408 595.1986 598.6374 594.9594 713.9513 39.9591 555.0003
1 Operador 362.4715 86.3248 52.4966 238.5006 799.2338 792.3440 799.5032 803.3755 404.6550 505.8188 679.3487 799.2338 959.0806 27.0900 772.1438
1 Usuario 362.4715 86.3248 52.4966 164.4566 725.1898 718.3000 725.4592 729.3315 345.2077 431.5096 616.4113 725.1898 870.2278 27.0900 698.0998

CFmj  $ 10061.74 2 N/A 362.4715 34.9771 25.4066 164.0893 646.3848 640.2208 646.6258 650.0902 646.3848 775.6618 0.0000 646.3848
3 N/A 362.4715 30.1344 25.4066 70.8468 548.2996 542.2042 548.5380 551.9637 548.2996 657.9595 0.0000 548.2996
1 Operador 361.1790 71.6703 72.2792 282.0578 846.6266 839.7798 846.8943 850.7424 410.5567 513.1959 719.6326 846.6266 1015.9519 46.7400 799.8866
1 Compartida 361.1790 71.6703 72.2792 253.2482 817.8170 810.9702 818.0847 821.9328 398.4519 498.0648 695.1445 817.8170 981.3804 46.7400 771.0770
1 Usuario 361.1790 71.6703 72.2792 224.4386 789.0074 782.1606 789.2751 793.1232 670.6563 789.0074 946.8089 46.7400 742.2674

CFmj  $ 7985.95 2 N/A 361.1790 21.4158 48.2192 180.6345 670.8888 664.7547 671.1287 674.5762 670.8888 805.0666 22.6800 648.2088
3 N/A 361.1790 19.0811 53.2092 85.4213 578.3309 572.2300 578.5694 581.9983 578.3309 693.9971 27.6700 550.6609
1 Operador 366.1711 85.3081 29.5945 266.8144 807.3284 800.3308 807.6020 811.5348 417.7441 522.1801 686.2291 807.3284 968.7941 0.0000 807.3284
1 Usuario 366.1711 85.3081 29.5945 218.6647 759.1787 752.1811 759.4523 763.3851 398.8969 498.6212 645.3019 759.1787 911.0144 0.0000 759.1787

CFmj  $ 13914.17 2 N/A 366.1711 31.7889 29.5945 162.3473 649.3421 643.0940 649.5864 653.0980 649.3421 779.2105 0.0000 649.3421
3 N/A 366.1711 23.6986 29.5945 110.4684 589.3729 583.2383 589.6128 593.0606 589.3729 707.2475 0.0000 589.3729
1 Operador 363.6461 66.7456 114.2408 282.0578 886.1306 879.3585 886.3954 890.2015 422.7029 753.2110 886.1306 1063.3567 87.7639 798.3667
1 Compartida 363.6461 66.7456 114.2408 257.6243 861.6971 854.9250 861.9619 865.7680 732.4425 861.6971 1034.0365 87.7639 773.9332
1 Usuario 363.6461 66.7456 114.2408 233.1909 837.2637 830.4916 837.5285 841.3346 711.6741 837.2637 1004.7164 87.7639 749.4998

CFmj  $ 10673.09 2 N/A 363.6461 28.0264 87.5662 180.6345 719.3135 713.0872 719.5569 723.0563 719.3135 863.1762 61.0893 658.2242
3 N/A 363.6461 21.2345 67.9851 85.4213 597.7273 591.5969 597.9670 601.4125 597.7273 717.2728 41.5082 556.2191
1 Operador 365.3918 65.4215 81.9512 238.5006 810.7054 803.9459 810.9697 814.7688 689.0996 810.7054 972.8465 56.3400 754.3654
1 Usuario 365.3918 65.4215 81.9512 206.9171 779.1219 772.3624 779.3862 783.1853 662.2536 779.1219 934.9463 56.3400 722.7819

CFmj  $ 10962.18 2 N/A 365.3918 29.4984 49.6012 164.0893 668.0210 661.7658 668.2656 671.7812 668.0210 801.6252 23.9900 644.0310
3 N/A 365.3918 23.0200 52.4712 70.8468 571.1701 565.0059 571.4111 574.8756 571.1701 685.4041 26.8600 544.3101
1 Operador 362.7425 88.4979 26.0300 247.8405 784.5512 777.4495 784.8289 788.8203 666.8685 784.5512 941.4614 0.0000 784.5512
1 Usuario 362.7425 88.4979 26.0300 207.7754 744.4861 737.3844 744.7638 748.7552 744.4861 893.3833 0.0000 744.4861

CFmj  $ 8445.88 2 N/A 362.7425 29.7426 26.0300 150.9923 628.9477 622.6754 629.1929 632.7181 628.9477 754.7372 0.0000 628.9477
3 N/A 362.7425 24.1843 26.0300 87.9020 560.2991 554.1055 560.5413 564.0223 560.2991 672.3589 0.0000 560.2991
1 Operador 363.0658 63.8636 114.1690 247.8405 848.3792 841.6196 848.6435 852.4426 721.1223 848.3792 1018.0550 89.4100 758.9692
1 Usuario 363.0658 63.8636 114.1690 195.4810 796.0197 789.2601 796.2840 800.0831 676.6167 796.0197 955.2236 89.4100 706.6097

CFmj  $ 9951.52 2 N/A 363.0658 26.8028 87.2790 150.9923 687.5802 681.3438 687.8240 691.3291 687.5802 825.0962 62.5200 625.0602
3 N/A 363.0658 20.4943 76.4690 87.9020 607.3714 601.2242 607.6118 611.0667 607.3714 728.8457 51.7100 555.6614
1 Operador 371.4164 69.6587 30.0759 247.8405 778.4318 771.6087 778.6986 782.5334 505.3181 661.6670 778.4318 934.1182 0.0000 778.4318

NARIÑO 1 Compartida 371.4164 69.6587 30.0759 218.4293 749.0206 742.1975 749.2874 753.1222 492.8890 636.6675 749.0206 898.8247 0.0000 749.0206
1 Usuario 371.4164 69.6587 30.0759 189.0181 719.6094 712.7863 719.8762 723.7110 480.4598 611.6680 719.6094 863.5313 0.0000 719.6094
2 N/A 371.4164 23.3875 30.0759 150.9923 635.3124 629.1294 635.5541 639.0292 635.3124 762.3749 0.0000 635.3124
3 N/A 371.4164 16.2911 30.0759 87.9020 565.1257 559.0411 565.3636 568.7834 565.1257 678.1508 0.0000 565.1257
1 Operador 367.2757 54.3792 27.4829 266.8144 775.3925 768.7305 775.6530 779.3972 659.0836 775.3925 930.4710 0.0000 775.3925

ARAUCA 1 Compartida 367.2757 54.3792 27.4829 244.9497 753.5278 746.8658 753.7883 757.5325 640.4986 753.5278 904.2334 0.0000 753.5278
1 Usuario 367.2757 54.3792 27.4829 223.0850 731.6631 725.0011 731.9236 735.6678 621.9136 731.6631 877.9957 0.0000 731.6631
2 N/A 367.2757 18.9222 27.4829 162.3473 635.4684 629.3020 635.7095 639.1752 635.4684 762.5621 0.0000 635.4684
3 N/A 367.2757 11.6877 27.4829 110.4684 576.3550 570.2899 576.5921 580.0009 576.3550 691.6260 0.0000 576.3550
1 Operador 368.0386 86.2026 25.6990 238.5006 777.8811 770.7924 778.1583 782.1424 661.1989 777.8811 933.4573 0.0000 777.8811
1 Usuario 368.0386 86.2026 25.6990 185.1145 724.4950 717.4063 724.7722 728.7563 724.4950 869.3940 0.0000 724.4950

CFmj  $ 16906.97 2 N/A 368.0386 27.2662 25.6990 164.0893 644.5334 638.2661 644.7785 648.3010 644.5334 773.4401 0.0000 644.5334
3 N/A 368.0386 20.6019 25.6990 70.8468 544.6266 538.4523 544.8680 548.3382 544.6266 653.5519 0.0000 544.6266
1 Operador 363.9376 75.6182 25.8154 238.5006 763.3121 756.3569 763.5841 767.4931 648.8153 763.3121 915.9745 0.0000 763.3121
1 Usuario 363.9376 75.6182 25.8154 177.9809 702.7924 695.8372 703.0644 706.9734 702.7924 843.3509 0.0000 702.7924

CFmj  $ 8139.77 2 N/A 363.9376 28.5297 25.8154 164.0893 641.8123 635.5201 642.0583 645.5947 641.8123 770.1748 0.0000 641.8123
3 N/A 363.9376 15.6643 25.8154 70.8468 535.7044 529.5937 535.9434 539.3778 535.7044 642.8453 0.0000 535.7044
1 Operador 373.0291 52.4395 25.7458 238.5006 749.1553 742.5676 749.4129 753.1153 636.7820 749.1553 898.9864 0.0000 749.1553
1 Usuario 373.0291 52.4395 25.7458 177.5227 688.1774 681.5897 688.4350 692.1374 688.1774 825.8129 0.0000 688.1774

CFmj  $ 14396.51 2 N/A 373.0291 20.2430 25.7458 164.0893 642.5475 636.4039 642.7877 646.2406 642.5475 771.0570 0.0000 642.5475
3 N/A 373.0291 17.1733 25.7458 70.8468 546.2353 540.1340 546.4738 549.9029 546.2353 655.4824 0.0000 546.2353

CFmj  $ 23033.04

CAQUETÁ

PUTUMAYO

BAJO PUTUMAYO

HUILA

QUINDIO

META

EMCARTAGO

TULUA

CFmj  $ 11247.75

CAUCA

BOGOTA - 
CUNDINAMARCA

CFmj  $ 9061.55

CALDAS

CASANARE

ANTIOQUIA 
UNIFICADO

PEREIRA

TOLIMA

BOYACA

CELSIA VALLE DEL 
CAUCA

CFmj  $ 14001.52

CFmj  $ 14001.52

FRANJAS HORARIAS

SANTANDER

NORTE DE 
SANTANDER

CFmj  $ 10224.02

CALI, YUMBO Y 
PUERTO TEJADA

CFmj  $ 8357.97

COSTOS DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO MERCADO REGULADO 
TARIFAS APLICADAS A LOS CONSUMOS DE SEPTIEMBRE DE 2024

ESTA PUBLICACION TIENE VIGENCIA A PARTIR DEL 15 DE SEPTIEMBRE DEL 2024

Dando cumplimiento a lo consagrado en ley 142 de 1994, Resoluciones CREG 119/07, CREG 058/08, CREG 097/08,  CREG 051/10, CREG 156/09 , 
CREG 173/11, CREG 180/14. CREG 191/14 , CREG 241/15, CREG 199/ 2016, CREG 015/18, CREG 010/20, CREG 012/20, CREG 058/20, CREG 
003/2021 y circulares aclaratorias. 

63 
AÑOS, QUEDÓ DEFINIDA LA EDAD 
A LAQUE PUEDEN JUBILARSE LOS 
HOMBRES EN CHINA. LAS MUJERES 
PODRÁN DESDE LOS 55 AÑOS. 

63 años 55 años

DISMINUCIÓN DE LA POBLACIÓN CHINA

Fuente: Oficina Nacional de Estadísticad de China Gráfico: LR-MN
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DISMINUCIÓN DE LA POBLACIÓN CHINA

Fuente: Oficina Nacional de Estadísticad de China Gráfico: LR-MN

FallecimientosFallecimientos

mundo, a pesar de que la ex-
pectativa de vida ha aumentado 
significativamente a lo largo de 
las décadas. Una base imposi-
tiva más grande y un acceso más 
tardío a los beneficios aliviarán 
la presión sobre el gobierno 
para financiar las pensiones a 
medida que la población de an-

cianos crece rápidamente. El 
aumento tiene como objetivo 
“adaptarse a la nueva situación 
del desarrollo demográfico en 
China y desarrollar y utilizar 
plenamente los recursos huma-
nos”, según la decisión del Co-
mité Permanente de la Asam-
blea Popular Nacional.
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RANKING DE PAÍSES MÁS FUERTES EN LA
EXPORTACIÓN DE JUGADORES DE FÚTBOL

Fuente: Cies y Transfermark / Gráfico: LR-GR / Foto: Reuters/David Klein

EXPORTACIÓN DE JUGADORES ENTRE MAYO DE 2020 Y 2024

PAÍSES CON LA MAYOR PRESENCIA DE COLOMBIANOS
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COLOMBIANOS QUE ACTÚAN
EN LA LIGA LOCAL

JUGADORES COLOMBIANOS MÁS COSTOSOS

Luis Díaz
Liverpool

Daniel Muñoz
Crystal Palace

Jefferson Lerma
Crystal Palace

Jhon Durán
Aston Villa

Davinson Sánchez
Galatasaray

Alfredo Morelos
Atlético Nacional

Yeison Guzmán
Deportes Tolima

Marino Hinestroza
Atlético Nacional

José Enamorado
Junior

Andrés Llinas
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US$22 millones
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US$4,4 millones

US$2,86 millones

US$2,75 millones

US$2,64 millones

US$2,42 millones

Valor en el mercado

Valor en el mercado

Jugador / Equipos

Jugador / Equipos
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Colombia, séptimo exportador de  
DEPORTES. BRASIL, FRANCIA 
Y ARGENTINA FUERON LOS 
PAÍSES CON MAYOR SALIDA 
DE JUGADORES DE FÚTBOL A 
EQUIPOS INTERNACIONALES, 
HASTA MAYO DE 2024 ENTRE 
LOS TRES EXPORTARON 
3.424 FUTBOLISTAS

BOGOTÁ 

Los mercados de fichajes en 
el mundo de fútbol se han con-
vertido en una ventana para de-
mostrar la jerarquía de los prin-
cipales equipos en cuanto a su 
poder adquisitivo y la capacidad 
de hacerse con las mayores es-
trellas del deporte. 

Un estudio realizado por el 
Observatorio del Fútbol del Cen-
tro Internacional de Estudios del 
Deporte, Cies por sus siglas en in-
glés, detalló cuáles son los paí-
ses más fuertes en términos de 
la exportación de jugadores a li-
gas internacionales entre mayo 
de 2020 y 2024. 

Las primeras conclusiones 
del reporte demuestran que 
Brasil fue el país que más expor-
tó jugadores a mercados inter-

BOLSAS. LOS OPERADORES ELEVARON DE 28% A 41% LAS APUESTAS DE RECORTE DE 50 PUNTOS         

Oro marca récord ante posible recorte de      
WASHINGTON  

Los precios del oro amplia-
ron sus ganancias hasta alcan-
zar un máximo histórico por 
expectativas de recortes de las 
tasas de interés de la Reserva 

Federal, mientras 
que el paladio se 
disponía a regis-
trar su mejor se-
mana en nueve 
meses. 

El oro al contado subió 0,4%, 
a US$2.570,07 por onza, tras to-
car un máximo histórico de 
US$2.580,08. Los futuros del 
oro en Estados Unidos ganaron 
0,7%, a US$2.598,10. 

Por su parte, el dólar resta-
ba 0,4%, aumentando el atrac-

tivo del oro para los tenedores 
de otras divisas. Los operadores 
elevaron de 28% a 41% las apues-
tas a un recorte de 50 puntos bá-
sicos de las tasas por parte de 
la Fed la semana que viene, des-
pués de que el Financial Times 
y The Wall Street Journal dije-
ran que esa posibilidad sigue 
siendo una opción. 

Mientras tanto, el Banco 
Central Europeo volvió a recor-
tar las tasas en la víspera. Los 
inversionistas suelen recurrir 
a lingotes en un entorno de 
tasas reducidas como seguro 
en tiempos de incertidumbre 
geopolítica. 

“El hecho simple es que el oro 
está subiendo porque se en-

cuentra en un mercado alcista. 
A largo plazo, la tendencia está 
claramente respaldada por la 
violencia geopolítica y las ten-
siones previas a las elecciones 
estadounidenses”, dijo Adrian 
Ash, de Bullionvault. 

En otros metales preciosos, 
la plata al contado sumó 0,7%, a 
US$30,13 por onza; el paladio 
cedió 0,2%, a US$1.044,14, aun-
que acumula un alza de 14% en 
la semana y el platino avanza-
ba 1,1%, a US$988,35. 

EL DÓLAR 
El dólar comenzó la jornada 

a la baja después de que una se-
rie de datos dispares en EE.UU. 
esta semana mantuvieran a los 

FUTUROS DEL ORO  

13/09/2024 
9:30 a. m.

US$2.580,08

15/08/2024 
5:00 p. m.

US$2.456,66

Fuente: Bloomberg / Gráfico: LR-ST-GR

Precio por onza

Los dos últimos campeones 
del mundo evidenciaron un cre-
cimiento en traspasos al exte-
rior con 25% y 22% respectiva-
mente, entre los que se destacan 
el paso de Aurélien Tchouame-
ni del Monáco al Real Madrid por 
US$88,7 millones y el de Julián 
Álvarez, desde River Plate al 
Manchester City por US$23,7 mi-
llones, ambos en 2022. 

En cuanto a la ubicación de 
Colombia en el listado, Cies de-
talló que el país pasó de haber 
tenido 351 traspasos a clubes 
internacionales en el periodo de 
2016-2020 hasta alcanzar 433, 

nacionales con 1.338 jugadores, 
Francia se llevó el segundo 
puesto con 1.091 futbolistas y 
Argentina se ubicó en la terce-
ra casilla con 995 jugadores. Co-
lombia fue el séptimo del mun-
do y tercero en América Latina 
con 433 traspasos, 19% más que 
hace cuatro años. 

A pesar que los ‘cariocas’ se 
mantuvieron en el primer pues-
to en comparación con el último 
estudio, no fue la nación que 
más creció en el número de 
transferencias de jugadores a 
otras ligas, en este caso fueron 
Francia y Argentina. 

Luis Díaz, el 
colombiano mejor 
valorado por 
Transfermarkt 

El referente de la Selección 
Colombia, Luis Díaz, es el 
futbolista con la ficha más 
costosa en la actualidad. De 
acuerdo con Transfermarkt, 
plataforma y base de datos 
especializada en scouting 
y valoración de jugadores, 
estima que aquel equipo que 
quiera contar con sus servicios 
deberá pagar US$82,5 millones 
por el traspaso. El segundo 
puesto lo tiene Daniel 
Muñoz con US$25,3 millones 
y Jefferson Lerma es tercero 
con US$22 millones. De la 
liga colombiana, Alfredo 
Morelos es el mejor valorado 
con US$4,4 millones.

lo que se traduce en 82 jugado-
res más en cuatro años. 

A pesar de ello, Andrés Cha-
rria, abogado experto en dere-
cho deportivo y socio en Tres 
Puntos Consultores, resalta que 
el país aún tiene un gran cam-
po para ampliar la oferta de ju-
gadores que salen de los torneos 
locales a ligas del exterior. 

“En Colombia, 20 de 36 equi-
pos (los de primera división) 
están en la capacidad de expor-
tar jugadores, se debe ampliar 
la oferta de jugadores. Por 
ejemplo, en Argentina o en Bra-
sil existen diez divisiones; te-

ner una categoría C ampliaría 
la posibilidad de que más ju-
gadores jueguen en otras li-
gas”, explicó Charria. 

Por su parte, Antonio Casa-
le, periodista deportivo, detalla 
que Colombia es el primer país, 
no campeón del mundo, que 
más exportó jugadores duran-
te dicho periodo y que una me-
jor participación en dicho cam-
peonato podría incidir en 
mejores ventas de jugadores. 
“Tener una muy buena partici-
pación en los mundiales da un 
parte de confianza en los clu-
bes interesados. En parte, por 

0,4% 
SUBIÓ EL ORO AL CONTADO A US$2.570,07 POR ONZA, 
LUEGO DE TOCAR UN MÁXIMO HISTÓRICO DE US$2.580,08.
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  futbolistas
ellos es que la mayoría de los 
jugadores que emigran, van a li-
gas menores como la de El Sal-
vador, Costa Rica u Honduras”, 
explica Casale.  De la misma ma-
nera, resalta que aún hace fal-
ta una mayor preparación per-
sonal, para el éxito, y añadió que 
un mejor manejo del dinero y las 
frustraciones haría futbolistas 
más completos de cara a posi-
bles transferencias.  

A pesar de analizar un perio-
do relativamente menos diná-
mico en razón de la pandemia 
por el covid-19, periodo en el 
que la mayoría de clubes del 

433 
FUTBOLISTAS COLOMBIANOS 
SALIERON DEL RENTADO 
NACIONAL AL EXTRANJERO 
ENTRE 2020 Y 2024.

“En Colombia, muchos 
jugadores ‘se pierden’ 
porque no existe una 
categoría C. Habría una 
mejor oxigenación de 
la oferta y le permitiría a 
más jugadores mostrarse”. 

Andrés  
Charria 
Abogado experto en 
Derecho Deportivo

    POR LA RESERVA FEDERAL

  tasas de la Fed 
inversionistas adivinando el ta-
maño del esperado recorte de 
tasas por parte de la Fed la pró-
xima semana. 

La divisa abrió la jornada en 
$4.195,75 en promedio, ubicán-
dose $40,88 abajo de la tasa re-
presentativa del mercado que 
está en $4.236,63. La divisa tocó 
un precio máximo de $4.199, 
mientras que el mínimo era de 
$4.143. Se realizaron 667 tran-
sacciones por un monto de 
US$383 millones. 

Según Bloomberg, los inver-
sionistas siguen divididos sobre 
la magnitud del cambio previs-
to de la Fed hacia una política 
de flexibilización a partir de la  
próxima reunión.

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con más información sobre la actualidad 
de fichajes de fútbol en el mundo.

SALUD. ESTÁ PREVISTO INICIAR INOCULACIÓN EN OCTUBRE

OMS autoriza vacuna de 
Bavarian Nordic para mpox 

WASHINGTON 

La Organización Mundial de 
la Salud, OMS, dio el visto bue-
no a la vacuna contra el mpox 
de Bavarian Nordic, la primera 
inyección de este tipo aproba-

da por el organis-
mo para contener 
la propagación 
en países africa-
nos afectados. 

La aprobación, 
conocida como precalificación, 
allana el camino para que los 
países en desarrollo, muchos de 
los cuales carecen de la tecnolo-
gía y los recursos necesarios 
para realizar comprobaciones 
de seguridad y eficacia de las va-
cunas, puedan acceder a ellas. 

nización significa que un medi-
camento es de buena calidad, 
seguro y eficaz. Las agencias de 
la ONU también confían en este 
proceso antes de comprar pro-
ductos médicos. El mpox, fue 
declarado emergencia pública 
de importancia internacional 
por la OMS el mes pasado. 

Está previsto que a principios 
de octubre comience en el Con-
go una primera campaña de ino-
culación con 265.000 vacunas 
donadas. Según Bavarian Nor-
dic, la vacuna está autorizada 
para la inmunización contra la 
viruela, el mpox y las infeccio-
nes y enfermedades por ortopo-
xvirus relacionadas en adultos 
mayores de 18 años.

“Colombia es el 
primer país, no campeón 
del mundo, con más 
exportación de jugadores; 
ganar un mundial daría 
más confianza en el 
mercado nacional”.

Antonio  
Casale 
Analista  
deportivo

El brote actual comenzó a 
principios de 2023 en Repúbli-
ca Democrática de Congo, don-
de se han producido la mayoría 
de las 37.500 infecciones y 
1.451 muertes hasta el 28 de ju-
lio. Se ha extendido a 15 países 
africanos, según los Centros de 
Control y prevención de Enfer-
medades de África. 

“Esta primera precalifica-
ción de una vacuna contra el 
mpox es un paso importante en 
nuestra lucha contra la enfer-
medad, tanto en el contexto de 
los brotes actuales en África 
como en el futuro”, dijo el Dr. 
Tedros Adhanom Ghebreye-
sus, director general de la OMS. 
La precalificación de la orga-

TARIFAS DE ENERGÍA ELÉCTRICA ($/kWh)
REGULADAS POR LA COMISIÓN DE REGULACIÓN DE ENERGÍA Y GAS (CREG)

Tarifas de septiembre 2024 [Aplica a los consumos de septiembre 2024]
www.enelxenergy.com

9731,4436 8576,3309

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 387,5426 48,5517 266,8144 27,0313 73,2922 10,4083 813,6405 813,6405 976,3686 NT1-100% 

OR 388,4988 48,5517 282,0578 27,3490 76,1699 10,4083 833,0355 833,0355 999,6426

NT1-50% OR 387,5426 48,5517 244,5029 27,0313 73,2922 10,4083 791,3290 791,3290 949,5948 NT1-50% 
OR 388,4988 48,5517 253,2482 27,3490 76,1699 10,4083 804,2259 804,2259 965,0711

NT1-100% 
CL 387,5426 48,5517 222,1914 27,0313 73,2922 10,4083 769,0175 769,0175 922,8210 NT1-100% 

CL 388,4988 48,5517 224,4386 27,3490 76,1699 10,4083 775,4163 775,4163 930,4996

NT2 387,5426 48,5517 162,3473 27,0313 24,2260 10,4083 660,1072 660,1072 792,1286 NT2 388,4988 48,5517 180,6345 27,3490 22,5511 10,4083 677,9934 677,9934 813,5921

NT3 387,5426 48,5517 110,4684 27,0313 23,6176 10,4083 607,6199 607,6199 729,1439 NT3 388,4988 48,5517 85,4213 27,3490 20,0601 10,4083 580,2892 580,2892 696,3470

15036,6122 15036,6122

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 389,9913 48,5517 206,5631 27,6862 177,5230 10,4083 860,7236 860,7236 1032,8683 NT1-100% 

OR 389,9913 48,5517 154,9135 25,4968 108,3179 10,4083 737,6795 737,6795 885,2154

NT1-50% OR 389,9913 48,5517 189,6336 27,6862 177,5230 10,4083 843,7941 843,7941 1012,5529 NT1-50% 
OR 389,9913 48,5517 140,1422 25,4968 108,3179 10,4083 722,9082 722,9082 867,4898

NT1-100% 
CL 389,9913 48,5517 172,7040 27,6862 177,5230 10,4083 826,8645 826,8645 992,2374 NT1-100% 

CL 389,9913 48,5517 125,3708 25,4968 108,3179 10,4083 708,1368 708,1368 849,7642

NT2 389,9913 48,5517 131,0033 27,6862 58,8054 10,4083 666,4462 666,4462 799,7354 NT2 389,9913 48,5517 103,2570 25,4968 45,6417 10,4083 623,3468 623,3468 748,0162

NT3 389,9913 48,5517 99,2364 27,6862 44,5381 10,4083 620,4120 620,4120 744,4944 NT3 389,9913 48,5517 76,4105 25,4968 41,2994 10,4083 592,1580 592,1580 710,5896

8975,8519 10805,5825

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 388,2743 48,5517 247,8405 26,9029 69,2453 10,4083 791,2230 791,2230 949,4676 NT1-100% 

OR 396,9818 48,5517 238,5006 26,1765 92,2646 10,4083 812,8835 812,8835 975,4602

NT1-100% 
CL 388,2743 48,5517 217,1853 26,9029 69,2453 10,4083 760,5678 760,5678 912,6814 NT1-100% 

CL 396,9818 48,5517 164,4566 26,1765 92,2646 10,4083 738,8395 738,8395 886,6074

NT2 388,2743 48,5517 150,9923 26,9029 29,6439 10,4083 654,7734 654,7734 785,7281 NT2 396,9818 48,5517 164,0893 26,1765 36,5884 10,4083 682,7960 682,7960 819,3552

NT3 388,2743 48,5517 87,9020 26,9029 27,0009 10,4083 589,0401 589,0401 706,8481 NT3 396,9818 48,5517 70,8468 26,1765 31,3376 10,4083 584,3027 584,3027 701,1632

11357,5475 9494,6593

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 394,2578 48,5517 282,0578 34,6530 71,6934 10,4083 841,6220 841,6220 1009,9464 NT1-100% 

OR 390,0511 48,5517 282,0578 30,4255 81,6491 10,4083 843,1435 843,1435 1011,7722

NT1-50% OR 394,2578 48,5517 244,6945 34,6530 71,6934 10,4083 804,2587 804,2587 965,1104 NT1-50% 
OR 390,0511 48,5517 241,3183 30,4255 81,6491 10,4083 802,4040 802,4040 962,8848

NT1-100% 
CL 394,2578 48,5517 207,3313 34,6530 71,6934 10,4083 766,8955 766,8955 920,2746 NT1-100% 

CL 390,0511 48,5517 200,5788 30,4255 81,6491 10,4083 761,6645 761,6645 913,9974

NT2 394,2578 48,5517 180,6345 34,6530 31,9288 10,4083 700,4341 700,4341 840,5209 NT2 390,0511 48,5517 180,6345 30,4255 29,4772 10,4083 689,5483 689,5483 827,4580

NT3 394,2578 48,5517 85,4213 34,6530 23,3477 10,4083 596,6398 596,6398 715,9678 NT3 390,0511 48,5517 85,4213 30,4255 22,2891 10,4083 587,1470 587,1470 704,5764

10979,8568 11772,5863

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 391,7886 48,5517 282,0578 36,3094 83,5968 10,4083 852,7126 852,7126 1023,2551 NT1-100% 

OR 391,5434 48,5517 238,5006 27,6027 69,3333 10,4083 785,9400 785,9400 943,1280

NT1-50% OR 391,7886 48,5517 254,4799 36,3094 83,5968 10,4083 825,1347 825,1347 990,1616 NT1-50% 
OR 391,5434 48,5517 222,7088 27,6027 69,3333 10,4083 770,1482 770,1482 924,1778

NT1-100% 
CL 391,7886 48,5517 226,9020 36,3094 83,5968 10,4083 797,5568 797,5568 957,0682 NT1-100% 

CL 391,5434 48,5517 206,9171 27,6027 69,3333 10,4083 754,3565 754,3565 905,2278

NT2 391,7886 48,5517 180,6345 36,3094 25,9051 10,4083 693,5976 693,5976 832,3171 NT2 391,5434 48,5517 164,0893 27,6027 31,1316 10,4083 673,3270 673,3270 807,9924

NT3 391,7886 48,5517 85,4213 36,3094 27,0014 10,4083 599,4807 599,4807 719,3768 NT3 391,5434 48,5517 70,8468 27,6027 24,2423 10,4083 573,1952 573,1952 687,8342

11462,6837 12079,2627

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 389,1249 48,5517 282,0578 27,2813 70,6126 10,4083 828,0366 828,0366 993,6439 NT1-100% 

OR 401,3151 48,5517 247,8405 32,2243 74,4603 10,4083 814,8002 814,8002 977,7602

NT1-50% OR 389,1249 48,5517 257,6243 27,2813 70,6126 10,4083 803,6031 803,6031 964,3237 NT1-50% 
OR 401,3151 48,5517 218,4293 32,2243 74,4603 10,4083 785,3890 785,3890 942,4668

NT1-100% 
CL 389,1249 48,5517 233,1909 27,2813 70,6126 10,4083 779,1697 779,1697 935,0036 NT1-100% 

CL 401,3151 48,5517 189,0181 32,2243 74,4603 10,4083 755,9778 755,9778 907,1734

NT2 389,1249 48,5517 180,6345 27,2813 29,4904 10,4083 685,4911 685,4911 822,5893 NT2 401,3151 48,5517 150,9923 32,2243 24,8819 10,4083 668,3736 668,3736 802,0483

NT3 389,1249 48,5517 85,4213 27,2813 22,2771 10,4083 583,0646 583,0646 699,6775 NT3 401,3151 48,5517 87,9020 32,2243 17,2784 10,4083 597,6798 597,6798 717,2158

13209,0032 14943,2767

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 386,9564 48,5517 282,0578 32,5600 67,2920 10,4083 827,8262 827,8262 993,3914 NT1-100% 

OR 392,8476 48,5517 266,8144 34,6625 90,3535 10,4083 843,6380 843,6380 1012,3656

NT1-50% OR 386,9564 48,5517 261,2376 32,5600 67,2920 10,4083 807,0060 807,0060 968,4072 NT1-50% 
OR 392,8476 48,5517 242,7396 34,6625 90,3535 10,4083 819,5632 819,5632 983,4758

NT1-100% 
CL 386,9564 48,5517 240,4173 32,5600 67,2920 10,4083 786,1857 786,1857 943,4228 NT1-100% 

CL 392,8476 48,5517 218,6647 34,6625 90,3535 10,4083 795,4883 795,4883 954,5860

NT2 386,9564 48,5517 180,6345 32,5600 27,3413 10,4083 686,4522 686,4522 823,7426 NT2 392,8476 48,5517 162,3473 34,6625 33,3777 10,4083 682,1951 682,1951 818,6341

NT3 386,9564 48,5517 85,4213 32,5600 23,7842 10,4083 587,6819 587,6819 705,2183 NT3 392,8476 48,5517 110,4684 34,6625 24,7651 10,4083 621,7036 621,7036 746,0443

16024,6748 10687,2079

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 391,4935 48,5517 247,8405 26,5691 71,7983 10,4083 796,6614 796,6614 955,9937 NT1-100% 

OR 387,8621 48,5517 247,8405 25,5546 67,5735 10,4083 787,7907 787,7907 945,3488

NT1-100% 
CL 391,4935 48,5517 179,6934 26,5691 71,7983 10,4083 728,5143 728,5143 874,2172 NT1-100% 

CL 387,8621 48,5517 195,4810 25,5546 67,5735 10,4083 735,4312 735,4312 882,5174

NT2 391,4935 48,5517 150,9923 26,5691 29,8858 10,4083 657,9007 657,9007 789,4808 NT2 387,8621 48,5517 150,9923 25,5546 28,2711 10,4083 651,6401 651,6401 781,9681

NT3 391,4935 48,5517 87,9020 26,5691 25,4031 10,4083 590,3277 590,3277 708,3932 NT3 387,8621 48,5517 87,9020 25,5546 21,5811 10,4083 581,8598 581,8598 698,2318

10054,9531 14546,5261

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU Generació

n Gm
Transmisión 

Tm
Distribución 

Dm
Comercialización 

Cv
Pérdidas 

PR
Restricciones 

Rm CU

NT1-100% 
OR 393,3428 48,5517 266,8144 26,9671 101,6987 10,4083 847,7830 847,7830 1017,3396 NT1-100% 

OR 396,9816 48,5517 266,8144 32,7241 83,9682 10,4083 839,4483 839,4483 1007,3380

NT1-50% OR 393,3428 48,5517 217,2325 26,9671 101,6987 10,4083 798,2011 798,2011 957,8413 NT1-50% 
OR 396,9816 48,5517 222,5587 32,7241 83,9682 10,4083 795,1926 795,1926 954,2311

NT1-100% 
CL 393,3428 48,5517 167,6505 26,9671 101,6987 10,4083 748,6191 748,6191 898,3429 NT1-100% 

CL 396,9816 48,5517 178,3030 32,7241 83,9682 10,4083 750,9369 750,9369 901,1243

NT2 393,3428 48,5517 162,3473 26,9671 43,8076 10,4083 685,4248 685,4248 822,5098 NT2 396,9816 48,5517 162,3473 32,7241 23,6682 10,4083 674,6812 674,6812 809,6174

NT3 393,3428 48,5517 110,4684 26,9671 32,5722 10,4083 622,3105 622,3105 746,7726 NT3 396,9816 48,5517 110,4684 32,7241 20,1163 10,4083 619,2504 619,2504 743,1005

13382,2078

Generación 
Gm

Transmisión 
Tm

Distribución 
Dm

Comercialización 
Cv

Pérdidas 
PR

Restricciones 
Rm CU

NT1-100% 
OR 386,0961 48,5517 282,0578 29,7656 62,1663 10,4083 819,0458 819,0458 982,8550

NT1-100% 
CL 386,0961 48,5517 237,0401 29,7656 62,1663 10,4083 774,0281 774,0281 928,8337

NT2 386,0961 48,5517 180,6345 29,7656 13,9661 10,4083 669,4223 669,4223 803,3068

NT3 386,0961 48,5517 85,4213 29,7656 5,8696 10,4083 566,1126 566,1126 679,3351

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red AFINIA S.A.S E.S.P [BOLÍVAR, CESAR, CÓRDOBA, SUCRE] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red A-IRE S.A.S E.S.P [ATLÁNTICO, MAGDALENA, GUAJIRA] Cfmj  ($/factura)

Mercado de Comercialización OR Enel Colombia SA ESP [BOGOTÁ Y CUNDINAMARCA] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red EPM ESP [ANTIOQUIA] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red EMCALI E.S.P. [CALI] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red ENERCA S.A.S E.S.P [CASANARE] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red CHEC S.A. E.S.P [CALDAS] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red ESSA S.A. E.S.P. [SANTANDER] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red CENS S.A. E.S.P. [NORTE DE SANTANDER] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red EMSA S.A. E.S.P. [META] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red EDEQ S.A. E.S.P [QUINDIO] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red CEDENAR S.A E.S.P [NARIÑO] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red EEP S.A E.S.P [RISARALDA] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red ELECTROHUILA S.A E.S.P [HUILA] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red CELSIA S.A E.S.P [VALLE DEL CAUCA] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización OR CETSA SA ESP [TULUÁ] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización Operador de Red CELSIA TOLIMA S.A E.S.P [TOLIMA] Cfmj  ($/factura) Mercado de Comercialización Operador de Red EBSA S.A E.S.P BOYACÁ] Cfmj  ($/factura)

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Mercado de Comercialización OR Ruitoque ESP [SANTANDER] Cfmj  ($/factura)

ENEL X COLOMBIA SAS ESP Informa: 
Las tarifas públicas aplican para los usuarios del Mercado Regulado del servicio de energía eléctrica, en cumplimiento de las resoluciones CREG 119/07, CREG 058/08, CREG 097/08, 
CREG 051/10, CREG 156/09 , CREG 173/11, CREG 180/14. CREG 191/14 , CREG 241/15, CREG 199/ 2016, CREG 015/18, CREG 010/20, CREG 012/20, CREG 058/20, CREG 
003/2021, CREG 174/2021, CREG 101 002/2022 y circulares aclaratorias. 
Nota 1: La tarifa Industrial y Comercial con contribución corresponde al costo unitario más un incremento del 20% correspondiente a contribución de solidaridad, aplicable a usuarios 
industriales, comerciales y residenciales de los estratos 5 y 6.
Nota 2: La tarifa para usuarios residenciales de estrato 1, 2 y 3 tiene un subsidio del 60%, 50% y 15% respectivamente en la tarifa aplicada, hasta el valor del consumo de subsistencia.
Nota 3: Por disposición de la Resolución UPME 0355 de 2004, para los municipios localizados en altitudes superiores o iguales a 1000 metros, el valor del Consumo de Subsistencia 
(CS) es 130 kWh-mes y en altitudes menores a 1.000 metros, el CS es 173 kWh-mes.
Nota 4: En el cargo por uso de nivel 1 (Dt1), el componente de inversión (CD1) se aplica conforme a la Resolución CREG-015 de 2018.
Nota 5: NT1-100%  OR: Activos de conexión en nivel de tensión 1 (NT1) que son 100% propiedad del Operador de Red. NT1-50% 
OR: Activos de conexión NT1 propiedad compartida 50/50 (Operador de red/Cliente). NT1-100% CL: Activos de conexión NT1  100%  Propiedad Cliente.
Nota 6: De acuerdo con lo establecido en la Resolución CREG 101 028 de 2023, los clientes que cambien de comercializador con posterioridad a la expedición de la presente 
resolución y cuyo comercializador estuviese aplicando el COT, mantendrán la aplicación de este concepto y se seguirá recaudando con el comercializador actual hasta la finalización 
del contrato o hasta que finalice la aplicación del COT. Es de indicar que el recaudo de estos recursos no hacen parte de los ingresos propios de Enel X Colombia SAS ESP.

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 

Tensión (NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) Tarifa Oficial e 
Industrial SIN 
contribución

Tarifa Industrial y 
Comercial CON 

contribución

Tarifas por 
Nivel de 
Tensión 

(NT)

COSTO UNITARIO DE PRESTACIÓN DEL SERVICIO -CU ($/kWh) 

1.451 
MUERTES SE HAN PRESENTADO EN 
LA REPÚBLICA DE CONGO DESDE 
QUE INICIÓ EL BROTE EL AÑO 
PASADO HASTA EL 28 DE JULIO 

mundo optaron por una auste-
ridad del gasto ante una caída en 
los ingresos, se marcó un nue-
vo récord de transferencias de 
jugadores a mercados interna-
cionales con 15.310 traspasos, 
19,2% mayor al registro de hace 
cuatro años con 12.841 movi-
mientos. 

Poniendo la lupa en el ren-
dimiento de las confederacio-
nes , la Uefa fue la confederación 
que más exportó jugadores a 
otras ligas con 11.047 estudian-
tes. El segundo puesto lo obtu-
vo la Confederación Asiática de 
Fútbol con 1.624 traspasos y la 
Conmebol se ubicó en el tercer 
puesto con 1.267 movimientos. 

JUAN CAMILO COLORADO 
@JuanCamiloColo8
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BOGOTÁ 

Miguel Silva, secretario gene-
ral de la Alcaldía de Bogotá, con-
firmó ayer que la administra-
ción distrital tiene planes de 
cambiar miembros de la Junta 
Directiva de ETB. 

“Desde la Alcaldía de Bogotá 
el pasado 5 de septiembre co-
municamos oficialmente nues-
tra decisión de cambiar miem-
bros de la junta de ETB. El 
proceso ya está en curso”, es-
cribió el funcionario en X. 

El secretario detalló que, en 
aras de materializar el proceso, 
ya se realizó la verificación del 
cumplimiento de requisitos de 
los candidatos. 

El próximo 26 de septiembre, 
cuando se realice la asamblea 
extraordinaria de accionistas, 
se tomará la decisión sobre los 
miembros que tomarán asien-
to en el órgano colegiado. Se 
sabe que, preliminarmente, los 
cambios en la Junta Directiva de 
ETB no guardan relación con el 
relevo del presidente. 

La actual Junta Directiva de 
ETB está conformada por cuatro 
representantes del Distrito y 
tres privados. Los nominados 
por parte de la administración 
distrital son Adriana Córdoba, 
Ignacio Pombo, Fernando Quin-
tero y Ana María Cadena, la ac-
tual secretaria de Hacienda. Los 
representantes privados son 
Margarita Henao, Mario Pache-
co Cortés y Silvia Escobar, quie-
nes representan a los accionis-
tas minoritarios. 

Los cambios se anuncian en 
medio de una situación finan-
ciera adversa. Con corte a junio, 
la compañía reportó una pérdi-
da acumulada por $396.285 mi-
llones, aunque registró ingresos 
operacionales por $820.470 mi-
llones, que se tradujeron en un 
incremento anual de 11% 

JUAN CAMILO QUICENO 
jquiceno@larepublica.com.co

en varios de nuestros servicios. 
El principal de ellos, como caja 
de compensación, por supues-
to son los ingresos que provie-
nen de las afiliaciones de las em-
presas y sus trabajadores. Ese 
rubro viene subiendo a una tasa 
muy buena. Al cierre del primer 
semestre, veníamos creciendo, 
aproximadamente 14%, lo que 

quiere decir que la econo-
mía, por lo menos en el 
Valle del Cauca, refleja 
un comportamiento 
muy positivo. En esta 

primera parte del año los 
ingresos operacionales es-

tán, más o menos, en unos 
$600.000 millones. 

 
¿Cómo van con las IPS que 

ustedes operan? 
Somos uno de los grandes 

operadores de IPS, a nivel am-
bulatorio, del Valle del Cauca. 
Atendemos, mensualmente, 
aproximadamente unas 
350.000 personas. 

 
Con la situación del sistema 

de salud, ¿han pensado en salir-
se de este mismo? 

Nunca en nuestro ideal he-
mos considerado salirnos de 
los servicios de la salud, sino 
por el contrario, hacerlo sos-
tenible y poder seguir brindan-
do un excelente servicio a 
nuestros afiliados. 

 
¿Cómo van con los créditos? 
Hoy en día tenemos seis lí-

neas de crédito. Las principa-
les son el tema de libranzas, mu-
cho crecimiento en el de 
movilidad y en el hipotecario. 
También contamos con libre in-
versión y unos llamados con 
propósito, que están amarrados 
a que la persona invierta en su 
crecimiento personal. Tenemos 
una cartera de casi $300.000 mi-
llones y unos 85.000 afiliados 
han logrado acceder al crédito 
con Comfandi.  

DIEGO OSPINA HENAO 
dospina@larepublica.com.co

EL PERFIL 

Jacobo Tovar Caicedo es el 
actual director de Comfandi, 
que se vinculó desde 2014 
como miembro del Consejo 
Directivo, y, posteriormente, 
en 2016, asumió la dirección 
general. Estudió economía 
y ciencias políticas en Emory 
University y es máster 
en administración de 
negocios de New York 
University. Cuenta con 
amplia experiencia en el 
sector financiero; desde 
1997 ocupó diferentes 
cargos directivos en Colombina 
S.A. y, en sus últimos 10 años 
en dicha compañía, se desem-
peñó como vicepresidente 
de la unidad de negocio 
confitería. Su trabajo está 
encaminado a contribuir 
al cierre de brechas sociales.

“Invertiremos en 11 campus una 
suma por $150.000 millones”
HACIENDA. JACOBO TOVAR 
CAICEDO, DIRECTOR 
DE COMFANDI, DIJO QUE LA 
ENTIDAD TIENE CASI 10.000 
ESTUDIANTES Y QUE ESPERA 
EXPANDIR LA CAPACIDAD 
QUE TIENEN DENTRO 
DE LOS COLEGIOS DEL VALLE

BOGOTÁ 

Comfandi es la caja de com-
pensación más grande que hay 
en el suroccidente de Colombia 
y la quinta en afiliados en el país. 
En el marco de su aniversario nú-
mero 67, la entidad ha hecho un 

cambio en su 
imagen, con el 
fin de adaptar-

se a la nueva condición demográ-
fica de la población y los retos 
que enfrenta la sociedad, según 
explicó Jacobo Tovar Caicedo, su 
director. En Inside LR, el direc-
tivo dijo que, para este desarro-
llo, han hecho inversiones millo-
narias en la capacidad. 

 
¿Cuáles son las nuevas inver-

siones que trae Comfandi? 
Tenemos una inversión, en 

muy corto plazo, para 11 cam-
pus de $150.000 millones, que 
en principio funcionarán como 
colegios. Queremos pasar de 
esos 10.000 estudiantes en ins-
tituciones educativas de 
Comfandi a una cobertura, ini-
cialmente, entre 13.000 y 
15.000 , o sea, crecer unos 
3.000 a 5.000 alumnos, es de-
cir, un crecimiento de 30% a 
50% de la capacidad actual. 

 
¿Cuál es el objetivo de estas 

inversiones? 
Esperamos que las personas 

reciban educación de magnífica 
calidad, para muchos más es-
tudiantes. Además de eso, el 
campus funcionaría de 7:30 
a.m. a las 2:00 p.m. como un co-
legio, pero de ahí en adelante, 
empiezan procesos de aprendi-
zaje que son diferentes a la edu-
cación tradicional y formal de 
primaria y secundaria, y allí se-
guirán haciendo formación para 
el trabajo como técnicos, por 
ejemplo. Incluso se proyecta 
que esos campus, en la noche, 
conviertan en sitios donde in-
cluso la comunidad pueda asis-
tir y se vuelvan un tipo de cen-
tros culturales. 

 
¿Por qué decidieron hacer 

esta inversión? 
Venimos trabajando muy de 

la mano con nuestros afiliados, 
sobre todo en esos procesos de 
escucha para saber en qué di-
rección va el mundo. El prime-
ro de ellos es una un tema muy 
innegable, uno de los motores 
más poderosos de cualquier 
economía es la demografía. En 
Colombia estamos llegando a 
un punto en el que vemos que 
la población se nos está enve-
jeciendo e incluso la tasa de na-
talidad viene cayendo a pasos 

1,3 
MILLONES ES LA CIFRA DE LAS 
PERSONAS QUE ESTÁN CUBIERTAS 
POR LA CAJA DE COMPENSACIÓN 
EN EL VALLE DEL CAUCA.

“Con nuestra apuesta 
de aprendizaje para la 
vida productiva, en la 
que invertiremos $150.000 
millones, buscamos incidir 
en el desarrollo de 
la región Valle del Cauca”.

Alejandra  
Jaramillo 
Directora desarrollo 
social de Comfandi

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Para mayor información sobre la expan-
sión de Comfandi en el Valle del Cauca.

partamento del Valle del Cau-
ca, hasta Cartago. Por supues-
to, tenemos unas apuestas 
muy importantes adicionales a 
las que ya tenemos en el sec-
tor de Candelaria, también en 
Palmira y en Buga. 

 
¿Cuántos afiliados tienen? 
Tenemos aproximadamente 

unas 55.000 empresas afiliadas 
de todos los tamaños, desde las 
más grandes del Valle del Cau-
ca, hasta micros. De esas, conta-
mos con unos 670.000 trabaja-
dores y de esta cifra también hay 
unos beneficiarios, que son, de 
alguna manera, cubiertos por 
los servicios, ya sean hijos me-
nores de 18 años o adultos ma-
yores. Con esto se suman entre 
650.000 y 670.000 beneficia-
rios, para una población total de 
casi 1,3 millones de personas 
cubiertas por Comfandi. 

 
 ¿Cómo va el desempeño fi-

nanciero en 2024? 
Cerrado junio tenemos unos 

resultados muy positivos, con 
unos crecimientos interesantes 

bastante importantes. El Valle 
del Cauca es uno de los depar-
tamentos más viejos que tie-
ne Colombia. 

En 2020, por cada trabajador 
afiliado a Comfandi, había más 
dependientes menores de 18 
años que mayores de 60. En 2021 
eso se invirtió. Hoy en día hay 
más dependientes mayores de 
60 años que menores de 18. 

Queremos que esa línea de 
aprendizaje no termine a los 18 
años cuando el joven se gradúa 
y pasa de educación posmedia, 
sino que podamos continuar 
ese hilo mucho más allá y tener 
personas de varias edades, que 
usen los recursos de Comfandi 
para una vida más productiva. 

 
¿Algunos centros ya operan? 
Ya tenemos dos operando en 

Jumbo y Tuluá, pero la proyec-
ción es desde Jamundí, que es el 
municipio más sureño en  el de-

Escanee para ver el Inside 
completo con Jacobo 
Tovar Caicedo, el director 
de Comfandi.

SIDEIN

Cortesía 

En la Asamblea de marzo, ya se 
habían aprobado cambios de 
miembros en el órgano rector.

Alcaldía confirmó 
que se vendrá 
cambio en los 
miembros de 
la Junta de ETB

Alejandro Lugo / LR 

Jacobo Tovar Caicedo, director de Comfandi, explicó que salud, supermercados y droguerías represen-
tan, aproximadamente, 50% del ingreso que registra la caja de compensación del Valle del Cauca.

$396.285 
MILLONES SUMARON 
LAS PÉRDIDAS ACUMULADAS 
DE ETB A JUNIO, AUNQUE LOS 
INGRESOS CRECIERON 11% ANUAL.
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Cilindro 100 lb 
(45 kg)

Cilindro 40 lb 
(18 kg)

Cilindro 33 lb 
(15 kg)

Cilindro 20 lb 
(9 kg)

Cilindro 15  lb
 (7 Kg)

332.000 181.100 172.000 149.000 121.000

Entrega en 
carrotanque 

($/Kg)

Cilindro 100 lb 
(45 kg)

Cilindro 40 lb 
(18 kg)

Cilindro 33 lb 
(15 kg)

Cilindro 20 lb 
(10 kg)

Cilindro 15  lb 
(7 Kg)

Pasto 4.538               219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
Albán, Arboleda, Belén, Colón, La Cruz, La Unión, San Bernardo, San Pablo, 
San Pedro De Cartago, ., . 4.538               219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
Ancuyá, Consacá, Cumbitara, El Peñol, El Tambo, La Florida, La Llanada, 
Linares, Los Andes, Nariño, Sandoná, Tangua, Yacuanquer 4.538               219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
Buesaco, Chachagüí, El Rosario, El Tablón De Gómez, Leiva, Policarpa, San 
Lorenzo, Taminango 4.538               219.400          95.200            81.100            52.000            42.200            
Barbacoas, El Charco, Olaya Herrera, Francisco Pizarro, Santa Bárbara, San 
Andrés De Tumaco 4.538               219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
La Tola, Mosquera 4.538               274.100          110.200          98.100            56.400            51.900            
Magüí Payan, Roberto Payán 4.538               228.000          101.300          91.700            56.400            46.000            
Aldana, Cuaspúd, Cumbal, Funes, Guachucal, Guaitarilla, Iles, Imués, Mallama, 
Ospina, Providencia, Ricaurte, Samaniego, Santacruz, Sapuyes, Túquerres 4.538               219.400          95.200            81.100            52.000            42.200            

Contadero, Córdoba, Gualmatán, Ipiales, Potosí, Puerres, Pupiales 4.538               219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
Colón, Sibundoy, San Francisco, Santiago 4.538               192.400          86.700            73.100            -                  43.000            
Orito, Puerto Asís, Puerto Caicedo, Puerto Leguízamo, San Miguel, Valle Del 
Guamuez 4.313               192.400          84.200            73.100            -                  43.000            
Mocoa, Puerto Guzmán, Villagarzón 4.313               192.400          84.200            73.100            -                  43.000            

Caqueta
Florencia, Albania, Belén De Los Andaquíes, Cartagena Del Chairá, Curillo, El 
Doncello, El Paujíl, La Montañita, Milán, Morelia, Puerto Rico, San José Del 
Fragua, San Vicente Del Caguán, Solano, Solita, Valparaíso

4.223               181.400          -                  73.600            -                  -                  

 Florencia,  Mercaderes 4.538               219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
Almaguer, Argelia, Balboa, Bolívar, Inzá, La Sierra, La Vega, Patía, Piamonte, 
Puracé, Rosas, San Sebastián, Santa Rosa, Sotara, Sucre, Timbío 4.538               196.400          85.400            76.100            -                  38.100            

Huila

Neiva, Acevedo, Agrado, Aipe, Algeciras, Altamira, Baraya, Campoalegre, 
Colombia, Elías, Garzón, Gigante, Guadalupe, Hobo, Íquira, Isnos, La 
Argentina, La Plata, Nátaga, Oporapa, Paicol, Palermo, Palestina, Pital, 
Pitalito, Rivera, Saladoblanco, San Agustín, Santa María, Suaza, Tarqui, 
Tesalia, Tello, Teruel, Timaná, Villavieja, Yaguará

4.023               180.400          84.600            72.100            -                  36.800            

Cauca

Para entregas en el domicilio del usuario final y en expendio, el valor del cargo de comercialización minorista Cd se obtiene de la siguiente formula: Cd = CU - G - T - D
Para ventas a granel a través de tanques estacionarios y puntos de venta, el valor del cago de distribución D se obtiene de la siguiente formula: D= CU - G - T

Entrega de GLP en cilindros en el domicilio del usuario final, en expendios y a través de punto de 
venta

Nariño

 D; Cargo de Distribución; C, Cargo de Comercialización Minorista

Putumayo

INFORMA QUE:
A partir del  15 de septiembre de 2024  los precios máximos de GLP son los siguientes:

DEPOSITOS DE GARANTIA 

DEPARTAMENTO MUNICIPIO

COMERCIALIZADOR MINORISTA

DISTRIBUIDOR
PRECIO A

Precio Máximo de venta al Püblico = CU * Kilogramos por cilindro

LA EMPRESA DISTRIBUIDORA Y COMERCIALIZADORA MINORISTA:  MONTAGAS S.A. E.S.P.
Vigilada por la SUPERINTENDENCIA DE SERVICIOS PÚBLICOS DOMICILIARIOS SSSPD NUIR:2-52001000-2

De acuerdo con las resoluciones de la Comisión de Regulación de Energía y Gas (CREG) : la Fórmula Tarifaria General del servicio de GLP es:

CU = G + T + D + C

Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Cusiana , costo de compra del GLP $ 1,285.83  kg; T, Costo de transporte  

Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Importado, costo de compra del GLP $ 2,485.83  kg; T, Costo de transporte  

Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Dina , costo de compra del GLP $ 1,285.83  kg; T, Costo de transporte  

Donde CU: Costo Unitario de Prestación del Servicio 

Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Cupiagua , costo de compra del GLP $ 1,285.83  kg; T, Costo de transporte  

EL-LAYTHY SAFA
GERENTE

ción del IVA. “El resultado de 
una medida de este tipo es que 
aumentan las ventas de vehí-
culos nuevos y, a mayor factura-
ción, mayor es el recaudo de in-
gresos fiscales, dijo Pedro Nel 
Quijano, presidente del gremio. 

JUAN DIEGO MURCIA 
jmurcia@larepublica.com.co

que más contaminan del par-
que automotor. 

“Si queremos impactar defi-
nitivamente la baja contamina-
ción del medio ambiente, sobre 
todo en las principales ciuda-
des, creemos que los vehículos 
eléctricos con vocación de 

transporte público, sea taxi, bus 
o transporte de carga y última 
milla, no deberían de ninguna 
forma cargarle IVA o aranceles 
adicionales”, concluyó. 

Desde gremios como Aconau-
to proponen la eliminación del 
impuesto al consumo y la reduc-

LAS MARCAS MÁS VENDIDAS DE
HÍBRIDOS DURANTE AGOSTO

Fuente: Andi y Fenalco / Gráfico: LR-ER

1 786826 21,5% -4,8%

2 760714 20,8% 6,4%

3 678342 18,5% 98,2%

4 30428 8,3% 985,7%

5 27596 7,5% 186,5%

6 13379 3,6% 68,4%

7 13166 3,6% 98,5%

8 12594 3,4% 33,0%

9 9138 2,5% 139,5%

10 750 2,1% n/a

Agosto 24Agosto 23
Participación

mes
Variación

mes 

Empresarios alertan riesgo en transición 
por aumento de IVA a 19% en híbridos

BOGOTÁ 

La Ley de Financiamiento 
que radicó el Gobierno Nacio-
nal, con la que espera recau-
dar $12 billones para el presu-
puesto de 2025, tiene un 
apartado en el que cambia las 
reglas del juego para la indus-
tria de vehículos híbridos. 

El articulado propone un 
ajuste significativo al gravar es-
tos vehículos con la tarifa gene-
ral del IVA, con la que pasaría de 
5% a 19%. “Según estimaciones 
de la Dian, la aplicación de la ta-
rifa general a 19% podría gene-
rar un incremento en el recau-
do fiscal de aproximadamente 
$239.000 millones para 2025”, 
se lee en el proyecto. 

Son dos las razones por las 
que el Gobierno Nacional pro-
pone este ajuste en el IVA. La 
primera tiene que ver con lo 
ambiental; si bien el proyecto 
reconoce que los vehículos hí-
bridos presentan ventajas al re-
ducir las emisiones de gases 
contaminantes, dice que no 
son completamente exentos de 
impacto ambiental. 

El segundo aspecto tiene que 
ver con la capacidad adquisiti-
va de los consumidores. “Una 
tarifa reducida del IVA de 5% a 
los vehículos híbridos puede 
considerarse regresiva, dado 
que los hogares de mayores in-
gresos son los que tienen la ca-
pacidad económica para adqui-
rir estos vehículos nuevos”. 

La noticia llega en uno de los 
mejores momentos para la in-
dustria de vehículos de nuevas 
energías. En agosto, la venta de 
híbridos creció 46,6% respecto al 
mismo mes de 2023, con 3.656 
unidades. De estos, el segmento 
que más se comercializó fue el 
de los utilitarios y automóviles. 

“El país todavía tiene una 
baja penetración de vehículos 
de nuevas energías comparados 
con otras naciones del mundo. 
Teniendo en cuenta que en el 
Plan Nacional de Desarrollo 
existe una voluntad expresa de 
fomentar un incentivo impor-
tante para la vinculación de este 
tipo de vehículos, el incremen-
to del IVA o de aranceles pue-
de bajar la tasa creciente de in-
troducción de estos”, dijo Juan 
Luis Mesa, gerente general de 
BYD Colombia. 

En esa línea, Andrés Plata, di-
rector de ventas de Kia Colom-
bia, dijo que, cualquier medida 
que incremente los costos aso-
ciados a la compra de vehícu-
los híbridos podría tener un im-
pacto negativo en los avances 
hacia una movilidad más limpia 

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con más información sobre la Ley 
de Financiamiento del Gobierno.

y sostenible. “Los vehículos hí-
bridos son una opción crucial 
en la transición hacia la electri-
ficación completa, ya que per-
miten reducir las emisiones 
mientras la infraestructura de 
recarga se sigue desarrollando”. 

Plata agregó que restringir la 
compra de vehículos híbridos 
con mayores impuestos desin-
centivará a los compradores 
que buscan opciones más eco-
lógicas y accesibles. “En lugar 
de aumentar impuestos, con-
sideramos relevante imple-
mentar incentivos que faciliten 
tanto la adquisición de vehícu-
los eléctricos como híbridos, 
creando un ecosistema que fo-
mente la transición gradual”. 

Mesa dijo que, si el Gobierno 
definitivamente implementa un 
IVA de 19%, debe tener en cuen-
ta la afectación que genera cada 
vehículo para que se premien 
aquellos que tienen un mejor 
comportamiento frente a la pro-
tección del medio ambiente. 
“Debería haber IVA diferencial y, 
eventualmente, aranceles dife-
renciales para eléctricos que no 
generan ninguna emisión”. 

Y, añade, que “debe haber 
una escala que premie la me-
jor tecnología para proteger el 
medio ambiente y el mayor 
compromiso del comprador de 
realmente contribuir con una 
vinculación de un método de 
transporte que favorezca defi-
nitivamente las condiciones 
ambientales en las ciudades”. 

¿Cuál es la visión respecto 
a los vehículos de transporte 
público y de carga? Mesa dijo 
que estos son los que más ki-
lómetros recorren en una ciu-
dad, tanto buses, taxis y camio-
nes de reparto y, por tanto, los 

“Si el Gobierno 
definitivamente 
implementa un IVA de 19%, 
debe tener en cuenta la 
afectación que genera cada 
vehículo para tener un 
impuesto diferencial”.

Juan Luis  
Mesa 
Gerente general de 
BYD Colombia

5% 
ES EL ARANCEL QUE TIENEN 
LOS VEHÍCULOS HÍBRIDOS 
EN LA ACTUALIDAD; SUBIRÍA A 19% 
CON LA REFORMA TRIBUTARIA.

AUTOMOTOR. 
DESDE EMPRESAS COMO 
BYD Y KIA DIJERON QUE 
LA DECISIÓN DEL GOBIERNO 
DE AUMENTAR EL IMPUESTO 
A DICHOS VEHÍCULOS PUEDE 
RETRASAR LA MOVILIDAD 
SOSTENIBLE DE COLOMBIA 

Otros sectores 
afectados por la Ley 
de Financiamiento 
del Gobierno 

De la Ley de Financiamiento 
radicada por el Gobierno, 
uno de los sectores de donde 
más saldrán recursos es el 
de juegos de suerte y azar, 
el cual pondría $2,7 billones 
en 2030. Con la legislación 
actual, los juegos de suerte y 
azar operados exclusivamente 
por internet no están sujetos 
al IVA. Las cuentas del Gobier-
no muestran que este tipo de 
apuestas pasaron de registrar 
ingresos por $16 billones 
en 2021 a $35,6 billones en 
2023. Los gremios dijeron que 
el negocio se pondrá inviable 
con las nuevas condiciones.

“Cualquier medida que 
incremente los costos 
asociados a la compra de 
vehículos híbridos podría 
tener un impacto negativo 
en los avances hacia una 
movilidad más limpia”.

Andrés  
Plata 
Director de ventas de 
Kia Colombia
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ENTRETENIMIENTO 

Nueva edición de Latf 
Latinoamérica 

Asojuegos, en cabeza de Juan Carlos Restrepo, 
anunció que se llevará a cabo el próximo 17 
y 18 de septiembre la novena edición de Laft 
Latinoamérica, la cual tendrá como eje central 
la prevención del lavado de activos. 
Habrá expertos de Colombia y de otras zonas 
internacionales, entre los que están Alexander 
Márquez, agregado regional de la Oficina 
Anticorrupción del Tesoro de EE.UU. (CAA)

COMUNICACIONES 

Movistar invertirá en la 
conectividad antioqueña

Movistar, en cabeza de Fabián Hernández, 
informó que está trabajando en el repliegue 
del cable de cobre en su operación para ampliar 
la huella de fibra. Resaltó que, durante 2024, 
invertirá más de $13.000 millones en el desplie-
gue, en más de 60.000 hogares y empresas 
de los municipios de El Carmen de Viboral, 
La Ceja y Rionegro, municipios ubicados 
en la subregión del oriente antioqueño. (JQ)

COMERCIO 

Actividad de Amcham 
dejó US$21,6 millones

Las actividades de Amcham Colombia, 
en cabeza de María Claudia Lacouture, dejaron 
US$21,6 millones en expectativas de negocios 
en una rueda entre Colombia - Estados Unidos 
y la misión agroindustrial desde ese país, en la 
que se desarrollaron más de 1.940 citas comer-
ciales entre casi 400 empresarios colombianos 
y estadounidenses. De esta cifra, más de US$1 
millón fueron negocios ya concretados. (DO)

Asojuegos

Alejandro Lugo / LR

Movistar

EL PERFIL 

Carlos Armando Mejía 
Bonilla es ingeniero industrial 

de la Universidad Javeriana 
de Cali. Tiene una 

especialización en 
finanzas en la Universi-
dad Icesi y un MBA en el 

Boston College. Es el 
actual presidente del 

Grupo Levapan, dedicado a la 
industria alimenticia. Su 
trayectoria lo llevó a desempe-
ñarse en otros cargos, como 
CEO de Ondina, una compañía 
del fondo de capital privado 
Altra Investments. Fue vicepre-
sidente de finanzas y desarro-
llo de negocios de Alpina por 
más de 10 años y consultor de 
McKinsey & Company. 

Levapan prevé ventas 
por U$300 millones 
para final de año 
COMERCIO. 
CARLOS ARMANDO MEJÍA, 
PRESIDENTE DE GRUPO 
LEVAPAN, ASEGURÓ QUE 
LLEGAN A MÁS DE 20.000 
PANADEROS CON SUS 
PRODUCTOS; LA EMPRESA 
TIENE UNA NUEVA PLANTA

BOGOTÁ 

Levapan fue fundada en 1953 
y está considerada como una de 
las empresas que está a la van-
guardia de la industria alimen-
taria en América Latina. Es una 
compañía multilatina de origen 

colombiano 
que se dedica 
a la produc-

ción de levadura, extractos de 
levadura, potenciadores de sa-
bor y materias primas para la in-
dustria de alimentos. Cuenta 
con soluciones de consumo e in-
vestigación alimentaria. Carlos 
Armando Mejía, presidente del 
Grupo Levapan, aseguró que la 
empresa llega a más de 20.000 
panaderos y recientemente in-
virtió $2,5 millones en una 
planta de investigación. 

 
¿Cómo les fue en términos 

de ingresos operacionales? 
En el primer semestre no tu-

vimos un crecimiento de doble 
dígito como esperábamos, 
pero tuvimos un incre-
mento cercano a 7% en el 
grupo. Tenemos distin-
tos desempeños en las 
verticales y geografías en 
Colombia. Logramos crecer 
alrededor de 6% o 7% en el país. La 
mayoría de las categorías en Co-
lombia vienen golpeadas por la 
ralentización económica, pero 
logramos ventas como grupo 
cercanas a los US$175 millones.  

 
¿Cuál es la proyección para 

el cierre de este año?  
Esperamos crecer cerca a 5% 

y cruzar por encima de US$300 
millones en ventas. Estamos ha-
ciendo innovaciones en res-
puesta a los entornos adversos.  

 
¿Cuáles son las unidades de 

negocio de LLevapan?  
Operamos en tres verticales 

de negocio. La principal es la pa-
nadería, que es el motivo de la 
empresa desde que nació hace 
70 años. Somos líderes en la re-
gión en levadura fresca y servi-
mos a cerca de 20.000 panade-
ros y pasteleros. La segunda 
vertical en la que operamos es el 
consumo masivo: sazonadores,  
conservas y gelatinas. Opera-
mos a través de varias marcas 
y la principal es San Jorge. La ter-
cera es la biotecnología, pues Le-
vapan viene construyendo un 
negocio importante de bioin-
gredientes, que nacen de la le-

7% 
ES EL CRECIMIENTO QUE TUVO 
LA EMPRESA EN MATERIA 
DE INGRESOS OPERACIONALES 
DURANTE EL SEGUNDO SEMESTRE.

“La caída en el consumo 
ha sido un reto para 
las empresas a causa 
del aumento de la tasa 
de interés por parte 
del Emisor, que ha influido 
la falta de demanda”. 

Jorge  
García  
Experto en empresas 
y comercio exterior 

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Para conocer más cifras sobre 
las empresas de la industria alimenticia.

vestigación alrededor de extrac-
tos de levadura. La inaugura-
mos hace 15 días en Tuluá.  

  
¿La empresa está buscando 

su expansión a otros mercados? 
Somos un grupo con presen-

cia de forma local en cinco paí-
ses. Estamos en Colombia, Ve-
nezuela, Panamá, República 
Dominicana y Ecuador. Tene-
mos una exportación importan-
te a Perú, en especial en la ver-
tical de la panadería. Llegamos 
a muchos países, cerca de 60 en 
todo el mundo, principalmen-
te a Estados Unidos, Europa y 
el sudeste asiático. Queremos 
continuar profundizando en los 
mercados donde ya estamos.  

CRISTIAN ACOSTA ARGOTE  
cacosta@larepublica.com.co

vadura. Son los extractos que to-
mamos del elemento. 

 
¿Hay nuevas inversiones? 
Este año estamos invirtiendo 

cerca de US$2 millones en todo 
el portafolio de innovación. En 
lanzamientos, hemos hecho es-
fuerzos por lanzar premezclas 
para hacerle la vida más senci-
lla a los panaderos. Acabamos 
de completar una inversión de 
cerca de US$2,5 millones en una 
nueva planta de desarrollo e in-

Escanee para ver el Inside 
completo con Carlos 
Armando Mejía Bonilla, 
presidente de Levapan. 

SIDEIN

Alejandro Lugo / LR 

Carlos Armando Mejía Bonilla, presidente de Grupo Levapan, asegu-
ró que en el primer semestre la empresa creció 7%. 
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¿Es rentable invertir  
en seguridad digital?
PARA PENSAR EN LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL COMO VEHÍCULO PARA HACER MÁS RENTABLE LOS NEGOCIOS, 
ES NECESARIO PENSAR EN LA SEGURIDAD DIGITAL Y EN UNA SEGURA Y ORIENTADA MIGRACIÓN HACIA LA NUBE

Desde que las ventajas de 
ChatGPT se popularizaron, la 
inteligencia artificial, AI, se 
ha convertido en el término 
de moda, sobre todo al inte-
rior de las empresas. La opor-
tunidad de analizar e inter-
pretar grandes cantidades de 
datos, la simplificación de 
trámites, la capacidad de 
reacción en tiempo real, el 
desarrollo de nuevos servi-
cios e, incluso, la transforma-
ción entera de varios procesos 
dispendiosos, han convertido 
a esta innovación en una 
auténtica prioridad para los 
negocios contemporáneos. 

Sin embargo, para que una 
compañía logre eficiencias y 
optimizaciones estructurales 
con la ayuda de esta herra-
mienta, es necesario que pri-
mero migre toda su informa-
ción a la nube (cloud services), 
pues es así como la inteligencia 
artificial puede trabajar y 
capitalizar los datos. Es ahí, 
justamente, donde surge el 
primer gran obstáculo, ya que 
dicha migración -cuando no se 
realiza adecuadamente- eleva 
la exposición de la organiza-
ción a serias amenazas e inse-
guridades digitales. 

Tal es la sensibilidad de este 
escenario que, según un infor-
me reciente de NetApp, para los 
ejecutivos que ya utilizan AI 
generativa en sus procesos, la 
principal preocupación está 
relacionada con la seguridad de 
la información: 57% lo manifes-
taron así (en preguntas de 
selección múltiple); y la segun-
da preocupación, con un 50% 
de recurrencia, tiene que ver 
con la integración de los datos. 

Por esta razón, ante un 
mercado que hace años dejó de 
crecer linealmente; y que ha 
llevado a que las empresas se 
enfoquen de lleno en la inteli-

gencia artificial, con tal de 
mantenerse vigentes y compe-
titivas, vale la pena preguntar-
se: ¿qué tan rentable es invertir 
en seguridad digital?, ¿es la 
seguridad electrónica un inne-
gociable o todavía da espera?, 
¿hay forma de hacer tangible y 
evidenciar el retorno del gasto 
en seguridad informática? 

Trend Micro contrató un 
análisis con la firma de investi-

gación global, Forrester, la cual 
encuestó a algunos usuarios y a 
más de 90 tomadores de deci-
siones con experiencia en la 
solución para la nube: Trend 
Micro Cloud One, indagando 
sobre las ventajas que percibie-
ron dichos usuarios al terceri-
zar sus procesos de informa-
ción y datos en la nube. 

Uno de los hallazgos más 
destacables de ese ejercicio, 

en lo que tiene que ver con lo 
cuantitativo, está vinculado 
a la disminución de entre el 
10% y el 20% del tiempo que 
los desarrolladores destinan 
a trabajos de seguridad. Al 
liberar este margen, el talen-
to pasó a tener más disponi-
bilidad para dedicarse a la 
esencia del negocio: a gene-
rar valor agregado; lo cual, 
al ponderarse, se tradujo 
en un 8% de mayor valor 
de construcción. 

En esa misma línea, se 
calculó que la disminución de 
tiempos durante la administra-
ción de la seguridad, gracias a 
las funciones automatizadas y 
al manejo de situaciones, 
superó las más de 2.100 horas 
al año por persona, en el esce-
nario más conservador. Tam-
bién, en lo relacionado con 
costos operativos, el análisis 
halló que la reducción de 
costos a la hora de detectar y 
responder a amenazas osciló 
entre un 19% y un 27%. 

Todas estas optimizacio-
nes, como es de esperarse, 
resultaron en grandes benefi-
cios cualitativos: mayor rapi-
dez en la migración hacia la 
nube, mejores niveles de 
compliance y fortalecimiento 
en la reputación de la marca; 
que, puestos en otras pala-
bras, se entienden como una 
mejoría directa en la posición 
de la empresa para competir y 
responder a las exigencias del 
consumidor moderno.  

Por todo lo anterior, para 
pensar en la inteligencia 
artificial como vehículo para 
hacer más rentable los nego-
cios, es necesario pensar en la 
seguridad digital y en una 
segura y orientada migración 
hacia la nube. Esto requiere 
de un aliado experto y confia-
ble como Trend Micro.

IGNACIO 
TRIANA 
Director en  
Trend Micro

123RF

Así ha sido la evolución de los productos de Apple en los últimos años_ P14-15 
Luiz Meisler, vicepresidente de Oracle para la región, habló de las ventajas de la IA_ P16 
El género de disparos domina las ventas de la industria de los videojuegos _ P17
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Así han cambiado 
los productos Apple 
en una década
TECNOLOGÍA. 
DESDE 2014, LOS TELÉFONOS 
DE LA MANZANA HAN 
SABIDO LLEGAR CON 
MEJORAS EN SU CÁMARA, 
MEMORIA Y EN PROCESADOR. 
PERO EL DISEÑO NO HA 
TENIDO CAMBIOS GRANDES 

BOGOTÁ 

Esta semana Apple reveló 
desde su Apple Park en Cuper-
tino el nuevo iPhone 16, AirPods 
y su nueva serie de watch. En-
tre los anuncios más impresio-
nantes está la integración de in-
teligencia artificial en su 
cámara y un nuevo chip A18 
para mayor capacidad y proce-
sador, 30% más rápido que el 
iPhone 15. 

 Este nuevo dispositivo se en-
contrará en seis colores y dos ta-
maños (6,1 y 6,7 pulgadas). Ade-
más, estará disponible desde el 
20 de septiembre con un costo 
base de US$799. ($3,3 millo-
nes); o una versión siguiente en 
capacidad y tamaño desde 
US$899 ($3,7 millones). Para 
llegar a esta evolución, iPhone 
ha tenido que pasar una gran li-
nea de tiempo, mejoras y críti-
cas que han llevado a estos dis-
positivos a ser los favoritos.  

“Han sido criticados porque 
hay marcas que tienen lentes de 
108 o de 200 megapíxeles pero 

a veces la industria puede llegar 
a ser un poco injusta porque no 
solo se trata de una cantidad de 
megapíxeles, sino que se trata 
realmente de la calidad de los 
sensores”, explicó Simón Her-
nández, creador de contenido 
de tecnología.  

La cámara del iPhone ha expe-
rimentado una notable evolu-
ción a lo largo de los años, en los 
que se ha incrementado la cali-
dad de las imágenes y añadido 
nuevas características. Entre las 
mejoras más destacadas se en-
cuentra la estabilización óptica 
de imagen, que minimiza el de-
senfoque en fotos y videos cap-
turados en condiciones de baja 
luminosidad o en movimiento. 

Hernández agregó que  Apple 
ha sido muy juicioso y a pesar de 
que hasta hace dos generacio-
nes tenían lentes de 12 mega-
píxeles, lograban muy buenas 
tomas con sus cámaras. “Hoy 
vemos dispositivos de 48 mega-
píxeles en los modelos pro y por 
supuesto también en los mode-
los de base lo cual es interesan-
te, pero obviamente quienes tie-
nen teléfonos Android lo 
cuestionan bastante”, aseguró.  

Por otro lado, Apple lanzó 
una nueva generación de au-
dífonos con sus AirPods 4 con 
su chip H2 desde US$129 y 
Apple Watch Serie 10 cuenta 
con una pantalla Oled y costa-
rá US$399. Tendrá más bate-

Nuevos modelos de AirPods y Apple Watch 

El Apple Watch celebró su décimo aniversario en abril y se ha 
consolidado como un producto clave en el portafolio de Apple. 
Su inicio no fue sencillo, ya que el primer gran lanzamiento bajo 
la dirección de Tim Cook carecía de una visión definida y 
enfrentaba limitaciones en cuanto a rendimiento y duración de 
la batería. Respecto a la evolución de los AirPods en 10 años, 
Hernández, dijo que “Apple marcó una era desde que empeza-
ron a vender los AirPods blancos porque que todo el mundo 
empezó a emular su diseño, no en vano hace un par de meses 
Samsung hizo un modelo muy similar”. 

2023

Sistema avanzado 
de dos cámaras 

iPhone 15 Plus

RAM 8 GB

Gran angular de 48 MP

100% Focus Pixels

2024

2024
iPhone 16 

Principal: 48 megapíxeles f/1.6 (2 μm)

Principal: 48 megapíxeles 
f/1.6 (2 μm)

128 GB / 256 GB / 512 GB 128 GB / 256 GB / 512 GB

Por determinar

Ultra gran angular: 12 
megapíxeles, apertura 
de ƒ/2,2 y campo de 
visión de 120°

iPhone 16 plus

Principal: 48 megapíxeles 

128 GB / 256 GB / 512 GB

Por determinar

Ultra gran angular: 
12 megapíxeles, 
apertura de ƒ/2,2 
y campo de visión 
de 120°   

LA EVOLUCIÓN HASTA EL 
IPHONE MÁS AVANZADO

Cámara 

Memoria interna 

RAM 

2007
iPhone (1ra generación) 

2 Mpx

4-16Gb 

128 Mb 

2008
iPhone 3G 
1,92 Mpx

8-32 Gb 

128 Mb 

2015
iPhone 6s
12 Mpx

16-128 Gb

2Gb

2016
iPhone SE 
12 Mpx

16-128 Gb

3Gb 

Video 4K

2017
iPhone X
12 Mpx

64-256 Gb

3GbiPhone
(1ra
generación) 

LAS STARTUPS DE SALUD DIGITAL EN EL PAÍS

Fuente: Sondeo LR / Gráfico: LR-GR

En los últimos años, el 
sector de salud digital ha 
visto un crecimiento 
notable. Según el 
Ministerio de Tecnologías 
de la Información y las 
Comunicaciones 
(MinTIC), la inversión en 
tecnología de salud ha 
aumentado un 25% 
anual desde 2020.

EN TELEMEDICINA:

Startups como Doc.com y 
Saludfacil han sido pioneras en 
ofrecer consultas médicas virtuales.

EN SALUD MENTAL:

Mindful y PsicoHelp 
han experimentado un 
aumento del 70% en 
su número de usuarios 
desde el inicio de la 
pandemia.

EN MONITOREO
REMOTO:
Dispositivos como Tend, 
permiten el monitoreo 
remoto de pacientes.

EN INTELIGENCIA
ARTIFICIAL:
Startups como Arti y 
Softec están utilizando 
IA para diagnóstico y 
personalización de 
tratamientos.

TECNOLOGÍA. SU IMPULSO EXPONENCIAL FUE GRACIAS A LA PANDEMIA Y A LA IMPLEMENTACIÓN      

La inversión en startups de salud   
BOGOTÁ 

En medio de una revolución 
tecnológica y un cambio en la for-
ma en que accedemos a la aten-
ción médica, las startups de salud 
digital están viviendo un creci-
miento exponencial. Impulsadas 
por la pandemia y la creciente 
adopción de tecnologías, estas 
empresas están transformando 
la manera en que los usuarios re-
ciben servicios de salud y brin-
dan soluciones concretas. Según 
el  MinTIC, la inversión en tecno-

logía de salud ha aumentado 25% 
anual desde 2020. 

Una de las principales tenden-
cias en esta transformación es la 
telemedicina. Las consultas mé-
dicas virtuales se han consolida-
do como una opción popular y 
conveniente, que permite a los 
pacientes acceder a especialistas 
sin tener que desplazarse. Esta 
modalidad no solo ha facilitado el 
acceso a la atención médica, sino 
que también ha ayudado a man-
tener el distanciamiento social 

que se tuvo durante la pandemia. 
En paralelo, el enfoque en la 

salud mental ha ganado terreno. 
Las aplicaciones y plataformas 
digitales están ofreciendo tera-
pias cognitivo-conductuales y 

US$50 
MILLONES HA SIDO LA ÚLTIMA 
INVERSIÓN  EN STARTUPS DE 
SALUD DIGITAL QUE SE HA 
REALIZADO EN COLOMBIA.

ría y carga rápida y tiene fun-
ciones de profundidad bajo 
agua hasta 7m para snorkeling. 

LA EVOLUCIÓN  
El diseño del iPhone ha pasa-

do por varios cambios impor-
tantes desde su debut en 2007. 
Al principio, era un dispositivo 
compacto de 3,5 pulgadas (ac-
tualmente supera las seis en la 
mayoría de sus modelos), con 
una pantalla táctil, un botón de 
inicio en la parte inferior y una 
sola cámara trasera. Aunque no 
fue el primer móvil táctil, sí fue 
el que cambió el mercado, im-
pulsando a muchos fabricantes 
a lanzar modelos similares.  

Inicialmente, sus diseños 
eran más redondeados y recor-
daban al iPod, pero con el tiem-
po evolucionaron hacia formas 
más rectangulares y alargadas, 
incorporando múltiples cáma-
ras. De hecho, el iPhone 11 fue 
pionero en integrar lentes de ma-
yor tamaño, que permitían una 
mejor entrada de luz y, por ende, 
una mayor calidad fotográfica. 
A partir de ahí, otros fabrican-
tes empezaron a incluir lentes 
más grandes en sus modelos. 

 “iPhone ha tenido una evo-
lución incremental, ya parece 
un estándar en la industria y se 
extraña a Steve Jobs con sus in-
novaciones radicales. El iPhone 
15 al 16 es una mejora “sustan-
cial” si comparamos entre el 
iPhone 15 pro Max y el 16 pro 
Max”, aseguró Daniel Tovar, ex-
perto en tecnología. Agregó que 
Apple intelligence es un servi-
cio, por ahora gratuito, para la 
nueva generación, la edición de 
foto e inclusive video en tiem-
po real, es otra de las mejoras 
con las nuevas versiones. “La 
escritura de correos o habilida-
des nuevas de los sistemas ope-
rativos se ven interesantes y ne-
cesarias para competir en el 

mercado, otro plus es que pro-
meten una IA responsable con 
el medio ambiente”, agregó To-
var. Aunque iPhone siempre 
busca una mejora en la batería, 
la cámara y el procesador, algo 
en lo que no ha evolucionado 
mucho es en el diseño.  

ALEJANDRA RICO MUÑOZ  
@aleja_912

Síganos en: 

wwww.larepublica.co 
Para estar al tanto de todas las noticias 
sobre la evolución del iPhone. 
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2023
Iphone 15

Sistema avanzado 
de dos cámaras 

Gran angular de 48 MP

100% Focus Pixels

RAM 6 GB

128 GB / 256 GB / 512 GB

Fuente: Apple  
Gráfico: LR-GR-ST
Foto: Apple

2009
iPhone 3GS
3 Mpx

8-32 Gb 

256 Mb 

Grabación
HD 720p 

2010
iPhone 4
5Mpx 

8-32 Gb 

512 Mb

2011
iPhone 4 s
8Mpx

8-32 Gb 

512 Mb Ddr2

2012
iPhone 5
8Mpx

16-64Gb 

1Gb 

2013
iPhone 5c 
8Mpx

16-64Gb 

1Gb 

2018
iPhone Xs, Xs Max y Xr

12 Mpx Dual 

64 Gb-512Gb

4Gb

2019
iPhone 11
12 Mpx Dual 

64 Gb-512Gb

4Gb

2020
iPhone 12
Hasta triple 12Mpx

128 Gb-512Gb

4Gb 

2014
iPhone 6 
8Mpx

16-128 Gb

1Gb 

Apareció la 
edición Plus 

2021
iPhone 13 Pro Max 
Pantalla super retina 6,7 pulgadas

Apple A15 Bionic 

RAM 4Gb 

Interna 128 - 512 Gb - 1Tb

Triple cámara 

Cámara frontal 

iPhone
16 Plus

Hay 5.000 personas 
que tienen acceso a 
internet en el mundo

95% de las personas 
que tienen acceso a 
internet usan redes 
sociales

53,7% de los usuarios 
son hombres y 46,3% 
son mujeres 

Las mujeres entre 16 a 
24 años tienen una 
mayor media de uso

Las edades que más 
usan redes sociales 
está entre 20 y 39 
años

US$300.000 millones 
sería la inversión en 
publicidad para redes 
en 2024

ESTADÍSTICAS DE LAS REDES SOCIALES EN 2023

Fuente: Forbes Gráfico: LR-MN

TECNOLOGÍA. TIKTOK E INSTAGRAM NO OFRECEN PAGOS

Las redes sociales con las que aún  
no se puede monetizar en Colombia

BOGOTÁ 

Las redes sociales se han 
vuelto cada vez más reconoci-
das como un espacio de traba-
jo que puede dar buenas retri-
buciones económicas a través 
de vistas, likes o publicidad.  

Sin embargo, se debe tener 
en cuenta que hay algunas pla-
taformas, como Tiktok o Insta-
gram, que no monetizan actual-
mente en Colombia.  

Por esto mismo, hay solo tres 
formas de poder monetizar en 
redes, a través de Facebook, You-
tube o por medio de publicidad 
con marcas externas.  

Para monetizar las redes y ser 
un creador de contenido masi-
vo hay que llegar al menos a los 
10.000 seguidores.  

Para alcanzar a esta meta, 
hay que tener en cuenta que el 
mercado está muy saturado en 
el sentido de que ya hay múlti-
ples opciones de contenido para 
muchas audiencias y nichos.  

María Elvira Ramírez, crea-
dora de contenido, dice que es 
muy importante ofrecer un fac-
tor diferencial frente a los de-
más. “También es muy clave la 
constancia, no subir contenido 
después de mucho tiempo, te-
ner inmediatez, ser muy orgáni-
co y natural también son cosas 
que cautivan a la gente”, añadió.  

La influencer explica que las 
campañas publicitarias, con el 
valor que ofrezcan, pueden va-
riar dependiendo del alcance 
que tenga el creador, su públi-
co objetivo y la negociación que 
se haga. Ramírez comenta que, 

con el tema de las campañas 
publicitarias, es importante te-
ner mucho cuidado con los tra-
tos que se pueden hacer. “El rol 
de las campañas es muy impor-
tante porque es el sustento eco-
nómico que tiene un creador de 
contenido en Colombia, pero 
también puede ser un arma de 
doble filo. Al momento de acep-
tar campañas que no están ali-

1.000 
VISITAS ES LO QUE NECESITA 
EN UNA PLATAFORMA COMO 
YOUTUBE PARA MONETIZAR 
US$1 EN PROMEDIO POR VIDEO.

      DE PLATAFORMAS DIGITALES 

  digital ha crecido 25%
herramientas de autocuidado, 
que abordan una necesidad cre-
ciente de apoyo psicológico acce-
sible y efectivo.  

Estas herramientas digitales 
están brindando a los usuarios 
recursos valiosos para manejar el 
estrés, la ansiedad y otros desa-
fíos emocionales. 

Otro avance es el monitoreo 
remoto de pacientes. Dispositi-
vos wearables y aplicaciones mó-
viles están permitiendo a los mé-
dicos seguir de cerca la salud de 

pacientes crónicos, lo que mejo-
ra la adherencia al tratamiento y 
reduce las hospitalizaciones.  

La IA está revolucionando el 
diagnóstico temprano y la per-
sonalización de tratamientos. 
Los algoritmos avanzados permi-
ten a los profesionales de salud 
identificar patrones y predecir 
condiciones médicas con una 
precisión sin precedentes, opti-
mizando el tratamiento. 

LAURA MARGARITA CUEVAS S 
lcuevas@larepublica.com.co

“Hoy vemos cámaras 
de 48 megapíxeles 
en los modelos pro y por 
supuesto también en los 
modelos de base, lo cual 
es interesante, pero lo 
cuestionan bastante”. 

Simón  
Hernández 
Creador de contenido 
de tecnología

“iPhone ha tenido una 
evolución incremental 
en 10 años, ya parece  
un estándar en la 
industria y se extraña 
a Steve Jobs con sus 
innovaciones radicales”. 

Daniel  
Tovar 
Experto en  
tecnología

Cilindro 100 lb 
(45 kg)

Cilindro 40 lb 
(18 kg)

Cilindro 33 lb 
(15 kg)

Cilindro 20 lb 
(10 kg)

Cilindro 15  lb
 (7 Kg)

332.000 181.100 172.000 149.000 121.000

Cilindro 100 lb 
(45 kg)

Cilindro 40 lb 
(18 kg)

Cilindro 33 lb 
(15 kg)

Cilindro 20 lb 
(10 kg)

Cilindro 15  lb 
(7 Kg)

Pasto 219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
Albán, Arboleda, Belén, Colón, La Cruz, La Unión, San Bernardo, 
San Pablo, San Pedro De Cartago, ., . 219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            

Ancuyá, Consacá, Cumbitara, El Peñol, El Tambo, La Florida, La 
Llanada, Linares, Los Andes, Nariño, Sandoná, Tangua, Yacuanquer

219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            

Buesaco, Chachagüí, El Rosario, El Tablón De Gómez, Leiva, 
Policarpa, San Lorenzo, Taminango 219.400          95.200            81.100            52.000            42.200            
Barbacoas, El Charco, Olaya Herrera, Francisco Pizarro, Santa 
Bárbara, San Andrés De Tumaco 219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            
La Tola, Mosquera 274.100          110.200          98.100            56.400            51.900            
Magüí Payan, Roberto Payán 228.000          101.300          91.700            56.400            46.000            
Aldana, Cuaspúd, Cumbal, Funes, Guachucal, Guaitarilla, Iles, 
Imués, Mallama, Ospina, Providencia, Ricaurte, Samaniego, 
Santacruz, Sapuyes, Túquerres

219.400          95.200            81.100            52.000            42.200            

Contadero, Córdoba, Gualmatán, Ipiales, Potosí, Puerres, Pupiales 219.400          95.200            81.100            52.300            42.200            

INFORMA QUE:
A partir del  15 de septiembre de 2024  los precios máximos de GLP son los siguientes:

Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Cupiagua , costo de compra del GLP $ 1,285.83  kg; T, Costo de transporte  

Para entregas en el domicilio del usuario final y en expendio, el valor del cargo de comercialización minorista Cd se obtiene de la siguiente formula: Cd = CU - G - T - D

Precio Máximo de venta al Püblico = CU * Kilogramos por cilindro

CU = G + T + D + C

De acuerdo con las resoluciones de la Comisión de Regulación de Energía y Gas (CREG) : la Fórmula Tarifaria General del servicio de GLP es:

 D; Cargo de Distribución; C, Cargo de Comercialización Minorista

LA EMPRESA DISTRIBUIDORA Y COMERCIALIZADORA MINORISTA:  ENERGAS S.A. E.S.P.

Nariño

Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Dina , costo de compra del GLP $ 1,285.83  kg; T, Costo de transporte  
Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Cusiana , costo de compra del GLP $ 1,285.83  kg; T, Costo de transporte  

Donde CU, es el costo unitario de prestación de servicio; G Importado, costo de compra del GLP $ 2,485.83  kg; T, Costo de transporte  

DEPARTAMENTO MUNICIPIO

COMERCIALIZADOR MINORISTA
PRECIO A

Entrega de GLP en cilindros en el domicilio del usuario final, en expendios y a través de 
punto de venta

Precio máximo de venta al público = CU * Kilogramo por cilindro 

Donde CU: Costo Unitario de Prestación del Servicio 

Vigilada por la SUPERINTENDENCIA DE SERVICIOS PÚBLICOS DOMICILIARIOS SSSPD NUIR:2-52001000-2

DEPOSITOS DE GARANTIA 

 JOSE RAFAEL VILLARREAL ERASO - REPRESENTANTE LEGAL 

“Algo clave en un mercado 
tan saturado es encontrar 
un factor diferencial del 
resto de los creadores, 
entre más constante uno 
sea, el público lo va a 
agradecer mucho más”. 

María Elvira  
Ramírez 
Creadora 
de contenido

neadas al perfil del público, 
puede bajar el alcance que pue-
de tener uno en las redes so-
ciales”, afirmó.  

Por esta razón es muy impor-
tante que, tanto las marcas 
como los creadores de conteni-
do, hagan un estudio detallado 
de todas las características en 
cuanto a la edad del público, gé-
nero, país, y muchos otros fac-
tores que pueden determinar si 
la colaboración puede funcio-
nar o si puede ser perjudicial 
para seguir monetizando y que 
el crecimiento no se afecte.  

TOMÁS GARCÍA 
@tomas_garcia6
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mientos profesionales vamos a 
hacer cosas menos manuales, 
más  automatizables y se dará 
espacio a muchas  más cosas de 
inteligencia artificial,  más aho-
ra que el mundo y las personas 
tienen que estar preparados 
para este  gran desafío mundial. 

*INVITADA POR ORACLE

ponder nuestros prompts. To-
dos estos estilos de enseñanza 
para las IA (consultar gráfico) 
surgen del Machine Learning, 
que, según Amazon, “es la cien-
cia de desarrollo de algoritmos 
y modelos estadísticos que uti-
lizan los sistemas de computa-
ción con el fin de llevar a cabo 
tareas sin instrucciones explí-
citas, en vez de basarse en pa-
trones e inferencias”. 

Con esta disciplina , se per-
mite que las distintas inteligen-
cias artificiales puedan proce-
sar la información y contestar 
inquietudes, brindar informa-
ción y crear contenidos propios. 

MARTÍN PINZÓN LEMOS 
mpinzon@larepublica.com.co

“En Colombia tenemos toda la parte  
de call center para América Latina”
TECNOLOGÍA. 
LUIZ MEISLER, 
VICEPRESIDENTE DE ORACLE 
PARA LATINOAMÉRICA, 
AFIRMÓ QUE SI LAS 
EMPRESAS QUIEREN CRECER 
EN EL MERCADO REQUIEREN 
IMPLEMENTAR LA IA

LAS VEGAS 

En el marco de CloudWorld & 
SuiteWorldr 2024 celebrado en 
Las Vegas, Luiz Meisler, vice-
presidente ejecutivo de Oracle 
para América Latina, se refirió 
a cómo está la región en uso de 
IA y herramientas tecnológicas. 

 
¿Se ha in-

crementado el 
uso de la IA en 
la región? 

Hoy el uso 
es grande,  no 
se podría cal-
cular. Hay 
muchas ini-
ciativas, sea 
dentro de las 

compañías o en otros campos. 
Hay muchas aplicaciones que 
uno ni percibe que se 
están haciendo y utilizan inte-
ligencia artificial, pero ya 
la tenemos implementada. 
Estoy muy optimista porque 
cuando hablamos de inteligen-
cia artificial el mercado es tri-
llonario, porque ya no estamos 
contabilizando solo la parte tec-
nológica o la inversión en tec-
nología, sino que  estamos con-
tabilizando el costo también en 
los negocios. 

 
 ¿En qué países exactamen-

te considera que se ha visto más 
el incremento? 

En todos  los países. Actual-
mente Brasil tiene un volumen 
de negocios más grande por su 
tamaño obviamente, pero yo di-

14.000 
CLIENTES APROXIMADAMENTE 
SON LOS QUE UTILIZAN 
TECNOLOGÍA DE 
ORACLE ACTUALMENTE.

“Más de 60% de los datos 
del mundo corren sobre 
Oracle. Actualmente 
tenemos más de 14.000 
clientes en Latinoamérica 
que utilizan Oracle, 
incluso donde no se ve”.

Germán  
Borromei 
Gerente de Oracle 
para Colombia 

TECNOLOGÍA. EL BIG DATA CONDENSA GRAN CANTIDAD DE INFORMACIÓN PARA SER PROCESADA POR LA IA

¿Cómo y de qué se alimenta la inteligencia artificial?
BOGOTÁ 

La inteligencia artificial es 
una de las mayores revolucio-
nes de este siglo. Sin embargo, 
para muchos es un misterio 
cómo obtiene la información 
necesaria para contestar en 
chatbots o crear imágenes.  

Las inteligencias artificiales 
utilizan diferentes procesos de 
aprendizaje para lograr elabo-
rar sus propios contenidos, pero 
la materia prima es la misma: 
bases de datos.  

El Big Data ha sido la gran 
aliada de la IA, ya que conden-
sa grandes bloques de informa-
ción que los procesadores pue-
den analizar en segundos. Así, 
cualquier tipo de información -

nombres, números, porcenta-
jes, fotografías o videos-  pue-
den ser observados por el soft-
ware y ser interiorizados por 
la herramienta. 

A  partir de allí, la inteligen-
cia artificial puede colaborar 
en el hallazgo de desviaciones 
estadísticas en los datos, en-
contrar patrones de los mis-
mos e incluso predecir posi-
bles escenarios o resultados 
con las variables dadas. Todo 
depende del prompt, es decir, 
la instrucción que el usuario 
le dé a la máquina.  

Existen varias formas como 
la inteligencia artificial consi-
gue aprender la información 
para, después, procesarla y res-

MECANISMOS DE MACHINE LEARNING
PARA LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL

Fuente: Newtall y Statista / Gráfico: LR-GR

Entrenar al algoritmo con 
sistemas que contengan la 
respuesta correcta

Cuando damos a la máquina 
los datos porque queremos 
que ella haga las asociaciones

Cuando le damos a la IA un 
obetivo y esta lo consige desde 
el prueba y error

Cuando se usan parámetros 
matemáticos y estadísticos 
para aprendizaje de datos. Se 
asocia con las redes neuronales

Estrategia de
aprendizaje

¿Qué es? Ejemplo

Aprendizaje
supervisado

Aprendizaje
no supervisado

Aprendizaje
por refuerzo

Deep
learning

Las recomendaciones 
en apps como Amazon, 
YouTube o Netflix

Determinar si un 
correo es spam o no

Cuando un robot 
intenta subir un muro

Elaborar un 
predicción estadística 
sobre el crecimiento 
del PIB

TAMAÑO DEL 
MERCADO DE LA IA

2024
US$184.000

2027
US$415.600

2030
US$826.700

Cifras en millones

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Para conocer más sobre los programas 
de IA más fuertes actualmente.

Es fundamental, claro que va-
ría mercado a mercado.  

Pero los negocios  empiezan 
a estudiar, a entender inteli-
gencia artificial, cómo impac-
ta su negocio.   

Hay muchas cosas que no 
sabemos, lo único seguro es 
que vamos a tener cambios im-
portantes.  

Creo que si quiere dominar 
el mercado, si quiere crecer, si 
quiere hacer cosas diferentes,  el 
empresario tiene que estar aten-
to  en cualquier industria a esto.  

 
¿Cuáles son los principales 

desafíos que todavía existen en 
este campo? 

Uno de los desafíos principa-
les es formación de gente en es-
tos campos.  Con esos creci-

ría que va en orden por volumen 
de negocios, Brasil, México, Co-
lombia y Chile. 

 
¿Cómo está en Colombia en 

este campo? 
Nosotros tenemos más data-

centros en Chile ahora, pero en 
Colombia vamos casi en la mis-
ma dirección. Tenemos un da-
tacentro bastante fuerte y una 
inversión enorme en Colom-
bia,  tenemos toda la parte de 
call center para toda América 
Latina, de lengua hispánica, 
entonces la verdad tenemos 
una inversión bastante fuerte 
ahí también. 

 
¿Cuál es la importancia que 

tiene la IA y las herramientas 
digitales para las empresas?  

Otros retos que enfrenta el sector  

Luiz Meisler resaltó además que en la región se enfrentan 
algunas dificultades como la inflación pero en este marco “el 
empresariado de Latinoamérica está muy acostumbrado con 
desafíos relevantes”. Respecto a la disponibilidad de la tecnolo-
gía en Latinoamérica respecto a otros continentes, resaltó que 
actualmente esta se encuentra disponible, por lo que su imple-
mentación depende de la capacidad que tengan las personas 
de usarla. Finalmente reveló que el siguiente paso de la IA en 
el mundo es simplificar el lenguaje, “Vamos a transformar la 
aplicación de la tecnología cada vez más sencilla”, concluyó.

“Se trata de asegurarse 
de absorber la tecnología 
disponible y utilizarla 
de manera que nuestros 
clientes puedan servir 
mejor a sus clientes y 
beneficiarse de ella”.

Larry  
Ellison 
Presidente de 
Oracle Corporation

Oracle 

Luiz Meisler, vicepresidente ejecutivo de Oracle para Latinoamérica, resaltó que la inversión de la empresa 
en Colombia es alta y que la IA es vital para el empresariado de la región actualmente.

SOFÍA DUARTE 
TORRES 
Enviado 
especial
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vuelve la historia pueden hacer 
que los jugadores conecten con 
los personajes, lo cual también 
influye en el motivo de compra, 
de acuerdo con el decano. 

 A partir de la tercera posición 
hasta la quinta casilla hay dife-
rencias en cuanto a las plata-
formas. Por mencionar, en el 

te fundamental de las ventas de 
las consolas, ya que suelen ser 
una herramienta para compar-
tir en las reuniones personales. 
O bien, que el género de estrate-
gia, pese a las recientes incur-
siones en consolas, sigue sien-
do un género predominante en 
las computadoras. 

¿EL PS5 PRO IMPULSARÁ VENTAS? 
Sony presentó esta semana la 

Playstation 5 Pro, una versión 
mejorada de su actual consola, 
que saldrá a la venta en noviem-
bre por US$700 en EE.UU. Para 
el decano Camacho será una 
pieza clave para que el merca-
do de las consolas repunte hacia 
finales de año, una de las eta-
pas tradicionales donde más se 
concentran las ventas. 

ROBERTO CASAS LUGO 
rcasas@larepublica.com.co

LOS GÉNEROS DE VIDEOJUEGOS
MÁS VENDIDOS EN 2024
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EN CONSOLA

GANANCIAS DE SECTOR DE VIDEOJUEGOS
Hasta agosto de 2024

Total
industria

1 Disparos US$8.100 millones

2 Aventura US$7.700 millones

3 Battle Royale US$7.200 millones

4 Deportes US$6.200 millones

5 Rol US$5.100 millones

6 Otros US$17.600 millones

TOTAL US$51.900 millones

Teléfonos
móviles

Teléfonos móviles

US$187.700 millones

US$92.600 millones

2,1%

Crecimiento
anual

Participación

3%

Consola

Consola

US$51.900 millones -1%

PC

PC

US$43.200 millones 4%

49% 28% 23%

El género de disparos 
domina la industria de 
videojuegos en 2024

BOGOTÁ 

Hace más de 20 años, el em-
presario y filántropo Bill Gates 
develó al mundo la Xbox, la pri-
mera consola de videojuegos de 
Microsoft y un nuevo rival para 
las compañías ya establecidas. 

En esa presentación, Gates 
auguraba que la industria de los 
videojuegos se convertiría en 
un mercado millonario con el 
paso del tiempo. Tenía razón. 

Así se lee en el informe de la 
consultora NewZoo, donde ase-
guran que el mercado de los vi-
deojuegos logró ganancias por 
US$87.700 millones hasta agos-
to de este año, lo que represen-
tó un incremento de 2,1% anual. 

Un mercado global de video-
juegos en el que persiste la ten-
dencia de que los dispositivos 
móviles son cada vez más im-
portantes y la principal fuente 
de ingresos. Hasta agosto, este 
segmento representó 49% de las 
ganancias que reportó la indus-
tria, sumando US$2.600 millo-
nes, lo que fue 3% más que el año 
inmediatamente anterior. 

En cuanto a los géneros, la 
primera posición es práctica-
mente un calco en todas las ca-
tegorías de ventas: los disparos. 
El género shooter, como se le co-
noce en inglés, se beneficia de 
tres elementos fundamentales: 
lanzamientos anuales de sagas 
emblemáticas como Call of 
Duty; microtransacciones para 

TECNOLOGÍA. YA SE HA REDUCIDO LA CONTRATACIÓN

La creciente adopción de 
robots en sector de seguridad

BOGOTÁ 

Los robots de seguridad es-
tán surgiendo como una alter-
nativa que promete optimizar 
la vigilancia y reforzar la pro-
tección de espacios como cen-
tros comerciales, aeropuertos 
y complejos empresariales. 

Equipados con cámaras, 
sensores térmicos y software 
avanzado, estos dispositivos 
son capaces de patrullar áreas 
extensas y detectar amenazas 
de manera autónoma. 

Una de las principales venta-
jas de estos robots es su capa-
cidad para operar las 24 horas 
del día sin interrupciones.  

En lugares como Dubái, Sin-
gapur y Silicon Valley, estos ro-
bots ya forman parte de la se-
guridad, recorriendo pasillos y 
controlando accesos sin la inter-
vención humana. 

Sin embargo, aún hay un de-
bate sobre su efectividad, sobre 
todo en situaciones de empa-
tía. Las empresas expresan que 
los robots están diseñados para 
complementar el trabajo huma-
no, no sustituirlo, pero su cre-
ciente presencia ha generado 
preocupación sobre la posible 
pérdida de empleos en el sector. 

ISABELLA DONADO HENRÍQUEZ 
idonado@larepublica.com.co

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con el seguimiento al negocio de la  
industria de los videojuegos en 2024. 

personalización de la experien-
cia multijugador y ser la prin-
cipal mecánica por la que op-
tan los desarrolladores. 

En PC este género represen-
tó 17% de las ganancias del secto-
res en 2024, es decir, US$7.400 
millones, un crecimiento de casi 
10% en un año.  

Mientras que en consolas, las 
ventas sumaron US$8.100 mi-
llones y lograron una participa-
ción de 16% y un crecimiento  
de 6% frente a 2023. 

En ambos mercados, la se-
gunda posición es para la cate-
goría de aventuras. Este géne-
ro engrosó US$5.800 millones 
en computadores y US$7.700 
millones en consolas. 

“Este ha sido un género do-
minante en los últimos años. Se 
debe a dos factores importan-
tes: el factor tecnológico de la in-
mersión y una narrativa cada 
vez más profunda. Call of Duty, 
por nombrar un ejemplo, alcan-
zó ventas cercanas a US$7.500 
millones en 2023”, aseguró al 
respecto, Emanuel Enciso Ca-
macho, decano de la Facultad de 
Comunicación, Periodismo y 
Arte de Uninpahu. 

Los desafíos y el contexto so-
ciológico en los que se desen-

“Las ganancias del 
mercado móvil se 
mantienen en su nivel más 
bajo desde la pandemia. 
Pero podría cambiar con 
una mayor apertura legal 
de tiendas, como en iOS”.

Michiel 
Buijman 
Analista de mercado 
de NewZoo

“Este ha sido un 
género dominante en 
los últimos años, debido a 
dos factores: la experiencia 
tecnológica de la inmersión 
y una narrativa propia 
más profunda”.

Emanuel Enciso 
Camacho 
Decano Com. y  
Periodismo Uninpahu

ENTRETENIMIENTO. 
EL MERCADO GLOBAL 
DE JUEGOS YA SUPERA 
US$187.000 MILLONES EN 
TODO EL MUNDO, UN ALZA 
ANUAL DE 2,1% EN AGOSTO. 
LAS CONSOLAS SON EL 
ÚNICO MERCADO QUE CAE

¿Será el fin de los juegos exclusivos? 

El reporte de la consultora NewZoo también recogió una tenden-
cia que se marcó con frecuencia desde 2020: la salida de juegos 
exclusivos en diferentes plataformas. “Para Sony y Microsoft, son 
cada vez más persistentes las presiones económicas, las cuales 
los hacen cambiar de opinión y pasar sus exclusivos hacia un 
modelo que aproveche todas las plataformas. La oportunidad de 
alcanzar nuevas audiencias refuerza nuevas ventas. Los costos de 
desarrollo son actualmente muy costosos, lo cual hace más difícil 
la oportunidad de quedarse en una sola plataforma”, aseguraron.

caso del PC, la tercera casilla la 
ocupan los juegos de rol, segui-
do de los títulos del género 
battle royale y luego los de estra-
tegia, entre otros. 

Mientras tanto, en consola, el 
género battle royale se ubica en 
la tercera casilla; seguido de los 
deportes y los títulos de rol. 

El reporte de la consultora  
NewZoo destacó el avance del 
género battle royale en ambas 
plataformas a lo largo de este 
año, motivado a nuevas actuali-
zaciones de títulos como Fortni-
te o Call of Duty: Warzone, así 
como mayores compras dentro 
de los ecosistemas. La tenden-
cia también se ve en móviles. 

Otra lectura que se le puede 
dar esta composición del mer-
cado es que los juegos deporti-
vos, los cuales se renuevan cada 
año, continúan siendo una par-

Informa a Distribuidores, Minoristas y  público en General, el precio máximo  
de referencia por Galón de Gas Licuado de Petróleo GLP vigente a partir del 

15 de septiembre de 2024 en la fuente es:

Concepto Precio  Dina Precio  Cusiana Precio  Cupiagua Precio  Importado 

Precio de Venta ($/GL)  2.638,18  2.641,46  2.625,53  5.106,60 

Precio de Venta ($/KG)  1.285,83  1.285,83  1.285,83  2.485,83 

De conformidad con lo establecido en la Res CREG 024 de 2008 y en concordancia con lo dispuesto en la Res CREG 016 de 2010, modificada 
por la Res CREG 099 de 2010, el precio de GLP comercializado por los Comercializadores Mayoristas definido por la Res CREG 066 de 2007 
o las que la adicionen, modifiquen o sustituyan. 
De acuerdo al art 62 de la ley 1151 de 2007 el margen de seguridad de que trata el articulo 23 de la ley 689 de 2010 se elimina a partir de 
31 de diciembre de 2010, las tarifas de transporte son de conformidad con la Res CREG 122 de 2008 y la Res 016 de 2010 modificada por 
la Res CREG 099 de 2010.

TARIFAS DE GAS LICUADO DEL PETROLEO (GLP)  
EN COMERCIALIZADORES MAYORISTAS

MONTAGAS S.A E.S.P
Vigilada por la Superintendencia de Servicios 

Públicos Domiciliarios
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Así puede organizar las 
finanzas en pareja para 
que la plata no lo separe
BANCOS. DEFINIR SI LOS 
GASTOS SERÁN 50%-50%, 
EN CUENTAS COMPARTIDAS 
O DE ACUERDO CON LOS 
INGRESOS DE CADA UNO, 
ES FUNDAMENTAL ANTES 
DE CASARSE O IRSE 
A VIVIR CON SU PAREJA 

BOGOTÁ 

Aunque el lunes es oficial-
mente el día del amor y la amis-
tad, este fin de semana comenza-
rán las celebraciones. De hecho, 
al ser una temporada de amor, 
hay quienes aprovechan para po-
ner en marcha el plan de vivir con 
su pareja, o incluso casarse.  

Si bien, tomar estas decisio-
nes va ligado a muchos factores, 
uno de los más importantes de-
bería ser el manejo de las finan-
zas, ya que el no entenderse en 
ese aspecto es una de las prin-
cipales causas de divorcio. 

Es por eso que desde LR con-
sultamos qué es lo que debe tener 
en cuenta financieramente antes 
de convivir con su pareja o de to-
mar la decisión de casarse. 

Antes de hablar de las cancio-
nes de la boda, o de cómo deco-
rar el apartamento, hable de 
cómo van a organizar las finan-
zas cuando vivan juntos o cuan-
do se casen, eso permitirá que 
conozca cómo es su pareja en 
ese aspecto y si pueden llegar a 
acuerdos financieros. 

Algunas de las recomenda-
ciones de Bbva tienen que ver 
con definir si están dispuestos 
a compartir el patrimonio o si 
prefieren hacer una separación 
de bienes previa para que cada 
uno maneje lo suyo. 

Además, el banco recomienda 
hacer un plan de ahorro y gastos 
antes de, con el fin de no discu-
tir durante la convivencia. Den-
tro de las opciones está la distri-
bución de gastos 50%-50%, en 
donde ambas partes depositan la 
misma cantidad de dinero a los 
gastos comunes y al ahorro; sin 
embargo, esta es una estrategia 
que funciona más cuando los in-
gresos son similares. 

Cuando uno de los dos re-
cibe más ingresos que el otro, 
las personas suelen recurrir a 
la distribución relativa de in-
gresos, es decir, quien gana 
más deposita más dinero en 
números absolutos, pero en 
porcentaje será más equitati-
vo; sin embargo, antes de de-
finir este método es mejor que 
ambos estén de acuerdo para 
evitar malentendidos dada la 
diferencia en los aportes. 

Otra opción y la más frecuen-
te es la separación de gastos. 
Aquí la pareja hace una lista de 
los gastos comunes y se distribu-
ye quién pagará qué sin impor-
tar el monto. Por ejemplo, uno de 

los dos se encarga de los reci-
bos y el otro del mercado. Este es 
un método que les funciona muy 
bien a quienes prefieren tener 
más privacidad con su dinero. 

En contraste, quienes prefie-
ren compartir, optan por depo-
sitar todo en una sola cuenta. 
Aquí las tarjetas débito ampa-
radas son una gran estrategia, 
pues además de permitir un 
ahorro conjunto, hacen que la 
pareja pueda ver el balance del 
dinero y vaya retirando lo que 
necesite para gastos, permitien-
do un registro permanente. 

No obstante, quienes se inte-
resan por este método, pero pre-
fieren que sea más privado, pue-

den determinar solo un monto 
de depósito recurrente para 
compartir y que el resto de ingre-
sos sean privados. 

“Hay que dejar las reglas de 
juego claras antes de irse a vivir 
en pareja, en términos económi-
cos y financieros, porque obvia-
mente eso puede generar, mu-
chos problemas en el futuro”, 
indicó Omar Suárez, gerente de 
renta variable de Casa de Bolsa. 

Algo importante para que es-
tas estrategias funcionen es que 
haya transparencia y sinceridad 
en el uso del dinero y que ambos 
cumplan con las tareas que se de-
signen, pues aunque ningún mé-
todo es exacto, la idea es que su 
matrimonio no sea “hasta que las 
finanzas los separen”. 

KAREN VALENTINA MORA AGUILAR 
@karen.mora

MÉTODOS PARA ORGANIZAR FINANZAS EN PAREJA

Fuente: Bbva/Gleeden / Gráfico: LR-GR

DATOS DE ENGAÑOS FINANCIEROS EN PAREJA

Estudio de Gleeden reveló que de 8.770 colombianos encuestados

85% esconden sus 
finanzas a sus parejas

35% gastan en sí 
mismos sin informar 
porque no quiere tener 
que dar explicaciones

28% usan sus 
finanzas personales 
para aventuras 
extramatrimoniales

40% tienen una 
tarjeta de crédito o 
débito sin que su 
pareja sepa

MÉTODO 50% - 50% RELATIVO
AL INGRESO

CONJUNTO SEPARACIÓN
DE GASTOS

Ideal para 
parejas

Con ingresos 
similares

Cada uno aporta 
la mitad del total 
de gastos

Con ingresos 
diferentes

Cada uno aporta 
un porcentaje 
proporcional a su 
ingreso

Abiertas 
financieramente

Crean una 
cuenta de ahorro 
conjunta y 
depositan sus 
ingresos allí para 
distribuirlos en 
ahorro y gastos

Hacen lista de gastos 
y se distribuyen los 
pagos

Uno paga recibos y el 
otro hace mercado

Independientes y 
con privacidad

¿En qué 
consiste?

Ejemplo:
Ejemplo:

65% quien
gana más

35% quien
gana menos

50%

50%

“Hay que dejar las reglas de juego  
claras antes de irse a vivir en pareja, 
en términos económicos y financieros, 
porque obviamente eso puede  
generar, muchos problemas en el futuro”. 

Omar Suárez Triviño 
Gerente de renta variable de Casa de Bolsa 

Hacer inversiones durante la relación 

En una relación de pareja suele haber metas en conjunto, por 
ello, los expertos recomiendan que uno de esos objetivos sea 
financiero, como, por ejemplo, hacer inversiones con el fin de 
diversificar los ingresos. Si bien no será fácil ponerse de acuerdo 
para saber en qué invertir, sentarse a hablar del tema y definir 
si son perfiles de alto o bajo riesgo ayudará a tomar mejores 
decisiones. Por ejemplo, Fincomercio explicó que invertir en 
pareja genera confianza; además, indicó que para comenzar 
se pueden tener en cuenta un certificado depósito de ahorro 
a término, Cdat, con doble titularidad y monto flexible. 

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con más información sobre las cuentas de 
ahorro ideales para depositar en pareja. 

BANCOS 

Scotiabank cofinanció 
‘Como con ECO’

Scotiabank, a través de sus subsidiarias, inclu-
yendo Scotiabank Colpatria, presidida por Jabar 
Singh, cofinanció el programa ‘Como con ECO’ 
de la Universidad Ean y de la plataforma global 
2811, mediante el Net Zero Research Fund. 
Dicho fondo apoya a organizaciones benéficas 
y sin fines de lucro que se dedican a la investiga-
ción y desarrollo de oportunidades para descar-
bonizar sectores clave de la economía. (KMA)

BANCOS 

Bold es la primera startup 
en ganar el Gran Effie

Bold, fintech dirigida por José Vélez, se 
convirtió en la primera startup en ganar el 
Gran Effie en los Effie Awards Colombia 2024. 
Este galardón, según la entidad, es el más alto 
reconocimiento que premia a la campaña 
más efectiva, creativa e influyente del año. 
El galardón fue otorgado a la fintech gracias 
a la campaña llamada ‘Servicios financieros 
para quienes jamás los habían tenido’. (KMA)

LABORAL 

Protección enseñará el 
nuevo sistema pensional

A partir del 17 de septiembre Protección, AFP 
encabezada por Juan David Correa, anunció 
que iniciará con sus ‘Masterclass, respuestas 
claras sobre la reforma pensional’, una serie de 
sesiones virtuales abiertas al público en las que 
cada martes a las 8:00 a.m. diferentes expertos 
en el sistema pensional colombiano explicarán 
en detalle la reforma pensional que entrará a 
regir a partir del 1 de julio del otro año. (KMA)

Scotiabank Colpatria

Protección

Bold

Editado por: Karen Valentina Mora Aguilar - kmora@larepublica.com.co
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ENERTOTAL S.A. E.S.P. 
TARIFAS SIN CONTRIBUCION PARA CLIENTES REGULADOS

Tm 48,55 Rm 10,56
MERCADO CALI Cfmj 8.976 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 3 A 619,57       631,29       634,77       640,04       636,55       416,18 39,56 28,45 87,90 631,22 631,22 39,56 631,22
Nivel 2 A 685,41       697,19       700,70       705,99       702,49       416,18 39,56 31,27 150,99 697,12 697,12 39,56 697,12

A 823,40       836,18       839,98       845,73       841,93       416,18 39,56 73,40 247,84 836,10 836,10 710,69 632,01 505,61 39,56 836,10
B 699,89 710,75 713,98 718,87 715,64
C 622,40 632,07 634,94 639,29 636,41
D 497,92 505,65 507,95 511,43 509,13
A 792,74       805,52       809,32       815,08       811,27       416,18 39,56 73,40 217,19 805,45 805,45 684,63 609,30 487,44 39,56 805,45
B 673,83 684,69 687,93 692,81 689,58
A 808,07       820,85       824,65       830,40       826,60       416,18 39,56 73,40 232,51 820,77 820,77 697,66 620,66 496,53 39,56 820,77
B 686,86 697,72 700,95 705,84 702,61

Todos Horas: 1-4,24 5-9,13- 10-12 19-21 22
MERCADO VALLE Cfmj 16.025 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 4 A 557,90       569,30       572,69       577,81       574,42       421,04 40,00 14,81 34,23 569,19 569,19 40,00 569,19
Nivel 3 A 623,33       635,01       638,48       643,74       640,26       421,04 40,00 26,85 87,90 634,90 634,90 65,91 660,81
Nivel 2 A 691,09       702,88       706,39       711,69       708,19       421,04 40,00 31,63 150,99 702,77 702,77 101,19 763,96

A 831,63       844,47       848,29       854,07       850,25       421,04 40,00 76,36 247,84 844,35 844,35 717,70 635,38 508,31 96,45 900,80
B 706,88 717,80 721,05 725,96 722,71
C 625,81 635,47 638,35 642,70 639,82
A 763,48       776,32       780,14       785,92       782,10       421,04 40,00 76,36 179,69 776,20 776,20 659,77 597,57 478,06 96,45 832,65
B 648,96 659,88 663,12 668,03 664,79
A 797,56       810,40       814,22       820,00       816,18       421,04 40,00 76,36 213,77 810,28 810,28 688,74 616,48 493,18 96,45 866,73
B 677,92 688,84 692,09 697,00 693,75

Todos Horas: 1-4,24 5-9,13- 10-12 19-21 22
MERCADO NARIÑO Cfmj 12.079 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 2 A 713,65       725,33       725,33       725,33       728,80       734,05       734,05       730,58       416,42 73,22 25,60 150,99 725,35 725,35 115,69 767,82
Nivel 1.1 A 860,52       873,41       873,41       873,41       877,25       883,05       883,05       879,22       416,42 73,22 76,84 247,84 873,44 873,44 742,43 649,44 519,55 115,65 915,87
Nivel 1.2 A 801,70       814,59       814,59       814,59       818,43       824,23       824,23       820,39       416,42 73,22 76,84 189,02 814,62 814,62 692,43 622,09 497,67 115,65 857,05

A 831,11       844,00       844,00       844,00       847,84       853,64       853,64       849,80       416,42 73,22 76,84 218,43 844,03 844,03 717,43 635,76 508,61 115,65 886,46
B 706,44 717,40 717,40 717,40 720,66 725,59 725,59 722,33

2 1-4,24 5,23 6-8,13-18 9 10-12 19-20 21 22
1.1, 1.2, 1.3 1-4,24 5,15-16,23 6-8,13- 9 10-12 19-20 21 22

MCDO ANTIOQUIA UNIF Cfmj 8.576 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)
Nivel 3 A 591,17       602,69       602,69       606,12       611,29       611,29       607,86       402,71 34,64 20,53 85,42 602,41 602,41 60,86 628,63
Nivel 2 A 688,89       700,47       700,47       703,92       709,13       709,13       705,68       402,71 34,64 23,10 180,63 700,20 700,20 56,69 722,25

A 844,35       857,29       857,29       861,14       866,96       866,96       863,11       402,71 34,64 78,46 282,06 856,98 856,98 728,44 633,25 506,60 80,35 902,69
B 717,70 728,69 728,69 731,97 736,91 736,91 733,64
A 786,73       799,67       799,67       803,52       809,34       809,34       805,49       402,71 34,64 78,46 224,44 799,36 799,36 679,46 601,89 481,51 80,35 845,07
B 668,72 679,72 679,72 682,99 687,94 687,94 684,67
A 815,54       828,48       828,48       832,33       838,15       838,15       834,30       402,71 34,64 78,46 253,25 828,17 828,17 703,95 617,57 494,05 80,35 873,88
B 693,21 704,21 704,21 707,48 712,43 712,43 709,16

3 1-4,24 5-8,13-17,23 9,18 10-12 19-20 21 22
2, 1.1, 1.2, 1.3 1-4,24 5,23 6-9,13-18 10-12 19-20 21 22

MERCADO BOGOTA Cfmj 9.731 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)
Nivel 3 A 594,08       605,71       609,17       614,40       610,94       382,16 30,37 23,33 110,47 605,44 605,44 70,11 645,18
Nivel 2 A 646,54       658,19       661,66       666,89       663,43       382,16 30,37 23,94 162,35 657,92 657,92 559,23 493,88 395,10 79,67 707,22

A 798,24       811,13       814,97       820,77       816,94       382,16 30,37 72,39 266,81 810,84 810,84 689,21 585,75 468,60 61,15 841,62
C 576,65 585,97 588,74 592,93 590,16
A 753,62       766,51       770,35       776,15       772,31       382,16 30,37 72,39 222,19 766,22 766,22 651,28 562,28 449,83 61,15 797,00
D 442,43 450,00 452,25 455,66 453,41

N 1.2* - 50% A 775,93       788,82       792,66       798,46       794,62       382,16 30,37 72,39 244,50 788,53 788,53 670,25 574,02 459,21 61,15 819,31
Todos Horas: 1-4,24 5-9,13- 10-12 19-21 22

MERCADO CAUCA Cfmj 12.387 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)
Nivel 3 A 650,59       662,21       662,21       665,67       670,90       670,90       667,44       426,34 60,16 28,65 87,90 662,16 662,16 60,16 662,16
Nivel 2 A 719,27       731,03       731,03       734,53       739,81       739,81       736,31       426,34 60,16 34,37 150,99 730,97 730,97 60,16 730,97

Nivel 1.1 A 872,07       885,15       885,15       889,05       894,94       891,05       426,34 60,16 91,64 247,84 885,10 885,10 752,33 673,79 539,03 60,16 885,10
N 1.2-1.3 A 793,13       806,21       806,21       810,11       816,00       812,11       426,34 60,16 91,64 168,90 806,16 806,16 685,23 629,45 503,56 60,16 806,16

3 1-4,24 5-8,23 9,13-18 10-12 19-20 21 22
2 1-4,24 5-7,13,18,23 8-9,14-17 10-12 19,21 20 22

1.1, 1.2, 1.3 1-4,24 5,14-15 -9,13,16-18,2 10-12 19-21 22
MERCADO BOYACA Cfmj 14.547 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 3 A 576,10       587,71       591,17       596,39       592,93       366,87 32,55 18,75 110,47 587,76 587,76 32,55 587,76
Nivel 2 A 631,20       642,90       646,39       651,65       648,16       366,87 32,55 22,06 162,35 642,95 642,95 32,55 642,95

A 790,37       803,57       807,49       813,43       809,51       366,87 32,55 78,26 266,81 803,62 803,62 683,07 60,08 831,15
B 671,81 683,03 686,37 691,42 688,08
A 701,86       715,05       718,98       724,92       720,99       366,87 32,55 78,26 178,30 715,10 715,10 607,84 60,08 742,63
B 596,58 607,80 611,13 616,18 612,84

Todos Horas: 1-4,24 5-9,13- 10-12 19-21 22
MERCADO CARIBE MAR Cfmj 15.037 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 2 A 666,36       678,58       682,21       687,71       684,07       392,26 36,91 58,99 131,00 678,28 678,28 576,53 102,21 743,57
A 858,32       873,52       878,04       884,89       880,37       392,26 36,91 178,30 206,56 873,15 873,15 742,18 628,96 503,17 121,17 957,41
B 729,57 742,49 746,33 752,16 748,32
A 824,46       839,66       844,18       851,03       846,51       392,26 36,91 178,30 172,70 839,29 839,29 713,40 609,93 487,94 121,17 923,55
B 700,79 713,71 717,55 723,38 719,54
C 599,15 610,20 613,48 618,46 615,18

Todos Horas: 1-4,24 5-9,13- 10-12 19-21 22
MERCADO CARIBE SOL Cfmj 15.037 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 2 A 619,16       631,01       634,54       639,87       636,34       392,26 30,43 45,76 103,26 630,82 630,82 30,43 630,82
A 732,25       745,68       749,68       755,73       751,73       392,26 30,43 108,75 154,91 745,46 745,46 295,93 1.010,96
B 622,41 633,83 637,23 642,37 638,97
A 702,71       716,14       720,14       726,19       722,19       392,26 30,43 108,75 125,37 715,92 715,92 295,93 981,42
B 597,30 608,72 612,12 617,26 613,86
C 510,67 520,43 523,34 527,73 524,83

Todos Horas: 1-4,24 5-9,13- 10-12 19-21 22
MERCADO CALDAS Cfmj 11.358 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

2 A 662,88       674,65       674,65       678,15       683,44       679,94       374,24 29,79 30,73 180,63 674,50 674,50 76,34 721,05
1,1 A 801,28       814,04       814,04       817,83       823,57       819,78       374,24 29,79 68,68 282,06 813,88 813,88 103,03 887,12
1,2 A 726,55       739,31       739,31       743,10       748,85       745,05       374,24 29,79 68,68 207,33 739,15 739,15 103,03 812,40

A 763,91       776,67       776,67       780,47       786,21       782,41       374,24 29,79 68,68 244,69 776,52 776,52 103,03 849,76
B 649,33 660,17 660,17 663,40 668,28 665,05

Todos Horas: 1-4,24 5 6-9,13-18,- 10-12 19-21 22
MERCADO CARTAGO Cfmj 9.070 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 2 A 693,53       705,38       708,90       714,23       710,70       427,88 33,16 33,96 150,99 705,10 705,10 33,16 705,10
Nivel 1.1 A 856,93       870,35       874,34       880,38       876,39       427,88 33,16 102,05 247,84 870,04 870,04 33,16 870,04
N 1.2-1.3 A 816,86       830,29       834,28       840,32       836,33       427,88 33,16 102,05 207,78 829,97 829,97 33,16 829,97

Todos Horas: 1-4,24 5-9, 13-18, 10-12 19-21 22
MERCADO TOLIMA Cfmj 10.055 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 2 A 715,90       727,95       731,53       736,95       733,37       427,73 31,89 46,66 162,35 727,74 727,74 31,89 727,74
Nivel 1.1 A 881,34       881,34       894,84       898,85       904,93       900,92       427,73 31,89 109,06 266,81 894,61 894,61 124,11 986,83
N 1.2-1.3 A 782,18       782,18       795,68       799,69       805,77       801,75       427,73 31,89 109,06 167,65 795,45 795,45 124,11 887,67

2 1-4,24 5-9,13-18,23 10-12 19-21 22
1.1, 1.2, 1.3 1-24 2-4 5-9,13-18,23 10-12 19-21 22

MERCADO PEREIRA Cfmj 13.209 F1 F2 F3 F4 F5 F6 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)
Nivel 2 A 702,78       714,43       717,90       723,14       719,67       413,04 32,82 28,56 180,63 714,17 714,17 32,82 714,17

Todas Nivel 1.1 A 845,56       858,23       862,00       867,70       863,93       413,04 32,82 70,90 282,06 857,94 857,94 32,82 857,94
N 1.2-1.3 A 803,92       816,59       820,36       826,06       822,29       413,04 32,82 70,90 240,42 816,30 816,30 32,82 816,30

Todos Horas: 1-4,24 5-9, 13-18, 23 10-12 19-21 22,00         
MERCADO QUINDIO Cfmj 11.462 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 3 A 592,42       604,00       607,44       612,64       609,20       401,52 34,85 22,75 85,42 603,65 603,65 70,52 639,32
Nivel 2 A 694,88       706,63       710,13       715,42       711,92       401,52 34,85 30,16 180,63 706,28 706,28 103,06 774,49

Nivel 1.1 A 837,57       850,37       854,18       859,93       856,13       401,52 34,85 72,45 282,06 849,99 849,99 115,64 930,78
N 1.2-1.3 A 788,71       801,50       805,31       811,07       807,26       401,52 34,85 72,45 233,19 801,12 801,12 115,64 881,91

Todos Horas: 1-4,24 5-9, 13-18, 10-12 19-21 22
MERCADO CETSA Cfmj 10.687 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 3 A 610,43       622,04       625,49       630,71       627,26       408,23 44,14 22,44 87,90 621,82 621,82 89,95 667,63
Nivel 2 A 680,36       692,13       695,64       700,94       697,43       408,23 44,14 29,44 150,99 691,91 691,91 106,32 754,09

Nivel 1.1 A 817,37       830,14       833,94       839,68       835,89       408,23 44,14 70,57 247,84 829,90 829,90 129,73 915,49
N 1.2-1.3 A 765,01       777,78       781,58       787,32       783,53       408,23 44,14 70,57 195,48 777,54 777,54 129,73 863,13

Todos Horas: 1-4,24 5-9, 13-18, 10-12 19-21 22
MERCADO SANTANDER Cfmj 9.495 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 3 A 584,82       596,43       599,89       605,11       601,65       396,60 32,86 22,54 85,42 596,53 596,53 56,40 620,07
Nivel 2 A 687,15       698,94       702,45       707,75       704,24       396,60 32,86 29,84 180,63 699,04 699,04 57,18 723,36

Nivel 1.1 A 840,19       853,30       857,19       863,09       859,19       396,60 32,86 82,78 282,06 853,41 853,41 72,65 893,20
N 1.2-1.3 A 758,71       771,82       775,71       781,61       777,72       396,60 32,86 82,78 200,58 771,93 771,93 72,65 811,72

Todos Horas: 1-4,24 5-9, 13-18, 10-12 19-21 22
MERCADO HUILA Cfmj 14.943 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 3 A 596,67       608,25       611,70       616,90       613,46       381,73 32,45 24,27 110,47 608,03 608,03 104,89 680,47
Nivel 2 A 656,73       668,53       672,04       677,34       673,83       381,73 32,45 32,66 162,35 668,30 668,30 75,41 711,27

Nivel 1.1 A 815,32       828,55       832,48       838,43       834,50       381,73 32,45 88,19 266,81 828,30 828,30 64,69 860,54
N 1.2-1.3 A 767,17       780,40       784,33       790,28       786,35       381,73 32,45 88,19 218,66 780,15 780,15 64,69 812,39

Todos Horas: 1-4,24 5-9, 13-18, 10-12 19-21 22
MERCADO META Cfmj 11.773 F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Gm Cm PR Dm CU A B C D Cm (Cot) CU (Cot)

Nivel 3 A 560,29       571,92       575,39       580,62       577,16       388,66 29,20 24,07 70,85 571,89 571,89 49,13 591,83
Nivel 2 A 660,20       672,01       675,52       680,84       677,32       388,66 29,20 30,92 164,09 671,98 671,98 52,40 695,18

Nivel 1.1 A 771,60       784,37       788,17       793,91       790,11       388,66 29,20 68,86 238,50 784,34 784,34 72,18 827,32
N 1.2-1.3 A 740,01       752,78       756,58       762,33       758,53       388,66 29,20 68,86 206,92 752,75 752,75 72,18 795,73

Todos Horas: 1-4,24 5-9, 13-18, 10-12 19-21 22
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Tarifas Monomias Horarias COMPONENTES DEL CU Monomias Sencillas -  CREG 119/2007 Componentes COT
CREG 101 028 2023Tarifas por franjas
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NOTAS: 1 - Las tarifas se aplican a partir de consumos de SEPTIEMBRE - 2024. 2 - Tarifas publicadas sin contribución, clientes I, C, Res est. 5 y 6, pagan contribución de solidaridad (20% de la tarifa publicada). 3 - Tarifa Monomia Sencilla aplica sólo a clientes asociados que
pertenecen a una frontera comercial. 4 - *Consumo de subsistencia CS=173Kwh/mes (municipios < 1000 m.s.n.m.),130Kwh/mes (municipios >= 1000 m.s.n.m.). 5 - Componentes del costo de prestación del servicio calculados segun Res.CREG 119/2007. DETALLE TIPOS DE TARIFAS:
Tipo A. CU - Para I, C, O, E, Estratos 4, 5 y 6, Estratos 1,2 y 3 (Cons>CS*) Tipo B. Para Estrato 3 (Cons<CS*) Tipo C. Para Estrato 2 (Cons<CS*) Tipo D. Para Estrato 1 (Cons<CS*). DETALLE NIVELES DE TENSION: Nivel 1.1.- Conexión Nivel 2 activos del OR o un tercero, Nivel 1.2.- Conexión
Nivel 2 activos del cliente,  Nivel 1.3.- Conexión Nivel 3 activos del cliente, Nivel 1.2.* - 50% - Conexión Nivel 2 activos compartidos del cliente, Nivel 1.3.* - 50% - Conexión Nivel 3 activos compartidos del cliente.
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sino quizás 50 básicos”, dijo 
Wilson Tovar, gerente de in-
vestigaciones económicas de 
Acciones & Valores.  

Además, en el ámbito regio-
nal también hubo influencia, 
pues una mayor tranquilidad en 
cuanto a la reforma en México 
quitó presión a las monedas. 

“El peso colombiano sigue la 
tendencia de las principales 
monedas de la región, como el 
real brasileño y el peso mexi-
cano. Este último es clave, ya 
que la incertidumbre por la re-
forma judicial se disipa, y con 
ella, el mercado retoma estabi-
lidad. Ahora, las monedas res-
ponden más a la debilidad del 
dólar, medida por el DXY”, ex-
plicó Yovanny Conde, confun-
dador de Finxard. 

KAREN VALENTINA MORA AGUILAR 
@karen.mora

acorde con las expectativas del 
mercado, que le da tranquilidad 
a la Fed sobre la senda bajista 
de la inflación que se acerca a 
ese 2% objetivo. 

“Las cifras de esta semana, 
tanto en importaciones al con-
sumidor como al productor en 
los Estados Unidos han au-
mentado sustancialmente las 
probabilidades de que la Fed la 
próxima semana no recorte 25, 

EL DÓLAR VOLVIÓ A LA BAJA
LUEGO DE CUATRO JORNADAS

HISTÓRICO DE LA TRM

Fuente: Banco de la República, Grupo Aval, Set-FX / Gráfico: LR-GR

MOVIMIENTO DEL DÓLAR INTRADÍA
13/09/2024

16/09/2024
$4.172,13

1/01/2024
$3.822,05

1:00 p.m.
$4.185

8:00 a.m.
$4.199,00

Mínimo $4.143
Máximo $4.199

Promedio $4.172,17

Dólar rompió el piso de los $4.200 
y retomó la senda bajista el viernes
BOLSAS. LA DIVISA CERRÓ 
LA ÚLTIMA JORNADA 
DE LA SEMANA A LA BAJA 
EN $4.172,17, UBICÁNDOSE 
$64,46 ABAJO DE LA TASA 
REPRESENTATIVA DEL 
MERCADO, QUE AYER 
ESTABA EN $4.236,63

BOGOTÁ 

Luego de cuatro jornadas al 
alza, con algunas consiguiendo 
el precio más alto de lo que va 
del año, el dólar volvió a romper 
el piso de los $4.200 y cerró la 
semana en $4.172.  

Ayer la divisa cerró exacta-
mente en $4.172,17, ubicándo-
se $64,46 abajo de la Tasa Re-
presentativa del Mercado, que 
el viernes estaba en $4.236,63. 
Además, la divisa tocó un pre-
cio máximo de $4.199, mien-
tras que el mínimo fue de 
$4.143. Se realizaron 1.908 
transacciones por un monto de 
US$1.449 millones. 

Esto se dio, según Bloomberg, 
después de que una serie de da-
tos dispares en EE.UU. esta se-
mana mantuvieran a los inver-
sionistas adivinando el tamaño 
del esperado recorte de tasas 
por parte de la Reserva Federal la 
próxima semana. 

“Si yo estuviera en la sala, en 
realidad estaría presionando 
por un recorte de 50 puntos bá-
sicos en lugar de 25”, dijo el 
presidente emérito de Everco-
re, Ralph Schlosstein, en una 
entrevista con Bloomberg TV. 
“El equilibrio ha cambiado des-
de el riesgo de que la inflación 
no baje como esperamos, al 
riesgo de que el desempleo 
crezca más rápido de lo que de-
searíamos”, añadió. 

Además, la movida también 
se vio impulsada por el dato de 
inflación en Estados Unidos, 
que se ubicó en  2,5%, una cifra 

$4.143 
FUE EL PRECIO MÍNIMO QUE 
REGISTRÓ EL DÓLAR EN LA 
JORNADA DEL VIERNES, SEGÚN 
DATOS PUBLICADOS POR SET-FX. 

BOLSAS. EN LOS ACTIVOS MÁS NEGOCIADOS DESTACAN LOS ETFS UB01 Y CSPX

MGC creció 196% en valor negociado
BOGOTÁ 

El  Mercado Global Colombia-
no, MGC, de la Bolsa de Valores 
de Colombia, BVC, se consolidó 
como una opción destacada 
para inversionistas, alcanzan-
do $1,07 billones de valor ne-
gociado hasta agosto. Esto re-
presenta un crecimiento de 
196% en comparación con el 
mismo periodo del año pasado, 
donde el valor conseguido fue 
de $360.158 millones. 

Este aumento evidencia el 
atractivo del MGC, pues tiene 
7,3% de participación en el vo-
lumen total de la renta variable 
en el país. En la actualidad, este 
ofrece 61 valores listados, in-
cluyendo 24 acciones y 37 ETFs 
con exposición a renta variable 

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con más información sobre el comporta-
miento del peso colombiano en la semana.

MERCADO GLOBAL 
COLOMBIANO ROMPE RÉCORD 
EN VOLUMEN NEGOCIADO

Fuente: Bolsa de Valores de Colombia / Gráfico: LR-ST

El MGC de la Bolsa de 
Valores de Colombia 
rompió récord histórico 

Volumen negociado hasta 
agosto: $1,07 billones 

196% más en comparación 
al mismo periodo de 2023 

Activos más negociados
ETF IB01 

$435.623 millones  
ETF CSPX

$228.947 millones
Acción de Nu 

$132.409 millones

y renta fija. “Las cifras alcan-
zadas en agosto de 2024 son 
históricas para nuestro MGC, 
un mecanismo que ofrece una 
oportunidad para que los in-
versionistas locales puedan di-
versificar sus portafolios con 
activos internacionales. Preve-
mos cerrar el año con $1,4 bi-
llones en volumen negociado”, 
afirmó Nicolás Sánchez, subge-
rente de renta variable e instru-
mentos derivados de Nuam. 

En los activos más negociados 
destacan los ETFs UB01 y Cspx, 
con volúmenes de $435.623 mi-
llones y $ 228.947 millones, y la 
acción de Nu, que alcanzó los 
$132.409 millones. 
            NICOLAS CORTES RODRÍGUEZ 
            @dcortes@larepublica.com.co

“Una rápida baja 
de tasa de interés puede 
mejorar el panorama 
de crecimiento, por eso 
se ve una recuperación 
en el precio del petróleo  
y eso debilita el dólar”.

Wilson Tovar 
Gerente de investiga-
ciones económicas de 
Acciones & Valores

“El peso colombiano 
sigue la tendencia de 
las principales monedas 
de la región, como el 
real brasileño y el peso 
mexicano. Además, 
este último es clave”.

Yovanny 
Conde 
Cofundador 
de Finxard



F I N A N Z A S larepublica.coFIN DE SEMANA 14 - 15 DE SEPTIEMBRE DE 2024P20 F I N A N Z A S  -  B O L S A S

Modalidad
HCOLSEL  C 131.011,00 3 1.840,31 14.046,97 13.950,00 14.047,00 14.047,00 14.047,00 0,70% 33,78% 11-SEP-2024 13.950,15 13.950,00  140,47 15.000,00 

ICOLCAP  C 397,00 17 5,21 13.119,66 13.070,00 0,00 0,00 13.070,00 0,00% 21,13% 12-SEP-2024 13.070,03 13.070,00  4.730.555,80 17.160,00 

PEI  C 60,00 16 4,39 73.088,00 73.200,00 0,00 0,00 73.200,00 0,00% 57,42% 12-SEP-2024 73.101,72 73.200,00  3.158.009,04 138.489,98 

Otras 
Especies (1)

Cantidad 
No Acciones

  Número de 
Oper.

Monto 
Millones   

Pr. Promedio 
Pesos(2)

Pr. Inicial 
Pesos

Pr. Mínimo 
Pesos(3)

Pr. Máximo 
Pesos(3)

Pr. Último 
Pesos

Variac. 
Día (4)

Variac. 
Anual (5)

ULTIMO MOVIMIENTO DE LA ESPECIE Cap. Bursátil 
Millones  (8)

Valor en 
LibrosFecha P. Medio P. Cierre P.P. Exd. (7)

ModalidadEspecies 
Canasta EQTY (1)

Cantidad 
No. Acciones

 Número 
de Oper.

Monto 
Millones 

Pr. Promedio 
Pesos(2)

Pr. Inicial 
Pesos

Pr. Mínimo 
Pesos(3)

Pr. Máximo 
Pesos(3)

Pr. Último 
Pesos

Variac. 
Dia (4)

Variac. 
Anual (5)

Comp. EQTY 
(6)

PROX. P. EXD. (7) Vr. Dividendo 
Anual Pesos 

Cap. Bursátil 
Millones  (8)

Valor en 
Libros

Utilidad 
por AcciónINICIA TERMINA(*)

ADR 
LATINOAMERICANOS

NOMBRE CIERRE.

 (DLRS)

INSTRUMENTO VOLUMEN  No.  PRECIO OPEN  
 (C0P)* CONTRATOS  INTEREST**

* Los volúmenes informados corresponden al valor en millones de COP de 
las operaciones calzadas o registradas hasta las 03:45:00 p. m.

**El Open Interest corresponde al número de contratos de posición abierta 
al inicio de la jornada. 

Fuente: BloombergFuente: BCV

 BONOS DE DEUDA PÚBLICA
 (CIFRAS EN PESOS) 

VCTO.  CIERRE* VCTO.  CIERRE*
TASA FIJA UVR

Fuente: ICAP SECURITIES COLOMBIA Estos reportes pertenecen a 
comportamientos mensuales y no diarios. Casillas “ cierre” en blanco: Valores 
no operados en el día.

OPCIONES Y FUTUROS BVC

AMBEV N/A

AMÉRICA MÓVIL-L 16,85

BANCO DE CHILE 24,99

BANCO LATINOAM-E 30,74

BANCO MACRO SA-B 67,76

BANCO SANTAN-ADR 4,89

BANCOLOMBIA SA 31,81

BRADESCO 2,8

BITCOIN DEPOT IN 1,62

BRASKEM 6,97

BUENAVENTURA-INV 13,53

CEMEX SAB-CPO 6,01

CEMIG 2,11

COCA-COLA FEMSA 87,37

COPA HOLDIN-CL A 88,96

COPEL 7,84

ANDINA-A PREF 18,23

ANDINA-A PREF 14,22

EMBRAER 36,95

FOMENTO ECON-UBD 104,57

GERDAU 3,37

GRUPO AEROPORT-B 282,79

GRUPO AEROPORT-B 175,28

READY CAPITAL CO 7,71

GRUPO TELEV-CPO 1,86

IRSA SA 12,05

SEP-19

MAR-21   

JUL-20

FEB-23   

MAY-22

MAY-25   1.810 

JUL-24

MAR-27   4.764 

AGO-26 8.058

MAR-33   4.980 

ABR-28 8.910

ABR-35   4.958 

SEP-30 9.230

FEB-37   5.081 

JUN-32 9.600

JUN-47 

FEB-33 9.689

OCT-34 9.830

CELSIA SEP 2024 24 6 $3.930 20

TES26 OCT 2024 24.768 100 99% 1.624

USD OCT 2024 531.886 2.532 $4.201 30.533

 115.897 12.289 $4.107 200.539

MOVIMIENTO ACCIONARIO SEPTIEMBRE 13 DE 2024

MSCI COLCAP

Fuente: BVC

09 10 11 12 13

1.321,67

1.311,68

1.309,92

Septiembre 2024
Datos en unidades

ACCIONES

Fuente: BVC

La más transada

$16.398,56

Millones de pesos Septiembre 13

PFBCOLOM  

Bajas

$20.560,00

Precio de cierre Septiembre 13

PFGRUPSURA -3,47%

Precio de cierre Septiembre 13

NUTRESA
3,68%$64.280,00

COLSC

Fuente: BVC

09 10 11 12 13

840,19

829,89

833,37

Septiembre 2024
Datos en unidades

COLIR

Fuente: BVC

09 10 11 12 13

Septiembre 2024
Datos en unidades

935,68

930,06

926,73

(1) La Canasta EQTY se recalcula trimestralmente evaluando la frecuencia y rotación de cada especie. (2) El precio medio es calculado al tomar el volumen total de todas las operaciones de contado realizadas en el día de negociación, dividido entre la cantidad total de acciones negociadas en el mismo día. (3) Los precios mayor y menor son calculados tomando 

solo las operaciones de contado del día de negociación que han cumplido con el criterio de marcación de precio definido en el artículo 3.3.5.3 de la Circular Única de la BVC. (4) La variación diaria se calcula considerando el cambio entre  el precio de cierre del día  y el último precio de cierre de la acción.   (5) La variación anual se calcula considerando el cambio 

en el precio de cierre  en un año calendario.   (6) La participación porcentual de cada acción en el EQTY se calcula teniendo en cuenta el último precio de cierre y la ponderación fija que se asigna trimestralmente.   (7) Hace referencia al tiempo durante el cual se entiende que una operación de compra venta de acciones no comprende el derecho a percibir los 

dividendos pendientes de pago por parte del comprador siempre que tales Operaciones se celebren en el período determinado entre el primer día hábil de pago de dividendos de las respectivas acciones y los cuatro [4] días hábiles bursátiles inmediatamente anteriores a tal fecha.  (8) Es el valor dado a una empresa en bolsa y se obtiene multiplicando el 

numero de acciones en circulación para cada uno de los diferentes tipos de acciones que componen el capital de la empresa por su precio de cierre. (9) Es el rendimiento del dividendo en el año sobre el precio de cierre de la acción . (10) Es la relación de precio de cierre con el valor en libros. (11) Es la relacion del precio de cierre con la utilidad por acción. (12) 

BBVACOL  S 50.000,00 2 10,00 200,00 200,00 200,00 200,00 200,00 0,00% -23,08% 0,09%   0,00 2.979.520,40 412,57 13,53 

BCOLOMBIA  C 26.238,00 69 935,95 35.671,57 36.000,00 35.520,00 36.060,00 35.520,00 -1,33% 18,40% 10,03% 25-SEP-2024 2-OCT-2024 3.536,00 33.160.383,28 38.553,36 6.217,05 

BHI  C 751.941,00 25 223,75 297,57 296,00 296,00 299,00 299,00 1,01% 44,44% 1,11% 13-DIC-2024 20-DIC-2024 22,55 12.922.836,54 353,48 55,12 

BMC  S - - - - - - - 1.950,00 0,00% 17,12% 0,04%   392,52 115.438,11 1.582,25 450,03 

BOGOTA  C 2.300,00 13 64,69 28.124,75 28.200,00 28.000,00 28.180,00 28.180,00 -0,07% 14,74% 2,18% 25-SEP-2024 2-OCT-2024 1.452,00 10.010.975,10 42.440,78 2.884,96 

BVC  C 1.827,00 10 17,36 9.502,76 10.200,00 - - 10.200,00 0,00% 12,71% 0,04%   948,00 617.237,38 10.075,02 947,89 

CELSIA  C 289.821,00 90 1.139,47 3.931,63 3.955,00 3.920,00 3.950,00 3.920,00 -0,88% 71,18% 3,38% 18-OCT-2024 25-OCT-2024 310,00 4.180.048,05 4.199,66 213,16 

CEMARGOS  C 627.656,00 237 4.980,23 7.934,65 7.860,00 7.890,00 8.000,00 7.900,00 0,51% 102,72% 8,39% 08-OCT-2024 16-OCT-2024 117,54 10.449.919,10 6.372,87 232,81 

CNEC  C 258,00 4 2,66 10.321,71 10.300,00 - - 10.300,00 0,00% -69,25% 0,31%   3.231,10 351.348,02 39.403,64 9.662,50 

CONCONCRET  C 92.932,00 10 25,30 272,28 272,00 - - 272,00 0,00% 18,78% 0,17%   0,00 308.517,34 1.280,00 15,32 

CORFICOLCF  C 19.694,00 20 241,55 12.265,27 12.500,00 12.220,00 12.500,00 12.220,00 -2,24% -2,86% 2,10%   0,00 4.452.242,68 32.503,17 2.212,56 

ECOPETROL  C 1.802.042,00 309 3.452,45 1.915,85 1.930,00 1.905,00 1.935,00 1.910,00 -1,04% -20,71% 9,12%   312,00 78.532.886,86 1.906,57 463,61 

ELCONDOR  S - - - - - - - 590,00 0,00% -47,23% 0,07%   0,00 338.875,83 1.273,93 -452,09 

ENKA  C 569.104,00 17 8,55 15,02 15,00 - - 15,00 0,00% -17,58% 0,09% 30-SEP-2024 7-OCT-2024 1,20 176.605,86 43,70 1,70 

ETB  S 20.549,00 4 1,53 74,69 80,00 - - 80,00 0,00% -5,88% 0,06%   0,00 284.044,27 608,23 -12,75 

EXITO  C 55.380,00 432 122,95 2.220,06 2.255,00 - - 2.255,00 0,00% -20,32% 0,09% 02-OCT-2024 9-OCT-2024 50,49 2.926.684,13 4.700,55 97,08 

FABRICATO  S - - - - - - - 3,00 0,00% -33,77% 0,03%   0,00 27.605,55 34,54 -13,31 

GEB  C 1.280.006,00 60 3.215,23 2.511,88 2.510,00 2.510,00 2.530,00 2.520,00 0,40% 49,11% 10,45% 09-DIC-2024 16-DIC-2024 251,00 23.136.566,08 2.233,10 310,72 

GRUBOLIVAR  C 3.300,00 18 200,56 60.777,18 62.000,00 60.700,00 60.700,00 60.700,00 -2,10% 23,88% 1,81% 08-OCT-2024 16-OCT-2024 6.276,00 4.956.554,77 178.357,62 18.829,87 

GRUPOARGOS  C 106.586,00 118 1.881,55 17.652,91 17.600,00 17.400,00 17.800,00 17.540,00 -0,34% 112,09% 8,29% 04-OCT-2024 11-OCT-2024 636,00 13.853.730,29 19.689,64 915,14 

GRUPOAVAL  C 45.110,00 14 18,66 413,70 413,00 413,00 413,00 413,00 0,00% -13,00% 0,37% 25-SEP-2024 2-OCT-2024 24,00 9.858.847,83 726,17 30,45 

GRUPOSURA  C 2.758,00 12 83,95 30.437,65 30.560,00 30.460,00 30.460,00 30.460,00 -0,33% 1,87% 2,34% 07-OCT-2024 15-OCT-2024 1.400,00 16.529.480,62 44.344,90 1.824,25 

ISA  C 94.773,00 80 1.611,63 17.005,18 17.020,00 16.960,00 17.180,00 16.960,00 -0,35% 15,30% 9,59% 12-DIC-2024 19-DIC-2024 1.110,00 18.786.217,08 14.707,15 2.218,85 

MINEROS  C 232.781,00 82 765,15 3.287,01 3.305,00 3.270,00 3.310,00 3.285,00 -0,61% 72,99% 0,64% 10-OCT-2024 18-OCT-2024 386,60 984.637,37 4.406,30 203,59 

NUTRESA  C 1.825,00 26 115,03 63.029,74 62.000,00 62.000,00 64.280,00 64.280,00 3,68% 33,36% 0,85%   0,00 29.424.547,26 14.426,63 1.574,17 

OCCIDENTE  S - - - - - - - 13.200,00 0,00% 10,00% 0,30% 25-SEP-2024 2-OCT-2024 1.380,00 2.057.876,29 33.172,13 2.762,05 

PFAVAL  C 1.169.395,00 65 491,47 420,28 420,00 420,00 421,00 420,00 0,00% -10,66% 2,92% 25-SEP-2024 2-OCT-2024 24,00 9.858.847,83 726,17 30,45 

PFBCOLOM  C 489.182,00 393 16.398,56 33.522,42 33.660,00 33.300,00 33.740,00 33.300,00 -1,07% 24,58% 10,27% 25-SEP-2024 2-OCT-2024 3.536,00 33.160.383,28 38.553,36 6.217,05 

PFCEMARGOS  C 3.560,00 20 27,69 7.777,77 7.950,00 7.800,00 7.820,00 7.820,00 -1,64% 207,87% 0,03% 08-OCT-2024 16-OCT-2024 117,54 10.449.919,10 6.372,87 232,81 

PFCORFICOL  C 2.376,00 10 26,96 11.344,94 11.400,00 - - 11.400,00 0,00% 3,64% 0,29%   1.135,00 4.452.242,68 32.503,17 2.212,56 

PFDAVVNDA  C 27.826,00 29 510,32 18.339,65 18.200,00 18.200,00 18.400,00 18.340,00 0,77% 14,63% 2,88%   0,00 1.980.600,50 28.864,67 234,55 

PFGRUPOARG  C 546.017,00 43 6.441,86 11.797,91 11.700,00 11.700,00 11.900,00 11.720,00 0,17% 109,29% 4,42% 04-OCT-2024 11-OCT-2024 636,00 13.853.730,29 19.689,64 915,14 

PFGRUPSURA  C 328.002,00 137 6.731,84 20.523,77 21.300,00 20.500,00 21.500,00 20.560,00 -3,47% 81,63% 4,02% 07-OCT-2024 15-OCT-2024 1.400,00 16.529.480,62 44.344,90 1.824,25 

PROMIGAS  C 35.080,00 34 269,88 7.693,35 7.690,00 7.600,00 7.700,00 7.700,00 0,13% 79,07% 2,52% 16-OCT-2024 23-OCT-2024 516,00 8.738.329,93 5.108,28 891,33 

TERPEL  C 30.415,00 79 296,88 9.760,91 9.580,00 9.590,00 9.850,00 9.850,00 2,82% 40,71% 0,69%   786,20 1.787.031,37 15.163,57 1.572,41 

VILLAS  S - - - - - - - 2.010,00 0,00% -33,00% 0,02%   0,00 460.800,46 7.185,13 -521,18 
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0,00 1,60% 0,94 0,00 12,74% HCOLSEL

0,00 9,15% 0,76 0,00 8,02% ICOLCAP

16.775,95 0,83% 0,53 4,36 13,84% PEI

  

Otras 
Especies

Utilidad 
por Acción

YIELD (9) QTOBIN (10) RPG (11) YTD (12)

Yield (9) QTOBIN (10) RPG (11) YTD (12) COMP. 
COLCAP(13) 

COMP. 
COLSC(14)

Especies 
Canasta EQTY(1)

JEFF
BEZOS

BERNAR 
ARNAULT

WILLIAM 
HENRY  
GATES III

ELON R 
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Patrimonio 
neto total

Último 
cambio($)

Cambio 
 YTD($) 

RENTABILIDAD EFECTIVA ANUAL
CATEGORÍA DE FIC / ADMINISTRADOR NOMBRE FIC MENSUAL SEMESTRAL ANUAL
  (%) (%) (%) 

FONDOS DE INVERSIÓN COLECTIVA CATEGORIZADOS DATOS AL 11 DE SEPTIEMBRE DE 2024

NOTAS:  -  La información de cada categoría corresponde al Grupo de Participación Público General. - Las rentabilidades se encuentran expresadas en términos efectivos 
anuales y no son indicativas de futuros resultados.  - El inversionista debe tener en cuenta otros factores tales como la política de inversión y el perfil de riesgo de cada 
Fondo de Inversión Colectiva. - - E l contenido de la presente comunicación o mensaje no constituye una recomendación profesional para realizar inversiones en los 
términos del artículo 2.40.1.1.2 del Decreto 2555 de 2010 o las normas que lo modifiquen  sustituyan o complementen. Fuente: www.sificcolombia.com

ÍNDICE DE MILLONARIOS (Datos del 12 de Septiembre de 2024)
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Fuente: Bloomberg / Cifras en dólares

SERGEY
BRIN

STEVE 
BALLMER

LAWRENCE 
JOSEPH 
ELLISON

LARRY
PAGE

DOW JONES

Fuente: Bloomberg

09 10 11 12 13

41.393,78

Septiembre 2024
Datos en puntos

40.861,70

40.829,60

NASDAQ

Fuente: Bloomberg

09 10 11 12 13

17.683,98

16.884,60

17.395,50

Septiembre 2024
Datos en puntos

STANDARD & POOR’S

Fuente: Bloomberg

09 10 11 12 13

5.626,02

Septiembre 2024
Datos en puntos

5.471,05

5.554,13

IBEX

Fuente: Bloomberg

09 10 11 12 13

11.540,20
Septiembre 2024
Datos en puntos

11.272,80

11.278,90

NIKKEI

Fuente: Bloomberg

09 10 11 12 13

36.581,76

Datos en puntos

36.391,50

35.619,80

BOVESPA

Fuente: Bloomberg

134.881,95

Septiembre 2024
Datos en puntos

134.737,00

134.677,00

09 10 11 12 13

Variación porcentual del precio de cierre de hoy con el primer día hábil del año . (13) La participación porcentual de 

cada acción en el COLCAP se calcula teniendo en cuenta el último precio de cierre y la ponderación fija que se asigna 

trimestralmente. (14) La participación porcentual de cada acción en el COLSC se calcula teniendo en cuenta el 

último precio de cierre y la ponderación fija que se asigna trimestralmente.

C: Continuo S: Subasta Fuente: BVC

FONDO DE RENTA FIJA PESOS DE LIQUIDEZ
FIDUCIARIA COOMEVA S.A. ABIERTO FIC AVANZAR VISTA 11.02 9.49 10.86

SF DE DESARROLLO AGROPECUARIO S.A. ABIERTO  RENTAPAIS 8.52 8.62 9.72

BTG PACTUAL S.A. ABIERTO BTG PACTUAL LIQUIDEZ 11.06 9.98 11.07

SKANDIA SOCIEDAD FIDUCIARIA S.A. SKANDIA EFECTIVO 12.02 9.54 11.40

FIDUCIARIA COLMENA S.A. RENTAFACIL  ABIERTO 11.30 9.29 11.10

SF DE DESARROLLO AGROPECUARIO S.A. ABIERTO CONFIRENTA 10.05 8.64 9.67

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. ALIANZA 10.05 8.74 9.77

FIDUCIARIA POPULAR S.A. ABIERTO RENTAR 10.95 9.31 10.65

FIDUCIARIA SURA S.A. FIC SURA ULTRACASH COLOMBIA 10.32 8.92 10.24

FIDUCIARIA LA PREVISORA S.A. EFECTIVO A LA VISTA 10.62 9.64 11.05

FIDUCIARIA LA PREVISORA S.A. EFECTIVO A PLAZOS 10.62 9.98 11.32

BBVA ASSET MANAGEMENT S.A. S.F. ABIERTO BBVA DIGITAL CON PARTICIPACIONES DIFERENCIALES 11.72 10.31 11.86

CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL VISTA 11.49 9.49 11.18

RENTA 4 & GLOBAL FIDUCIARIA S.A. RENTA 4 GLOBAL VISTA 8.39 8.00 8.71

FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  OCCIRENTA 10.63 9.07 0.00

FONDO DE RENTA FIJA NACIONAL PARA ENTIDADES PÚBLICAS   
FIDUCIARIA CENTRAL S.A. 1525 FIDUCENTRAL 8.42 6.13 7.62

SF DE DESARROLLO AGROPECUARIO S.A. ABIERTO FIC 600 10.13 9.40 10.94

FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  OCCITESOROS 11.33 9.40 10.63

FIDUCIARIA BOGOTA S.A. ABIERTO FIDUGOB 11.80 9.88 11.18

FIDUCIARIA SCOTIABANK COLPATRIA S.A ABIERTO 1525 11.87 9.84 11.53

FIDUCIARIA POPULAR S.A. ABIERTO FIDULIQUIDEZ 10.50 9.21 10.48

FONDO DE RENTA FIJA PESOS DE CORTO PLAZO   
FIDUCIARIA POPULAR S.A. ABIERTO RENTAR 30 14.68 9.53 11.33

FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  META PLANEADA 12.26 10.24 11.65

BBVA ASSET MANAGEMENT S.A. S.F. ABIERTO  Y  PARTICIPACIONES DIFERENCIALES BBVA 14.51 9.97 11.96

FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  AVANZA RENTA FIJA 14.34 10.08 11.51

FIDUCIARIA CENTRAL S.A. FIDUCIARIA CENTRAL 9.94 7.44 8.96

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. ABIERTO  ALIANZA RENTA FIJA 90 14.73 8.79 10.75

FIDUCOLDEX S.A. FIDUCOLDEX 60 MODERADO, 16.20 10.17 12.24

FONDO DE RENTA FIJA PESOS DE MEDIANO PLAZO   
ACCIONES Y VALORES S.A. ACCIVAL RENTA FIJA 180 21.12 9.32 12.74

FIDUCIARIA CORFICOLOMBIANA S.A. F.I.C. DEUDA CORPORATIVA 19.79 9.40 12.56

CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL DEUDA CORPORATIVA 17.01 10.20 12.73

FIDUCIARIA SURA S.A. FIC SURA RENTA FIJA COLOMBIA 17.68 9.72 13.17

BTG PACTUAL S.A. ABIERTO  BTG PACTUAL RENTA FIJA COLOMBIA 26.90 11.65 14.58

FONDO DE RENTA FIJA PESOS DE LARGO PLAZO   
CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL RENTA FIJA COLOMBIA 23.57 9.97 13.25

BBVA ASSET MANAGEMENT S.A. S.F. ABIERTO BBVA PÁRAMO 35.77 9.70 13.08

FIDUCIARIA BOGOTA S.A. ABIERTO  ÓPTIMO 68.63 13.35 13.67

FONDO DE ACTIVO DE CRÉDITO    
FIDUCIARIA SURA S.A. CREDITO PRIVADO IV 0.00 0.00 0.00

FIDUCIARIA CORFICOLOMBIANA S.A. FIC. A. ALTERNATIVOS 365 PLUS 11.96 13.73 13.43

CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL DERECHOS ECONOMICOS 2026 12.08 13.04 13.87

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. FONDO CERRADO ALIANZA SENTENCIAS NACIÓN NO 4 19.16 17.27 0.00

FIDUCIARIA SURA S.A. FIC SURA LIBRANZAS II 16.32 15.15 14.18

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. FONDO CERRADO ALIANZA SENTENCIAS NACIÓN NO 5 11.85 0.00 0.00

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. FONDO CERRADO ALIANZA SENTENCIAS NACIÓN NO 3 16.69 18.89 20.45

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. FONDO CERRADO ALIANZA ALTERNATIVOS LOCAL MEDIANO PLAZO 13.20 14.25 13.69

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. CERRADO SENTENCIAS NACIÓN ALIANZA 15.02 5.91 13.21

CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL FACTORING 10.16 11.76 12.71

FIDUCIARIA COOMEVA S.A. FIC ABIERTO  AVANZAR 90 DIAS 12.58 12.85 12.06

FONDO DE RENTA FIJA INTERNACIONAL   
CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL RENTA FIJA GLOBAL 42.30 17.52 18.33

FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  RENTA FIJA RECURRENTE 26.69 14.18 15.94

CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL DOLAR EFECTIVO 92.48 25.62 12.73

CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL DEUDA CORPORATIVA LATAM 46.24 18.60 18.51

FONDO ACCIONARIO NACIONAL    
ACCIONES Y VALORES S.A. ABIERTO ACCIVAL ACCIONES DINAMICO -2.73 11.85 35.96

FIDUCIARIA CORFICOLOMBIANA S.A. F.I.C. ACCIONES PLUS -7.61 9.03 34.59

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. ABIERTO  ALIANZA ACCIONES 0.99 12.32 37.68

CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL ACCIONES COLOMBIA 8.13 25.23 44.93

FONDOS BURSATILES ACCIONARIOS BETA   
CITIVALORES S.A.  COMISIONISTA DE B FONDO BURSÁTIL ISHARES  MSCI COLCAP -0.72 1.71 22.35

FIDUCIARIA BOGOTA S.A. FONDO BURSÁTIL GLOBAL X COLOMBIA SELECT DE S&P -13.22 1.77 33.33

FONDO ACCIONARIO INTERNACIONAL    
FIDUCIARIA CORFICOLOMBIANA S.A. F.I.C. ABIERTA  SOSTENIBLE GLOBAL 98.06 17.93 16.99

ACCIONES Y VALORES S.A. FIC ABIERTO  ETF 500 US 105.78 0.00 0.00

FONDO DE ALTO RENDIMIENTO NACIONAL   
FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  RENTA FIJA DINAMICA 11.09 9.73 11.32

FIDUCIARIA CORFICOLOMBIANA S.A. F.I.C.  CAPITAL PLUS 12.19 7.98 11.23

FONDO BALANCEADO MENOR RIESGO    
FIDUCIARIA SCOTIABANK COLPATRIA S.A ABIERTO  SCOTIA PORTAFOLIO GLOBAL CONSERVADOR 39.42 13.79 9.11

FIDUCIARIA BOGOTA S.A. ABIERTO  ES+ 23.35 8.92 13.31

FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  META DECIDIDA 21.88 11.90 13.74

FIDUCIARIA DE OCCIDENTE S.A. ABIERTO  META CRECIMIENTO 33.21 13.34 15.27

FIDUCIARIA CORFICOLOMBIANA S.A. F.I.C. ESTRATEGIA MODERADA 18.38 9.53 15.79

ACCIONES Y VALORES S.A. FIC ABIERTO ACCICUENTA CONSERVADOR 21.97 9.69 11.49

BTG PACTUAL S.A. BTG PACTUAL DINAMICO 65.73 18.01 19.71

FONDO BALANCEADO MODERADO    
CREDICORP CAPITAL S.A. CREDICORP CAPITAL BALANCEADO COLOMBIA 44.66 13.66 18.16

FIDUCIARIA SCOTIABANK COLPATRIA S.A ABIERTO  SCOTIA PORTAFOLIO GLOBAL MODERADO 70.72 17.86 13.22

ACCIONES Y VALORES S.A. FIC ABIERTO ACCICUENTA MODERADO 32.50 13.10 14.43

FONDO BALANCEADO MAYOR RIESGO    
BBVA ASSET MANAGEMENT S.A. S.F. FIC MULTIESTRATEGIA EQUILIBRIO 35.07 12.98 16.37

BBVA ASSET MANAGEMENT S.A. S.F. ABIERTO  BBVA AM ESTRATEGIA BALANCEADO GLOBAL 51.92 17.58 25.87

FONDO INMOBILIARIO DE RENTA NACIONAL   
ACCIONES Y VALORES S.A. INMOBILIARIO SIRENTA 2.99 7.89 5.91

SKANDIA SOCIEDAD FIDUCIARIA S.A. INMOBILIARIO CERRADO SKANDIA COMPRAR PARA ARRENDAR-I 6.56 7.91 9.30

CREDICORP CAPITAL S.A. INMOVAL FONDO INMOBILIARIO 2.93 -2.96 3.69

ALIANZA FIDUCIARIA S.A. ALIANZA  MÍNIMA DIVERSIFICACIÓN INMOBILIARIA COLOMBIA 8.55 61.13 90.07

FONDO INMOBILIARIO DE DESARROLLO NACIONAL   
SKANDIA SOCIEDAD FIDUCIARIA S.A. CERRADO INMOBILIARIO SKANDIA GRANDES SUPERFICIES 14.36 -9.60 0.68

0,00% 0,48 14,78 -15,97% 0,00% 5,49%  BBVACOL

9,95% 0,92 5,71 6,99% 12,13% 0,00%  BCOLOMBIA

7,54% 0,85 5,42 40,38% 0,00% 0,00%  BHI

20,13% 1,23 4,33 17,47% 0,00% 2,45%  BMC

5,15% 0,66 9,77 2,62% 1,07% 0,00%  BOGOTA

9,29% 1,01 10,76 -11,30% 0,00% 2,65%  BVC

7,91% 0,93 18,39 32,43% 2,80% 0,00%  CELSIA

1,49% 1,24 33,93 29,30% 6,28% 0,00%  CEMARGOS

31,37% 0,26 1,07 -50,48% 0,28% 12,05%  CNEC

0,00% 0,21 17,75 3,82% 0,00% 10,14%  CONCONCRET

0,00% 0,38 5,52 -9,48% 1,70% 0,00%  CORFICOLCF

16,34% 1,00 4,12 -18,38% 12,62% 0,00%  ECOPETROL

0,00% 0,46 -1,31 0,00% 0,00% 4,14%  ELCONDOR

8,00% 0,34 8,82 -11,76% 0,00% 5,24%  ENKA

0,00% 0,13 -6,27 -15,79% 0,02% 3,66%  ETB

2,24% 0,48 23,23 -35,75% 0,00% 5,18%  EXITO

0,00% 0,09 -0,23 -33,77% 0,00% 1,84%  FABRICATO

9,96% 1,13 8,11 32,63% 9,30% 0,00%  GEB

10,34% 0,34 3,22 2,92% 1,29% 0,00%  GRUBOLIVAR

3,63% 0,89 19,17 41,22% 6,95% 0,00%  GRUPOARGOS

5,81% 0,57 13,56 -11,75% 0,00% 14,88%  GRUPOAVAL

4,60% 0,69 16,70 5,03% 1,71% 0,00%  GRUPOSURA

6,54% 1,15 7,64 9,56% 10,07% 0,00%  ISA

11,77% 0,75 16,14 79,02% 0,53% 0,00%  MINEROS

0,00% 4,46 40,83 42,84% 0,00% 0,00%  NUTRESA

10,45% 0,40 4,78 10,00% 0,00% 15,13%  OCCIDENTE

5,71% 0,58 13,79 -13,40% 2,33% 0,00%  PFAVAL

10,62% 0,86 5,36 11,30% 20,17% 0,00%  PFBCOLOM

1,50% 1,23 33,59 73,78% 0,00% 1,76%  PFCEMARGOS

9,96% 0,35 5,15 0,88% 0,25% 14,23%  PFCORFICOL

0,00% 0,64 78,19 -4,38% 2,43% 0,00%  PFDAVVNDA

5,43% 0,60 12,81 38,53% 3,33% 0,00%  PFGRUPOARG

6,81% 0,46 11,27 52,30% 3,10% 0,00%  PFGRUPSURA

6,70% 1,51 8,64 67,39% 1,17% 0,00%  PROMIGAS

7,98% 0,65 6,26 27,10% 0,48% 0,00%  TERPEL

0,00% 0,28 -3,86 -30,69% 0,00% 1,15%  VILLAS
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Fuente:  Bloomberg

Fuente:  Bloomberg

Fuente:  Bloomberg

MONEDAS

Precio de cierre Fuente:  Bloomberg

DÓLAR NUEVA YORK
Cierre del dólar frente a las principales monedas en Nueva York,  A continuación 
publicamos aquellas monedas de países europeos que no son miembros de la UE:

MONEDA COMPRA VENTA

DEVALUACIÓN
 HOY AYER DIA ANT. 

DÓLAR LATINOAMÉRICA
Cierre del dólar contra monedas latinoamericanas en Nueva York:
    MDA/USD   

PAÍS/MONEDA  COMPRA VENTA

Fuente: Superfinanciera -Cifras en pesos

CRIPTOMONEDAS            MDA/USD 

Promedio: $4.171,66

Volumen: 1.357.235.000,00

Transacciones 1805

1:00pm8:00am

4.208,72
4.183,70

Cifras en pesos
2024

Fuente: SET-FX 

PESO ARG. 959,1953 4,36
EURO 0,9030 4632,15
LIBRA ESTERLINA 0,7619 5490,07
FRANCO SUIZO 1,1776 4925,71
YEN 0,0071 29,68
DOLAR CANADA 0,7359 5683,74
CORONA SUECA 10,2289 408,93
DOLAR AUSTRALIANO 1,4914 6238,49
NUEVO SOL 3,7775 1107,32
BOLIVAR FUERTE N/A N/A
REAL BRASIL 5,5673 751,34
PESO MEXICANO 19,2063 217,79
RENMINBI (CHINA) 7,0972 589,37
RAND (SUDAFRICA) 17,7627 235,49

IS.FAROE/CORONA DANESA 6,7377 6,7387
NORUEGA/CORONA 10,6576 10,6657
SUECIA/CORONA 10,2228 10,2354
AUSTRALIA/DÓLAR 0,6704 0,6705
CANADÁ/DÓLAR 1,3587 1,3588
NUEVA ZELANDA/DÓLAR 0,6157 0,6158
EURO  0,9029 0,9030
SUIZA/FRANCO SUIZO 0,8491 0,8493
GRAN BRETAÑA/LIBRA 1,3124 1,3125
JAPÓN/YEN 140,9300 140,9400
OROSPOT 2579,7500 2580,5200
PLATINO SPOT 995,3800 1000,1500
PLATA SPOT 30,6948 30,7360
PALADIO SPOT 1067,2500 1074,3000

ARGENTINA/PESO 959,1270 959,2637
BOLIVIA/BOLIVIANO 6,8580 6,9330
BRASIL/REAL 0,0000 0,0000
CHILE/PESO 923,8600 926,9000
COLOMBIA/PESO 4180,1200 4185,7000
COSTA RICA/COLÓN 514,9500 518,4500
EL SALVADOR/COLÓN 8,7500 8,7500
GUATEMALA/QUETZAL 0,0000 0,0000
HONDURAS/LEMPIRA 24,7344 24,8073
MÉXICO/PESO 0,0000 0,0000
NICARAGUA/CÓRDOBA 36,6143 37,0371
PARAGUAY/GUARANÍ 7760,0000 7775,0000
PERÚ/NUEVO SOL 3,7760 3,7790
REP DOMINICANA/PESO 59,8570 60,2140

 DIARIA % 1,54 0,98 0,17
CORRIDO DEL AÑO % 10,84 11,93 12,12
CORRIDO MES % -8,13 -8,13 -8,13
ULTIMOS 90 DIAS % 5,30 8,01 8,65
ULTIMOS 12 MESES % 6,08 7,01 8,35

TRM 4.172,13 4.236,63 4.278,28
TRM COMPRA - CASA DE CAMBIO 3.856 3.856 3.856
TRM VENTA - CASA DE CAMBIO 3.955 3.955 3.955
EURO 4.626,47 4.677,24 4.710,39
EURO COMPRA - CASA DE CAMBIO 4.360 4.360 4.360
EURO VENTA - CASA DE CAMBIO 4.530 4.530 4.530

BITCOIN 59.918,10 57.504,10 57.808,80
ETHEREUM 2.419,48 2.347,14 2.389,05
XRP 0,5705 0,5367 0,5417
SOLANA 554,59 531,93 521,38
TETHER 1,0004 1,0003 1

DÓLAR BAJO 64,50

Fuente: Banco de la República (Cálculos La República)

 HOY AYER DIA ANT. 

 HOY AYER DIA ANT. 

SEP.14JUN.08 JUN.29 JUL.25 AGO.20

4.021,63

Fuente: Superfinanciera

DÓLAR TRM

Cifras en pesos

2024

4.047,66
4.148,04

3.944,14

4.172,13 11,7511,75

10,7510,75

11,25

Fuente: Banco de la República

TASA DE INTERVENCIÓN DE POLÍTICA MONETARIA

Datos porcentuales
Banco de la República

MAY.24 JUL.24 AGO.24 SEP.24JUN.24

8,27 10,48

0,25

6,12

0,7

7,36

2,73

Fuente: Dane

ÍNDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR (R IPC)

Puntos porcentuales
Mensual - 2024

Puntos porcentuales
Año corrido -  2024

Puntos porcentuales
Doce meses -2024

DIC. ENE. FEB. MAR. ABR. MAY. JUN. JUL. AGO.OCT. NOV. DIC. ENE. FEB. MAR. ABR. MAY JUN. JUL. AGO.OCT. NOV. DIC. ENE. FEB. MAR. ABR. MAY. JUN. JUL. AGO.OCT. NOV.

0,00
4,33

COMBUSTIBLES
(CIFRAS EN PESOS)

*Precio sugerido 
Fuente: Ministerio de Minas  
Gas Natural/Creg

Fuente: Banco de la República

Fuente: Dane

RESERVAS
INTERNACIONALES
NETAS METODOLOGÍA
FMI (SIN FLAR) 1/2/
(MILLONES DE DÓLARES)

DESEMPLEO
CIFRAS PORCENTUALES

PERÍODO 13 CIUDADES NACIONAL

FECHA    VALOR

GALÓN PRECIOS

Gasolina corriente (1) $15.993
Acpm o Diesel $10.156

ÍNDICE DE PRECIOS AL PRODUCTOR (IPP)

Datos porcentuales
Producción Nacional -Variación Mensual

1,55

0,54

-1,13

Fuente: Dane

AGO. SEP. OCT. NOV. DIC. ENE. FEB. MAR. ABR. MAY. JUN. JUL. AGO.

PRODUCTO INTERNO BRUTO

Datos porcentuales
Variación anual

IV

20
21

-I II III IV

20
22

-I II III IV

20
23

-I II III IV I II
2,

1

Fuente: Dane

18
,6

0,
4

12
,3

Fuente: Min Protección *(Cifras sin aproximar) 

SALARIO MÍNIMO
                                 
 ACTUAL

1229
SEP.AGO.

339

AGO.

317

12

313

AGO.
02

AGO.JUL.
26

338
329

310

317

22
JUL.

301,0

331,5

362,0

Fuente: Bolsa de Nueva York

EMERGENT MARKET BOND INDEX (EMBI)

Puntos (PBS)
EVOLUCIÓN  - 2024

22

ACTUAL (2024) $1’300.000,00 
ANTERIOR (2023) $1’160.000,00 
INCREMENTO FINAL 2022       12,07% ($140.000)
DÍA Y HORA
DÍA (S.M.D.L.V.) $43.333,33
HORA(S.M.L.V.) $5.416,67
HORAS EXTRAS DIURNA (S.M.L.V.) $6.770,83 25 *
NOCTURNA (S.M.L.V.) $9.479,17 75 *
DOMINICALES Y FESTIVOS
SALARIO MÍNIMO (HORA DIURNA) $10.833,33 75 *
RECARGO NOCTURNO
HORA EXTRA NOCTURA $13.541,67 75 *
JORNADA NOCTURNA  DE 9 P.M. A 6 A.M.
JORNADA DIURNA DE 6 A.M. A 9 P.M.
AUXILIO DE TRANSPORTE
2024 $162.000,00 
2023  $140.000,00  
DÍA $5.400,00

JUL./23 57.541,3
AGO./23 57.374,0
SEP./23 56.995,6
OCT./23 56.876,5
NOV./23 58.021,7
DIC./23 59.037,7
ENE./24 59.083,1
FEB./24 58.893,0
MAR./24 59.390,8
ABR./24 59.202,2
MAY./24 59.978,6
JUN./24 60.297,6
JUL./24 61.264,6
AGO./24 62.174,6

SEP.22 10,4 10,7
OCT.22 9,9 9,7
NOV.22 9,1 9,5
DIC.22 10,8 10,3
ENE.23 14,5 13,7
FEB.23 11,15 11,4
MAR.23 10,5 10,0
ABR.23 11,1 10,7
MAY.23 11,2 10,5
JUN.23 8,8 9,3
JUL.23 9,8 9,6
AGO.23 9,6 9,3
SEP.23 9,6 9,3
OCT.23 9,0 9,2
NOV.23 8,7 9
DIC.23 10,4 10,2
ENE.24 12,4 12,7
FEB.24 11,6 11,7
MAR.24 10,8 11,3
ABR.24 10,3 10,6
MAY.24 10,3 10,3
JUN.24 10,2 10,3
JUL.24 10,2 9,9

MONEDA  MDA/USD PESOS COL.
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SOCIEDAD LIMITADA
Carlos Enrique 

Cavelier, 
presidente de 

Alquería; 
Nívea  

Santarelli, 
cofundadora 
de Sercafé; y 
Juan Lozano, 

consejero 
general de 

medios de la 
Organización 

Ardila Lülle. 

Juan Camilo Montoya, rector de la Universidad 
Autónoma de Bucaramanga, Unab; en compañía  
de Tomás León, secretario de Cultura y Turismo 
de Santander.

ENCUENTRO CON FEDEDEPARTAMENTOS
En las instalaciones 
del hotel Holiday Inn 
Bucaramanga Cacique 
se realizó el Foro LR 
“Diálogos que suman por 
Colombia”, en alianza 
con FedeDepartamentos, 
donde diferentes voces 
del sector privado y re-
presentantes del sector 
público, gremios y la 
academia explicaron los 
desafíos que deben supe-
rarse para concretar el 
crecimiento económico 
de las regiones.   

Mauricio 
Lopera, dir. 

Estrategia de 
Refinorte; José 
Félix Lafaurie, 

presidente de 
Fedegan; y 

Didier Tavera,  
director de la 

Federación 
Nacional de 

Departa- 
mentos.

 

Ray Van Vilsteren, gerente de Orange Export; Adriana Toro, geren-
te Regional de Fedepalma; Arvey Duque Villamizar, CEO de Em-
paquetadora del Norte; y Diana Navarrete, coordinadora Regional 
de Cenipalma Zona Central.

Alex Benito, 
gobernador 
del Vichada; 
y José Rubén 
Cavanzo, 
gerente del 
Grupo Coi.

Marco Valencia / LR

 

Ignacio Nieto, secretario de Planeación de 
Santander; Natalia Arévalo, directora de Merca-
deo de Arduvi; y Carlos Paredes, gerente general 
de Cóndor Especialty Coffe.
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CULTURA 

Casa de subasta Christie’s 
adquirirá a Gooding  

La casa Christie’s adquirirá Gooding & Co., 
una empresa de consignación de automóviles 
con sede en Los Ángeles, en una transacción 
que se espera que se cierre a finales de año. 
Se dice que el acuerdo, anunciado por una suma 
no revelada, es el mayor de Christie’s en más 
de dos décadas. La compra ayudará a diversificar 
la oferta de la casa de subastas en un momento 
en que el mercado del arte se debilita.

ESPECTÁCULOS 

Karol G, la más nominada 
en los Latin Billboard

Karol G encabeza la lista de nominaciones para 
los Premios Latin Billboard. Con un total de 17 
menciones, la colombiana se destaca como la 
artista más nominada de este año, le siguen el 
puertorriqueño Bad Bunny y el mexicano Peso 
Pluma, quienes también han recibido múltiples 
nominaciones, con 15 cada uno. Esta ceremonia 
de entrega de premios está programada para 
el próximo 20 de octubre en Miami. (CD)

ENTRETENIMIENTO 

Intensamente 2 llegará a 
la plataforma Disney+

La secuela de Pixar, ‘Intensamente 2’, ha 
sido un éxito en cines y ahora se prepara para 
su llegada a la plataforma de streaming Disney+. 
Con una recaudación que superó US$1.000 
millones a nivel mundial, ‘Intensamente 2’ se 
posicionó como la octava película más taquille-
ra de la historia y a partir del 25 de septiembre, 
los suscriptores de Disney+ podrán observar 
la película en la plataforma de videos. (CD)

Bloomberg

Disney

Colprensa

¿Dónde celebrar el   
TURISMO. LOS HOTELES 
HILTON, INTERCONTINENTAL, 
YORK LUXURY Y MARRIOTT 
OFRECEN PAQUETES 
ESPECIALES EN DIFERENTES 
CIUDADES, CADA UNO CON 
GASTRONOMÍA, PLANES Y 
ALOJAMIENTOS ESPECIALES

BOGOTÁ 

Aunque la forma clásica de 
celebrar el mes del Amor y la 
Amistad suele ser mediante el 
juego del ‘amigo secreto’ con fa-
miliares y amigos, hay muchas 
más opciones que le permiten 
celebrar el mes de una manera 
especial, y además en pareja. 

Los hoteles de lujo de ciuda-
des principales se preparan para 
ofrecer a quienes desean cele-
brar este mes una amplia varie-
dad de servicios y actividades 
exclusivas. Desde suites am-
bientadas para la ocasión, cenas 
gourmet románticas y hasta tra-
tamientos de spa y experiencias 
personalizadas. 

“Se espera que la tempora-
da de Amor y Amistad en 2024 
mantenga un comportamiento 
positivo, similar al del año pa-
sado, con incrementos en ven-
tas que podrían superar 30%. El 
comercio, especialmente en 
sectores como alimentos, flo-
risterías, hoteles, y restauran-
tes, verá un aumento significa-
tivo en sus ventas” , afirmó Juan 
Esteban Orrego, director de Fe-
nalco Bogotá. Esta estrategia no 
solo contribuye a un incremen-
to en la ocupación y en la venta de 
servicios adicionales, sino que 
también fortalece la imagen de 
marca del hotel como un desti-
no para celebraciones especiales. 

“Estamos convencidos que 
celebraciones como el día de 
amor y amistad son fechas de 
coyuntura que permiten el in-
centivo de la industria hotele-
ra y la activación de Bogotá 
como capital de entretenimien-
to con eso en mente desde Hil-
ton Bogotá creamos y diseña-

mos estrategias que ayuden a 
optimizar esos planes para que 
tanto turistas como locales dis-
fruten de experiencias como pa-
sadías, gastronomías de alta co-
cina spa y otras en nuestros 
espacios”, aseguró Agustín 
Maddocks, gerente general de 
Hilton Bogotá. 

Hilton Bogotá con su 
plan ‘Viva el Amor’

Editado por:

El hotel Hilton ofrecerá su 
paquete ‘Viva el Amor’ el 
próximo 21 de septiembre. 
Este ofrece una estancia de 
una noche en una habitación 
estándar para dos personas. 
Además, incluye un desayuno 
buffet, cócteles, un masaje 
en pareja, y una cena de 
tres tiempos servida en un 
entorno elegante y romántico.

En su restaurante Amira, 
se ofrecerá una cena especial 
el sábado 28 de septiembre. 
El evento contará con un 
menú de cuatro tiempos, 
acompañado por música 
en vivo interpretada por 
un violinista. Los asistentes 
disfrutarán también de una 
botella de vino, que podrá ser 
espumoso, tinto o blanco.

Marriott Barranquilla 
y su cena en Amira

Ticket Plan 
$1 millón

Ticket Plan 
$250.000

Editado por: Allison Gutiérrez Núñez-agutierrez@larepublica.com.co

TURISMO. ES UN DESTINO CULTURAL DONDE DESTACA LO PATRIMONIAL

Conozca Mompox, el pueblo con 
casas coloniales y del FestiJazz

BOGOTÁ 

“Mompox tierra de dios, 
donde se acuesta uno y amane-
cen dos, si sopla viento amane-
cen ciento, y si vuelve a soplar 
no se pueden contar”. Así na-

rraban los na-
vegantes 
cómo se lle-
naba el puer-
to con buen 
tiempo en la 
era de oro del 
comercio 
momposino. 
Sin embargo, 
la suerte cam-
bió cuando el 

río desvió su curso y la ciudad 
quedó detenida en el tiempo. 

Ubicado en el delta del 
Magdalena y siendo la isla flu-
vial más grande de Colombia, 
desde 1537, año de su funda-
ción, este puerto conectó a 
Cartagena con Bogotá y fue la 

tercera ciudad más importan-
te de la colonia. 

 
MOMPOX HISTÓRICA 
Por sus aguas ingresaban al in-

terior las mercancías provenien-
tes de Europa, y salían metales 
preciosos y alimentos exóticos 
como el cacao, rumbo a la coro-
na.  La navegación evolucionó 
desde piraguas a  ‘champanes’ 
movidos a remo por bogas y, a ini-
cios del siglo XIX, el comercio se 
hizo por vapores. Sin embargo, 
en 1860  el río cambió su curso, 
se interrumpió  la navegabilidad 
y la ciudad entró en un letargo 
que duró más de 100 años.  

Gracias a la persistencia de 
sus habitantes que conserva-
ron sus construcciones para 
honrar un pasado glorioso, fue 
nombrada monumento nacio-
nal en 1959 y patrimonio de la 
humanidad por la Unesco en 
1995. Desde entonces los es-

fuerzos se han centrado en co-
nectarla y visibilizarla.   

Hasta hace poco más de una 
década a Mompox solo se llegaba 
en ferry desde Cartagena, luego 
de un largo y caluroso viaje. Hoy 
cuenta con rutas de ingreso te-
rrestre desde Valledupar, Carta-
gena, por el puente Guamal que 
une Bolívar con Magdalena y a 
dos horas desde Corozal, cruzan-
do el Roncador, el puente más 
largo de Colombia. Así mismo se 
llega por vuelos directos desde 
Medellín y Cartagena y están bus-
cando establecerlo en Bogotá. 

JOYAS PATRIMONIALES 
En Mompox hay 600 casas co-

loniales, el Colegio Pinillos, la 
primera universidad del Caribe 
colombiano; la piedra de Bolívar 
donde está la bitácora de las 8 vi-
sitas del Libertador, el antiguo 
mercado público y siete iglesias 
entre las que sobresalen una ba-

ADRIANA 
GIRALDO 
Colaboración 
especial
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 Día de Amor y Amistad?

30% 

DE INCREMENTO EN VENTAS 
SE ESPERA PARA LA TEMPORADA 
DE AMOR Y AMISTAD EN 2024, 
AUMENTO SIMILAR AL DE 2023.

“Estamos convencidos 
que celebraciones como 
el Día de Amor y Amistad 
es una fecha coyuntural 
que permiten el incentivo 
de la industria hotelera 
y la activación de Bogotá”.

Agustín 
Maddocks 
Gerente general 
de Hilton Bogotá

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Con más sobre los mejores planes 
que hacer en hoteles de lujo del mundo.

Los hoteles Hilton, Marriott, 
York Luxury e InterContinental 
de Cali ofrecen planes especia-
les en diferentes ciudades, cada 
uno con una propuesta  gastro-
nómica diferente. Esta variedad 
brinda a los clientes una am-
plia gama de opciones para ele-
gir, desde menús gourmet ex-

clusivos hasta experiencias 
personalizadas y actividades te-
máticas. Los costos de los pla-
nes van desde $250.000 hasta 
$5,3 millones por pareja. 

Amor y Amistad es la cuar-
ta fecha comercial más impor-
tante del año después de Na-
vidad, el Día de la Madre y el 

Día del Padre”, afirmó Esteban 
Orrego. Esta celebración no 
solo refleja el valor emocional 
de las relaciones personales, 
sino que también ofrece a los 
hoteles y el sector turístico una 
oportunidad para atraer a 
clientes con ofertas, planes y 
promociones exclusivas. 

Además de la estadía, 
en su restaurante Nómada 
se presentará una cena que 
contará con seis tiempos. 
Durante el evento, los comen-
sales podrán disfrutar de una 
experiencia culinaria interna-
cional, elaborada por un chef 
invitado. Además, la velada 
estará amenizada por música 
en vivo e incluirá maridaje.

El hotel en la sucursal del 
cielo brindará una experiencia 
completa de alojamiento para 
una noche en una habitación 
estándar. Esta oferta incluye 
buffet ‘allyou can eat’. Los 
huéspedes recibirán una 
botella de vino como parte 
del servicio y tendrán acceso 
completo a diversas zonas 
comunes del hotel.

El hotel ubicado en la 
ciudad amurallada, Cartagena, 
ofrece un paquete que incluye 
dos noches de alojamiento. 
En la estancia, los huéspedes 
disfrutarán de un desayuno en 
el restaurante Alma. Además, 
la habitación estará decorada 
de manera romántica y 
recibirán un tratamiento 
exclusivo en el Aurum Spa.

York Luxury Medellín  
con música en vivo

InterContinental Cali 
con ‘all you can eat’

Casa San Agustín con 
un spa romántico

Ticket Plan 
$399.800

Ticket Plan 
$535.000

Ticket Plan 
$5,3 millones

sílica y la Iglesia de Santa Bár-
bara, con influencia árabe. 

Decorado con símbolos 
masones y donde descansan per-
sonajes como el hombre de 
confianza de Bolívar, el general 
Hermógenes Masa, el cemente-
rio, también es el hogar de más de 
30 gatos que descansan y deam-
bulan por las lápidas con tranqui-
lidad. Esta costumbre inició tras 
la muerte prematura de un 
miembro de la familia Serrano a 
la que apodaban ‘los gatos’, quie-

nes llevaban comida a una gata 
negra que dormía sobre los res-
tos de su familiar. A ella la siguie-
ron otros animales y hoy el ce-
menterio alberga a 30 felinos. 

FILIGRANA MOMPOSINA 
Esta práctica ancestral integra 

la herencia orfebre indígena y la 
joyería europea.  Con oro y pla-
ta fundidos se elaboran delgados 
hilos de metal que posteriormen-
te se tejen en una minuciosa mez-
cla de técnica y paciencia hasta 

ir elaborando de forma concén-
trica los diseños. Este oficio ha 
pasado de generación en genera-
ción y, aunque estuvo reserva-
do a los hombres, hoy se practi-
ca sin discriminación. 

A hora y media río abajo se lle-
ga a la Ciénaga de Pijiño, un gene-
roso lugar para el avistamiento 
de flora y fauna y experimentar 
un ecosistema sorprendente. La 
ruta se puede hacer en el ama-
necer para oír el canto de las aves 
o en el atardecer para vivir la 
emoción que sentían los nave-
gantes al llegar a este puerto.   

La temperatura en Mompox 
puede sobrepasar los 40 grados y 
hay que buscar la manera de re-
frescarse. Sus frutas exóticas 
como el corozo, tamarindo y ma-
moncillo abundan y con ellas 
vino y jugos artesanales. Así mis-
mo, el queso’e capa, la butifarra 
ahumada, y platos caribeños 
como arroz de chorizo momposi-
no, pato y gallina guisada.   

UN FESTIJAZZ INOLVIDABLE 
Del 10 al 14 de septiembre se 

está celebrando este tradicional 
festival. Para el secretario de Cul-
tura y Turismo, Luis Alfredo Do-
mínguez, “es una locura hecha 
realidad ya que hizo de este ritmo 

un pretexto para crear otro pico 
turístico adicional a la Semana 
Santa”.  Este año hay dos esce-
narios: la tarima Macondo y el 
parque del jazz donde confluyen 
varios ritmos y artistas como Os-
car Acevedo, Cimarrón, Checo 
Acosta, Arabella Rústico de Italia, 
Mister Black y Carlos Vives, entre 
otros.  “Traer a Vives ha sido el 
sueño de los momposinos quie-
nes saben que él se hizo grande 
en este distrito cuando grabó Es-
calona”, afirma Domínguez. 

Resulta esperanzador ver que 
el plan de preservación y mejora-
miento de la isla se ha sostenido 
en el tiempo y ha sobrevivido a 
tres cambios de gobierno. Esta po-
lítica de largo plazo ha permitido 
la pavimentación de la albarrada 
y de las principales calles, la re-
novación del alcantarillado y la 
construcción del parque del jazz 
para honrar este festival que le ha 
dado un nuevo aire al turismo.  

Con 108 alojamientos forma-
lizados y 22 guías certificados, 
hoy Mompox se afianza como un 
destino cultural donde se desta-
can el patrimonio, la música y 
las rutas religiosas, con produc-
tos complementarios en turismo 
de naturaleza. Por eso este des-
tino es un imperdible. 

Canal RCN 

La serie estará en la plataforma 
con seis capítulos nuevos, con ac-
tores como Laura Londoñó.

La segunda 
temporada de 
‘Manes’ llega 
a la plataforma 
Prime Video

BOGOTÁ 

La segunda temporada de ‘Ma-
nes’ ya llegó a la plataforma de 
Prime Video. La serie que ya tuvo 
su primera entrega hace un año 
llega con seis capítulos nuevos 
que muestran perfiles masculi-
nos muy definidos en medio de 
un círculo amistosos establecido 
con amor y valores. Todo en las 

pieles de acto-
res y actrices 
muy reconoci-
dos del país. Es 
una produc-
ción de Estu-
dios RCN para 
esta platafor-
ma que cuenta 
con la partici-
pación de Juan 
Pablo Urrego, 

Diego Cadavid, Simón Elías, Se-
bastián Carvajal, Brian Moreno, 
Laura Londoño, Natalia Jerez, en-
tro otros. La dirección de esta 
temporada estuvo a cargo de 
Juan Carlos Mazzo. Hablamos 
con una parte del elenco para co-
nocer más de la serie. 

 Natalia Jerez explicó que su 
personaje Mafe “tiene un lado 
masculino un poco más desarro-
llado sobre todo como en su pen-
samiento porque es una mujer 
muy femenina y siento que des-
de ahí puede entenderse mucho 
más con los hombres”. 

Por el lado de Daniel, Juan Pa-
blo Urrego expresó que su per-
sonaje empieza esta segunda 
temporada teniendo su relación 
con Mafe,  de amigos, pero se em-
pieza a confundir y a meterle co-
razón y sentimiento, a imaginar-
se cosas que Mafe, no. 

Luego llega el momento de 
Santiago interpretado por Brian 
Moreno. Él entra en un confron-
tación con el fin de saber si real-
mente es gay o no. 

Laura Londoño, con Antonia, 
también continúa. En esta tem-
porada se replantea esa postura 
que tiene de su amor idealiza-
do y de su hombre perfecto.  

Por último, Diego Cadavid, 
con  su personaje Ricardo, tie-
ne un tema muy actual y es la re-
lación de los padres con hijos 
adolescentes, ¿a él se le irá  a 
complicar?

PLANES PARA LA AMISTAD 
Además de los planes para 

parejas, también hay ofertas 
para disfrutar en familia y con 
amigos.  

El hotel InterContinental de 
Cali ofrece un plan familiar “all 
you can eat” que incluye una mi-
mosa de agua de rosas por per-
sona y música en vivo con la 
agrupación Cuba Libre Son 
Bran. El precio es de $99.000 
por adulto y $45.000 para ni-
ños de seis a 12 años. 

Por otro lado, el Sofitel Bogo-
tá Victoria Regia ofrecerá un 
‘night brunch’, donde podrá co-
mer y beber todo lo que quiera 
durante tres horas. Además, in-
cluirá un postre especial para 
celebrar el Amor y la Amistad. 

CARLOS DUQUE 
cduque@larepublica.com.co

LUZ ÁNGELA 
TOBÓN 
Colaboración 
especial

Más Viajes, Más Vida y Adriana Giraldo
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BOGOTÁ 

La Feria EVa, con su Love 
Edition, llega a su último fin de 
semana con más de 60 empren-
dimientos gastronómicos re-
partidos en cinco zonas y 75 
nuevos emprendimientos;  un 
total de 210 presentarán sus pro-
puestas durante su segundo fin 
de semana. 

La moda también será prota-
gonista  con la segunda edición 
de Runway, una colaboración 
con el Canal RCN, que presenta-
rá   dos pasarelas, en las que se 
presentarán las últimas colec-
ciones de 20  marcas  

Todo esto se está llevando a 
cabo en un circuito ferial de más 
de 15.000 metros cuadrados de 
exposición que incluye, el bou-
levard del parque 93 y la esqui-
na de la carrera 13 con calle 94 
, además del escenario Talk & 
Music, donde los visitantes po-
drán disfrutar sin costo a dece-
nas de artistas.  

Y es que este año, EVA cuen-
ta con dos escenarios de ‘Talk 
and Music’, allí se presentarán 
nuevos talentos, shows en vivo 
y charlas abiertas al público sin 
costo alguno.  Con  artistas y ban-
das de diversos  géneros como: 
Majo Gutiérrez, Golder River , 
Macuira, Dj Tato, Madalet, Tria-
na, Andrea Prieto, DJ Mesa, Da-
niel Bahampon, Groove Mad, El 
Santa, Husil, Las Marti, Dj Vini-
leros del Trópico, Paula Pera, 
Pino More, y Aldo Uva. 

Para que sepa, durante este 
fin de semana, las 210 marcas 
participarán ofreciendo una di-
versidad de propuestas, que van 
desde la moda y la joyería de au-
tor, hasta experiencias gastronó-
micas y de bienestar. “Cada mar-
ca traerá su visión creativa y 
productos exclusivos, haciendo 
de EVA Love  Edition el escenario 
perfecto para descubrir lo me-
jor del talento emergente y las 
tendencias más vanguardistas 
en el mercado colombiano”, ex-
presaron sus organizadores. 

Así, EVA tendrá marcas en 14 
categorías: moda, joyería, gastro-
nomía, bienestar, entre otras, al-
gunas para destacar como , Vibes 
y Amaría en wellness; Zierra Leo-
na, Sixxta, y Not a Uniform en 
moda; y Kelly Bello y Baroq en jo-
yería de autor.  

El sector gastronómico conta-
rá con la participación de más de 
60 marcas en cinco zonas dife-
rentes,  incluyendo a  Matchamor 
de la actriz Katherine Porto jun-
to a emprendimientos , alfajores 
ventura, Kaori,  Felicidad, Honey 
Honey, Hanna Hops,  Alimentos 
Reborn,  Bekana,  Papas y Salsas 
Ceviche House. 

Hasta el momento, el reporte 
de la feria indica que EVA ya logró 
récord de asistencia durante su 
primer fin de semana, con 
200.000 visitantes. A su cierre, 
proyecta ventas por más de 
US$20.000 millones. 

ALLISON GUTIÉRREZ 
agutierrez@larepublica.com.co

Show de Julieta Venegas  
ESPECTÁCULOS. TRES MUJERES ICÓNICAS 
DE LA MÚSICA LATINA ESTARÁN JUNTAS 
EN UN CONCIERTO QUE SE HARÁ EL 
5 DE DICIEMBRE EN EL MOVISTAR ARENA

BOGOTÁ 

Algunas de las canciones más emotivas que 
se han escuchado en Latinoamérica serán inter-
pretadas por sus autoras el próximo 5 de diciem-
bre en el Movistar Arena.  

Se trata del concierto que reunirá a las reco-
nocidas artistas Elsa y Elmar, Ximena Sariñana 
y Julieta Venegas, en un espectáculo que rendi-
rá homenaje a la responsabilidad afectiva, al des-
prendimiento, la emancipación femenina y, ob-
viamente, al amor en muchas de sus formas. 

De la mano del Grupo Aval, Páramo Presenta 
y Movistar Arena, usted podrá escuchar algunos 
éxitos como ‘Limón y sal’ y ‘Me voy’ de Julie-
ta Venegas, ‘Resistiré’ y ‘Nunca tuve tanto’ de 
Ximena Sariñana. 

Las entradas para el show están disponibles en 
Tuboleta y los precios rondan entre $211.000 y 
$470.000. La edad mínima de ingreso será de 12 
años. La apertura de puertas será a las 6:00 p.m. 
y el espectáculo iniciará a las 7:30 p.m. 

SANTIAGO RDORIGUEZ MORALES 
srodriguez@larepublica.com.co

La Feria EVA 
tendrá su último 
fin de semana

CULTURA

En el mes del patrimonio 
disfrute de algunas actividades 
Conozca el patrimonio de Bogotá entre 
hoy y mañana a través de recorridos, talleres 
y activaciones. El taller de arqueología se 
realizará hoy en Casas Gemelas (carrera 9 No. 8 - 
30) desde las 9:00 a.m. hasta las 12:00 p.m. Por 
otro lado, el recorrido umbrales iniciará en la 
antigua estación de tren de Bosa e iniciará a las 
10:00 a.m. El ingreso será gratuito.

ESPECTÁCULOS

Muestra artística entre las 
estrellas para todos los bebés  
Idartes, con el Planetario de Bogotá y su 
programa Nidos - arte en primera infancia, 
invitan a todos los niños entre 0 y 5 años para 
vivir una experiencia artística en el que se 
promueve el juego, la exploración y la creativi-
dad en los asistentes y sus acompañantes. 
Esta actividad se realizará mañana y la entrada 
será con boleta para la proyección del domo.

CULTURA

Arte y juego para todos los niños 
en la localidad de Kennedy 
Hoy, desde las 11.30 a.m. hasta las 4:00 p.m., en 
el Salón Comunal Las Palmitas, ubicado en la 
localidad de Kennedy, se realizará la tercera 
versión de Lero, lero, arte y juego, una iniciativa 
que pretende llevar el arte, la cultura y el juego 
a todas las familias, principalmente los niños 
entre los 0 y 5 años. El ingreso será gratuito y la 
entrada será para todo el público.   

ESPECTÁCULOS

Homenaje a uno de los 
superhéroes más icónicos 
Durante este fin de semana, en el Planetario de 
Bogotá, se le rendirá homenaje a Batman, uno 
de los superhéroes más recordados del universo 
de DC Cómics. La entrada será gratuita y quienes 
asistan podrán disfrutar de talleres creativos, 
videojuegos, juegos de mesa, exhibiciones, 
talleres de lectura y conferencias. Las activida-
des iniciarán a partir de las 10:00 a.m.

ESPECTÁCULOS

Síganos en: 

www.larepublica.co 
Para estar al tanto 
de todos los eventos, 
concierto y espectáculos 
en Bogotá.

Insta

MODA
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  y dos artistas más

Batman 

El Caballero Oscuro de la ciudad de Gotham 
da comienzo a su guerra contra el crimen. 
Su principal enemigo es el payaso homicida 
conocido como el Joker. Esta película, que será 
lanzada nuevamente después de varios años, 
estará disponible en Cinépolis.

Estos son los estrenos que hay para la 
próxima semana en los diferentes cines para 
que vaya y disfrute con familia y amigos

Cine

La sustancia 

La posibilidad de la eterna juventud está al 
alcance de la mano. Con un nuevo producto, 
denominado La Sustancia, la vida de cualquier 
persona mejoraría sustancialmente. ¿Qué 
podría salir mal? Este drama podrá encontrarlo 
en Cine Colombia a partir del 19 de septiembre.

Parano-IA 

La familia de Curtis es seleccionada para probar 
un nuevo dispositivo para el hogar: un asistente 
digital llamado AIA. Este aprende los comporta-
mientos de la familia y comienza a anticipar sus 
necesidades. A partir del 19 de septiembre en 
diferentes cinemas podrá encontrar este filme.

Show mortal 

Un podcaster en busca de pistas sobre la 
muerte de su hermana aterriza en la deep web 
donde descubre ‘Show mortal’, un sitio donde 
el mejor postor criptográfico selecciona cómo 
será asesinada la víctima. Esta película podrá 
encontrarla en Cinépolis y Cine Colombia.

Cacería sangrienta 

Un grupo de activistas medioambientales 
asaltan un centro comercial de noche como 
protesta política. No obstante, lo que no 
esperan es que allí dentro se encuentra un 
sanguinario guardia de seguridad. Disponible 
el 19 de septiembre en Cinemark.

Porno helado 

Pablo y Ramón son dos treintañeros perdedo-
res que, junto a Ceci, una joven estafadora, 
fingen tener una banda de rock. La mentira 
se saldrá de control hasta hacerse realidad. 
Esta serie de comedia estará disponible 
el 20 de septiembre en Prime Video.

Televisión

Soy Georgina 

A partir del 18 de septiembre, en Netflix, 
podrá disfrutar de la tercera temporada de ‘Soy 
Georgina’. Esta serie documental que narra la 
vida pública y privada de la modelo, llegará con 
nuevas cosas por contar y mostrar a todos sus 
fans, al lado del futbolista Cristiano Ronaldo.

Agatha en todas partes 

La nueva serie de Marvel Studios en Disney + 
protagonizada por Kathryn Hahn, continuará 
la historia de WandaVision, ahora centrándose 
en Agatha Harkness, uno de los personajes más 
enigmáticos del Universo Cinematográfico 
de Marvel. Se estrenará el 18 de septiembre.

El Pingüino 

‘El Pingüino’, la nueva producción de Max del 
universo ‘The Batman’ protagonizada por Colin 
Farrell, estrenará su primer episodio el 19 de 
septiembre. La serie sigue el ascenso de Oswald 
“Oz” Cobblepot, el infame villano de Gotham, 
en el oscuro y retorcido submundo criminal.

CULTURA

Conozca cómo observaban las 
culturas antiguas el universo 
El 19 de agosto, en el Planetario de Bogotá, 
se realizará una charla donde se conversará 
acerca del equinoccio desde una perspectiva 
astronómica. Se mostrarán elementos arquitec-
tónicos de los pueblos maya, azteca e inca. 
El ingreso será gratuito hasta completar el aforo 
y también será transmitido por Facebook Live. 
El conversatorio iniciará a las 6:00 p.m.

ESPECTÁCULOS

Encuentro de música en 
el Julio Mario Santodomingo 
FestiQ-Artetos es un evento bienal, con sede en 
Bogotá, que fue creado en 2014 por el Cuarteto 
Q-Arte. Su objetivo es reunir en un espacio a 
músicos profesionales, estudiantes y público 
general en torno a la música para cuarteto 
de cuerdas. Este evento se realizará el próximo 
17 de septiembre en el Teatro Mayor Julio Mario 
Santodomingo y la entrada tendrá costo.

TEATRO

‘No al dinero’, la obra disponible  
para ir a ver en Teatro Nacional 
El Teatro Nacional se encuentra con una agenda 
de funciones en las que se encuentra la obra ‘No 
al dinero’, protagonizada por los actores Caroli-
na Acevedo, Jimmy Vásquez, Álvaro Bayona y 
Ana María Sánchez y dirigida por Andrés 
Caballero. La obra muestra la historia de Ricardo, 
un jugador eterno de lotería, quien tiene una 
noticia importante que dar a su familia.

ESPECTÁCULOS

Aproveche los últimos días del 
Festival Internacional de Jazz 
Hoy y mañana serán los últimos días del Festival 
Internacional de Jazz realizado en el Teatro 
Colsubsidio. En este evento podrá disfrutar de 
algunos de los músicos más destacados a nivel 
nacional e internacional en el jazz. Las funcio-
nes iniciarán a las 7:30 p.m. y la entrada será 
paga. Las boletas podrá comprarlas a través 
de TuBoleta o directamente en taquilla.

Conozca los nuevos lanzamientos para 
todos los gustos en las diferentes plataformas 
de streaming durante esta semana

Julieta 
Venegas será 
una de las 
artistas 
presentes en 
el concierto. 
IG/Julieta Venegas
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Un gobierno 
desconectado  
y derrochador

El Gobierno nacional vive desconectado de la 
realidad social y económica del país. Su deseo es 
tener las arcas llenas, sin importar la situación o 
capacidad de los contribuyentes, para derrochar 
en imposibles proyectos faraónicos, subsidios 
inanes y politiqueros o agrandar el tamaño del 
Estado y su burocracia. Por eso siempre ha queri-
do echarle mano al Banco de la República e impri-
mir billetes a su antojo. Un gobierno derrocha-
dor, con esa posibilidad, seguramente pensaría 
que se resolverían todos sus problemas financie-
ros, se llevaría los aplausos por los subsidios y 
transferencias monetarias y continuaría en el po-
der. Pero los colombianos no comemos cuento y 
sabemos que no se puede gastar más de lo que 
se recauda y puede financiar, que no hay almuer-
zo gratis y que el peor impuesto es la inflación. 

Al no ser posible semejante disparate, al Go-
bierno no le quedó otra opción, para sus inten-
ciones populistas, que incrementar estrepitosa-

mente el presupuesto nacional. 
Pues bien, eso hizo. Pre-

sentó al Congreso un presu-
puesto inflado y desfinancia-
do de $523 billones, por lo 
que se requiere una Ley de 
Financiamiento por $12 billo-
nes, que será asumida por las 
empresas, empresarios y tra-
bajadores colombianos. Tre-
mendo despropósito en estos 
momentos de estancamiento 

económico, cuando lo que se requiere es fo-
mentar la reactivación. 

El presupuesto presentado, además, tiene 
varios inconvenientes, como los gastos de fun-
cionamiento por la absurda suma de $327,9 bi-
llones, lo que representa un crecimiento de 
22,65% respecto a 2023, que inicialmente tuvo 
un presupuesto de $405,6 billones, con gastos 
de funcionamiento de $253,6 billones. Recor-
demos que el presupuesto inicial de 2023 tuvo 
una adición de $16,9 billones, terminando en 
$422,5 billones, y que se requirió un recorte 
presupuestal de $20 billones en 2024. Así, la 
falta de rigor y el descaro del Gobierno al pedir 
para derrochar son inconmensurables y for-
man parte de su estrategia politiquera. 

Todo esto significa que el presupuesto de 
2025 debería reducirse considerablemente (por 
lo menos $40 billones), y que los esfuerzos de re-
ducción deben provenir de los gastos de funcio-
namiento y del tremendo hueco fiscal generado 
por los precios de los combustibles. 

De hecho, los contribuyentes ya no pueden 
más, y una Ley de Financiamiento como la plan-
teada es inconveniente. El proyecto insiste en 
acabar con el futuro del sector minero-energéti-
co, incluyendo tarifas diferenciales y más onero-
sas para el sector; incrementa la tarifa mínima de 
tributación del 15% al 20%; castiga el ahorro pri-
vado y el esfuerzo personal con el impuesto al 
patrimonio, con mayor tasa, menor base y aplica-
ble a las sociedades sobre sus activos improduc-
tivos; aumenta la tasa por ganancia ocasional, 
sin dar solución para la mejora de activos; incre-
menta las tarifas para las personas naturales; en-
carece los combustibles; crea un incentivo per-
verso de recompensas; aumenta los intereses 
presuntos al doble del DTF; elimina el régimen 
simple de tributación y, en general, castiga a la 
clase media trabajadora. 

La única y verdadera opción para el país es 
que el Gobierno se apriete el cinturón y, de paso, 
combata la corrupción, en lugar de estar metién-
dole otra vez la mano al bolsillo a los contribu-
yentes para sus excentricidades y derroche, más 
aún cuando el panorama económico no está para 
semejantes excesos.

LOS COLOMBIANOS  
SABEMOS QUE NO  
SE PUEDE GASTAR MÁS DE 
LO QUE SE RECAUDA 

Desafiando la norma: La autenticidad  
como motor corporativo

En un entorno profesional 
que a menudo nos impone 
estándares y expectativas rí-
gidas, la autenticidad emerge 
como un valor fundamental 
que no solo nos distingue, 
sino que también impulsa un 
liderazgo positivo, fomenta la 
confianza y promueve la ho-
rizontalidad en las corpora-
ciones modernas. 

En mi trayectoria, he 
aprendido que abrazar la au-
tenticidad en el mundo cor-
porativo no solo es una forta-
leza, sino también una estra-
tegia casi vital. Resistir la 
presión de conformarse a 
modelos predefinidos, ya sea 
en la forma de vestir, com-
portarse o expresar emocio-
nes, no solo nos hace únicos, 
sino que también nos permi-
te destacar en un mar de uni-
formidad.  

Por otro lado, resulta un 
catalizador del liderazgo po-
sitivo, ese que hoy es la base 
sobre la que se construye la 
confianza en cualquier entor-
no profesional. Al mostrar 
autenticidad en nuestras ac-
ciones y decisiones, genera-
mos un ambiente de transpa-

rencia y sinceridad que nutre 
la confianza entre colegas y 
líderes. Esta confianza, a su 
vez, es esencial para fomen-
tar equipos de trabajo sóli-
dos, capaces de colaborar de 
manera efectiva en pro de 
objetivos comunes. 

La capacidad de ser autén-
tico en un entorno profesio-
nal no solo nos empodera, 
sino que también nos permi-
te construir relaciones más 
genuinas y significativas. Al 
ser fieles a nosotros mismos, 

generamos confianza y credi-
bilidad, elementos funda-
mentales en cualquier inte-
racción profesional. Nos per-
mite conectar a un nivel más 
profundo, tanto con colegas 
como con clientes, creando 
lazos que trascienden lo me-
ramente transaccional. 

Además, la autenticidad 
nos otorga la increíble liber-
tad de perseguir nuestras pa-

siones y ambiciones sin mie-
do al juicio o la crítica y 
cuando se construye dentro 
del liderazgo, es sin duda, un 
catalizador para la confianza. 

En un mundo donde la di-
versidad y la inclusión son 
cada vez más valoradas, la 
autenticidad se convierte en 
un activo invaluable. Al mos-
trarnos tal como somos, con-
tribuimos a un entorno labo-
ral más enriquecedor y diná-
mico, fomentando la verda-
dera expresión de la diversi-
dad en todas sus formas. 

En conclusión, hoy la au-
tenticidad no solo es un valor 
personal, sino también una 
herramienta poderosa en el 
mundo corporativo. Al abra-
zar la autenticidad, no solo 
fomentamos un entorno de 
confianza y colaboración, 
sino que también modelamos 
un liderazgo que valora lo 
que es genuino, la diversidad 
y la participación igualitaria. 
Es solo a través de un lide-
razgo auténtico que construi-
mos corporaciones sólidas, 
inclusivas y preparadas para 
afrontar los desafíos del futu-
ro.

LA AUTENTICIDAD 
NO SOLO ES UN 
VALOR PERSONAL, 
SINO TAMBIÉN UNA 
HERRAMIENTA

JUAN PABLO 
LIÉVANO 
Exsuperintendente 
de Sociedades

PATRICIA  
FIELD DE LEÓN  
Gerente General 
Novo Nordisk 
Colombia 

TRIBUNA EMPRESARIAL

Imaginemos que estamos en 
el año 2075. Los laboratorios 
científicos ya no son como los co-
nocemos hoy. En lugar de largas 
jornadas de trabajo en el labo-
ratorio, los científicos colaboran 
con agentes inteligentes avanza-
dos que no solo procesan gran-
des cantidades de datos, sino 
que generan hipótesis, diseñan 
experimentos y, en algunos ca-
sos, ejecutan investigaciones 
completamente autónomas. Los 
agentes trabajan junto a robots, 
capaces de replicar experimen-
tos en tiempo real, mientras que 
los científicos humanos supervi-
san, ajustan variables clave y se 
concentran en formular pregun-
tas más complejas. Las publica-
ciones científicas se generan casi 
instantáneamente a través de 
sistemas avanzados, que trans-
forman los resultados de los ex-
perimentos en artículos listos 
para su revisión por científicos 
alrededor del mundo. El tiempo 
entre un descubrimiento y su 
implementación práctica se ha 
reducido a una fracción de lo que 
solía ser. Este futuro de la cien-
cia acelerada parece de ciencia 
ficción, pero los primeros pasos 
hacia esa realidad ya se están 
dando hoy. 

En la actualidad, los avances 
en inteligencia artificial, y más es-
pecíficamente en los modelos de 
lenguaje grandes (LLMs), están 
comenzando a transformar la 
ciencia. Estos modelos, como 
GPT-4, han demostrado su capa-
cidad para procesar y analizar 

grandes volúmenes de datos en 
una variedad de disciplinas, des-
de la biología hasta la física teó-
rica. Proyectos como Futu-
reHouse y Data-to-Paper están a 
la vanguardia de esta revolución. 
FutureHouse, por ejemplo, utili-
za LLMs para identificar patrones 
en datos masivos, generando hi-
pótesis y ayudando a los cientí-
ficos a plantear nuevas líneas de 
investigación, complementando 
el trabajo de los investigadores 
humanos, permitiéndoles enfo-
carse en aspectos más abstrac-
tos y creativos del proceso cien-
tífico, mientras que las IA 
manejan la parte analítica y los 

cálculos complejos. 
Por otro lado, Data-to-Paper es 

una plataforma que automatiza la 
redacción de artículos científicos 
a partir de datos experimentales. 
Una vez que los experimentos 
han sido realizados y los resulta-
dos recogidos, la IA analiza los da-
tos, los contextualiza con inves-
tigaciones previas y genera un 
manuscrito listo para ser revisa-
do por expertos. Esta herramien-
ta es especialmente útil para cien-
tíficos que se ven abrumados por 
la enorme cantidad de datos que 
generan sus investigaciones y el 
tiempo que los lleva transformar-
los en publicaciones científicas. 

Sin embargo, aunque estos 
proyectos representan un gran 
avance, también presentan desa-
fíos importantes. La ciencia no 
es solo el análisis de datos; requie-
re experimentación en el mundo 
real, y aquí es donde los LLMs aún 
encuentran barreras. Si bien los 
modelos de lenguaje pueden ge-
nerar hipótesis y diseñar experi-
mentos, la ejecución en entornos 
físicos aún depende en gran me-
dida de los científicos humanos. 
Los laboratorios no son entornos 
perfectamente controlados, y fac-
tores como la variabilidad bioló-
gica, las condiciones ambientales 
o los errores técnicos pueden 
complicar los experimentos de 
formas que las IA aún no pueden 
prever o manejar adecuadamen-
te.  

A pesar de estos desafíos, el 
impacto de los LLMs en la cien-
cia ya es notable. En la química, 
por ejemplo, estos modelos se uti-
lizan para predecir las propieda-
des de nuevas moléculas antes de 
que sean sintetizadas, lo que ace-
lera significativamente el proce-
so de descubrimiento de nuevos 
fármacos.  

Aunque estamos lejos de la vi-
sión futurista de 2075, los prime-
ros indicios de cómo la IA y los 
modelos de lenguaje grandes po-
drían transformar la ciencia ya es-
tán aquí. La clave está en equili-
brar el poder de estos sistemas 
con la intervención y el juicio hu-
mano, asegurándonos de que la 
ciencia avance de manera ética 
y precisa. 

Ciencia 2.0: El Futuro es IA

LA CLAVE  
ESTÁ EN 
EQUILIBRAR EL 
PODER DE ESTOS 
SISTEMAS

JAVIER 
VILLAMIZAR 
Managing 
Director 
@fjv006
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El proyecto  
de estado 
equivocado

El Gobierno Petro es la muestra en extremo 
de la gran desgracia y absurdo del proyecto de 
estado latinoamericano. Un estado en que el 
afán populista de izquierda y derecha ha deri-
vado en una estructura excesiva, asistencialis-
ta, corrupta e inhabilitante que no permite que 
sus ciudadanos puedan crear una economía 
pujante y trasformadora a través de empresas 
competitivas globalmente.  

Esto queda claramente 
expuesto en la propuesta de 
presupuesto para el 2025 y la 
nueva reforma tributaria. A 
una sociedad agobiada se le 
pretende sustraer mas recur-
sos para tener un estado con 
un tamaño de 30% de la econo-
mía. Esto ya sin anuencia de 
un congreso que en el pasado 
fue cómplice y coparticipe de 
la captura de la economía para 
su propio beneficio. 

En el año 2000 el Ingreso 
del Gobierno el era 10,9% del 
PIB, el gasto 15,6%. La deuda 
total 36%.  Para 2010 estas 
cifras pasaron al 14,1% los 

ingresos, 17,7% el gasto y 37,3 la deuda. Para 
2018 los ingresos subieron al 15,3%, el gasto al 
18,4% y la deuda salto al 48,6%. En 2023 los 
ingresos fueron 18,8%, el gasto salto al 23,1% y 
la deuda acumulo un 54,4%. Los datos son del 
boletín de indicadores del Banco de la Republi-
ca. https://www.banrep.gov.co/es/bie 

Para el 2023 se llegó al 24,4% del gasto y 
para el 2024 se pretendió un 29,6% financián-
dose con unos ingresos corrientes del 18,6% y 
el resto con endeudamiento. Este nivel de 
gasto es el que pretenden mantener para 2025 

según los cuadros se presupuestó del Ministe-
rio de Hacienda. Aumentar 5,2% de gasto de un 
año fue insensato e irresponsable. Ahora se 
quiere alcanzar ese nivel de gasto para 2025. 

Lo que no es entendible es que no se estén 
atendiendo obligaciones prioritarias.  La Salud 
tiene un faltante al cierre de 2024 de 12 billo-
nes de pesos, según cifras presentadas por un 
panel de expertos a la Corte Constitucional. Ese 
faltante se está haciendo evidente en las crisis: 
hospitalaria, de medicamentos y de pacientes 
de alto costo.   

Igual ocurre con el sector eléctrico. El go-
bierno desatiende sus responsabilidades de 
pago de subsidios y de respaldo a mecanismos 
para la opción tarifaria, que sumados al mal 
gobierno en la Creg desembocaron en la crisis 
de Air-e.  Las demás compañías de distribución 
de energía están enfrentando los mismos 
problemas. Esto sin detallar más crisis como 
las de la financiación del subsidio al Acpm, las 
Universidades Públicas, el sector penitenciario 
o los recursos para la seguridad. 

La propuesta de presupuesto de este gobierno 
es excesiva y equivocada. No se atienden faltan-
tes críticos y de asignan los recursos a subsidios 
y gastos que están facilitando el despilfarro y el 
clientelismo de primera línea. El congreso acertó 
señalando recortes y cambios radicales. Este 
gobierno no se merece que se le apruebe otra 
reforma tributaria. El anterior afecto duramente 
la economía y la gente vio como su esfuerzo se 
convirtió en corrupción y derroche, otra genera-
rá una dura reacción contra el congreso. 

Lo necesario es una gran reforma del pro-
yecto de estado que tenemos. Este se convirtió 
en una gran máquina de corrupción, tráfico de 
poder y asignación de beneficios excesivos a 
funcionarios que empeoran la situación de 
inequidad social.

LO NECESARIO ES  
UNA GRAN REFORMA  
DEL PROYECTO DE ESTADO 
QUE TENEMOS

DIEGO 
GÓMEZ 
PhD, Director 
Ecsim

Vea el video  
del analista

Las exportacio-
nes no minero 
energéticas de Co-
lombia han transi-
tado un camino po-
sitivo en lo que va 
de 2024, con corte 
a julio, con un in-
cremento de 6% 
frente a enero-julio 
de 2023.  

Esto, al aportar 
US$12.575 millo-

nes, de acuerdo con cifras de la 
Dian, con análisis de Analdex. Sin 
embargo, sabemos que este tipo de 
ventas externas deben aportar cada 
vez en el total exportado por el país, 
para equilibrar la cancha con las 
minero energéticas. 

Tenemos los recursos naturales 
para que Colombia pueda consoli-
dar un verdadero efecto Wow en los 
consumidores y compradores inter-
nacionales. Las ventanas de Tecno-
glass; los vestidos de baño de los 
grandes diseñadores del país; el 
aceite de aguacate Hass; los trans-
formadores eléctricos de Magne-
trón, son algunos de esos productos 
con valor agregado que han cautiva-
do a propios y a extraños, pero la 
lista de ejemplos, para los próximos 
años, debería ser más amplia.  

De igual forma, este esfuerzo em-
presarial debe ir acompañado por 
políticas públicas que ayuden a im-
pulsar el salto que se necesita, con te-
mas fundamentales como desregula-
ción y facilitación. Que exportar sea 
rentable frente a vender en el merca-

do nacional y que haya un verdadero 
propósito de disminuir los costos lo-
gísticos, de transporte y almacena-
miento, ya que esto nos hará más 
competitivos a la hora de conquistar 
a los compradores en el exterior. 

Si miramos los cinco bienes no 
minero energéticos más exporta-
dos, encontramos al café, flores y 
capullos frescos, bananos, puertas, 
ventanas y sus marcos, rosas fres-
cas y aceite de palma, que son pro-
ductos que históricamente han es-
tado jalonando las exportaciones de 
Colombia, gracias a un gran trabajo 
de comercialización internacional.  

No obstante, el valor agregado, la 
innovación, la apuesta por la tecno-
logía, son elementos que deben po-
sicionar con más fuerza a Colombia, 

como un jugador relevante en ma-
nufacturas y agro. Por ejemplo, hay 
que profundizar en la estrategia de 
aumentar las exportaciones de café 
tostado en origen, que podría dejar 
mayores utilidades para el país.  

Igualmente, las plataformas de 
comercio electrónico transfronteri-
zo pueden llegar a ser unas herra-
mientas muy valiosas, a la hora de 
querer posicionar los bienes nos 
mineros, de manera masiva.  

Así mismo, debemos vincularnos 
a cadenas globales de valor en más 

categorías de productos, para que 
esto sea un círculo virtuoso de largo 
plazo. Al mirar los destinos que más 
nos compran bienes no minero ener-
géticos, tenemos a Estados Unidos 
de primero, seguido por Ecuador, 
México, Brasil, Perú, Venezuela y 
China. El caso de Venezuela es el 
que más llama la atención por lo que 
el porcentaje de crecimiento (46,5%) 
es el más alto de toda esta lista.  

Vamos por los US$503,2 millo-
nes a julio exportados al vecino país 
y la recta final del 2024 va a ser vi-
tal, para que este crecimiento sea 
sostenido, teniendo como telón de 
fondo la situación política que vive 
Venezuela, donde se podrían endu-
recer las sanciones económicas. 

En el efecto Wow debe sumarse 
todo el esfuerzo que hacen las em-
presas colombianas exportadoras 
de servicios como ciberseguridad, 
software, videojuegos, producción 
audiovisual, entre otras.  

Según el Banco de la República, 
las ventas externas de servicios su-
maron US$8.299 millones, en el pri-
mer semestre del año, con un au-
mento de 13,7% frente al mismo lap-
so de 2023. Si bien gran parte de 
esto es por turismo, los demás sec-
tores tienen el potencial de jugar en 
las grandes ligas a nivel mundial.  

Cuenten con Analdex para traba-
jar de manera articulada en pro de 
acelerar esa inserción de Colombia 
en el contexto global, con bienes y 
servicios con valor agregado, que 
enamoren a los compradores inter-
nacionales.

HAY QUE PROFUNDIZAR 
EN LA ESTRATEGIA DE 
AUMENTAR LAS 
EXPORTACIONES DE CAFÉ 
TOSTADO EN ORIGEN

El efecto Wow

Abrir la mina, para cerrar la mina
Por decisiones 

empresariales de 
tipo financiero, 
ambiental y social, 
en febrero de 2021 
(en pleno pico de la 
pandemia por co-
vid 19), la empresa 
Prodeco renunció a 
cinco títulos mine-
ros. Sin embargo, 
en septiembre del 
mismo año la Agen-
cia Nacional de Mi-

nería (ANM) solo aceptó la termina-
ción de tres de estos, los cuales fue-
ron objeto de liquidación durante la 
vigencia 2023. 

En el año 2022 como viceminis-
tro de minas, tuve la oportunidad 
de presentar al gobierno nacional la 
propuesta de “Abrir la mina, para 
cerrar la mina”, es decir, recibir los 
títulos mineros con el fin de aprove-
char la riqueza mineral del subsue-
lo representada en carbón térmico 
con destino a exportarlo, para luego 
realizar un cierre minero con todas 
las implicaciones que un proceso de 
este tipo conlleva. Una iniciativa 
que iba en contravía de las políticas 
del gobierno (el corredor de vida, el 
corredor de la transición energéti-
ca), pero que desde el punto de vis-
ta de la responsabilidad social, am-
biental y minera, era la más racio-
nal para evitar problemas futuros 
de orden técnico (inundaciones, 
mantenimiento de vías, taludes, 
bancos, bermas, infraestructura mi-
nera y civil), social (generación de 

empleo, inversión social) y econó-
mico (recaudo de impuestos, pago 
de regalías). 

La propuesta era sencilla. Apro-
ximadamente noventa millones de 
reservas de carbón (que están re-
gistrados en la contabilidad nacio-
nal como ingresos futuros), por 
tratarse no de recursos mineros 
sino de reservas. A cada tonelada 
de carbón, con el objetivo de ga-
rantizar un adecuado cierre mine-
ro,  ambiental y social, le asigna-
mos en la estructura de costos, un 
valor de US$10, para que esos 
US$900 de ingresos futuros, sir-

vieran como base para que el cie-
rre minero de la minas o títulos li-
quidados y en poder del Estado, 
tuvieran asegurado un proceso 
técnico de cierre, en el cual el go-
bierno nacional no tuviera que in-
vertir un solo centavo para esta ac-
tividad propia del ciclo minero.  

Adicionalmente, durante un pe-
riodo de ocho años se desarrollaría 
un programa de reconversión eco-
nómica en los municipios de Agus-
tín Codazzi, Chiriguaná, El Paso, La 
Jagua de Ibirico, Becerril y Valledu-
par, en el departamento del Cesar, 
para tener certeza de que el cierre 
de la mina, era inminente por el 
agotamiento de las reservas de car-

bón térmico y que la población que 
dependía de esta actividad econó-
mica, debía iniciar un proceso de 
reconversión a otra actividad pro-
ductiva, debido al cierre de la mina. 

Mantener la infraestructura mi-
nera y el mantenimiento preventivo 
de la maquinaria pesada es un pro-
ceso complejo para un proyecto mi-
nero de gran escala en el que se ex-
traen carbones térmicos y estériles 
a razón de 1 a 7, y para la cual el Es-
tado aún no se encuentra preparado 
para mantener la mina activa o la 
mina en proceso de cierre minero. 

Este proceso debe tener muchos 
aprendizajes para todas las partes 
involucradas. Para las empresas 
que piensan revertir sus títulos al 
Estado. Para el Estado que no tiene 
experiencia en administrar un tema 
tan complejo como la minería a 
gran escala. Para las comunidades 
cercanas a los proyectos mineros, 
en buscar otras alternativas y opor-
tunidades que minimicen la depen-
dencia de la actividad extractiva. 
Para la Autoridad Minera, que pue-
de presentar otras estrategias más 
flexibles y que permitan buscar es-
cenarios alternativos. 

Finalmente, pensar en abrir la 
mina, para cerrar la mina, será 
una estrategia de voluntad política 
que se puede presentar en un futu-
ro cercano con algunos de los más 
de siete mil títulos mineros vigen-
tes en el país, y deberá servir para 
aprender de las lecciones para to-
das las partes involucrados del 
caso Prodeco.

SE 
DESARROLLARÍA 
UN PROGRAMA DE 
RECONVERSIÓN 
ECONÓMICA 

GIOVANNI 
FRANCO 
SEPÚLVEDA 
Ph.D. Profesor 
Universidad 
Nacional de 
Colombia

JAVIER DÍAZ 
MOLINA 
Presidente 
ejecutivo  
de Analdex 
@javierDiazMo



A N Á L I S I S larepublica.coFIN DE SEMANA 14 - 15 DE SEPTIEMBRE DE 2024P30

Que Petro 
termine en 2026

El poder del presidente es también 
su discurso y ahora sus alocuciones 
repetidas en las que la mentira abier-
ta parece ser un derrotero. En cada 
discurso de odio de Gustavo Petro 
parece confirmar que su sueño fue 
ser presidente para establecer la 
pugnacidad y el odio. 

Hay que advertirlo con claridad. Si 
algún medio de comu-
nicación sufre en las 
próximas semanas o 
meses algún hecho 
violento, el responsa-
ble será el presidente 
Gustavo Petro por sus 
palabras que son 
dinamita en un país 
con grupos armados 

(algunos cercanos a su causa) con 
presencia en casi todas las regiones 
del país. 

A este paso el legado de Petro será 
la división y los discursos de la cons-
piración y la “manipulación mental”. 
Su falta de responsabilidad y de 
altura con el momento de Colombia 
es alarmante. Es el perfecto ejemplo 
de un líder que usa mal su talento 
más especial: el de la persuasión. 
Petro sabe que sus palabras calan y 
son poderosas y por eso las usa con-
tra todos a los que considera enemi-
gos. “La oligarquía, los dueños del 
capital, los medios hegemónicos”, 

etc. Al presidente no le interesa la 
complejidad del mundo ni su enten-
dimiento, tampoco el acuerdo ni las 
discusiones de dos partes. Su Gobier-
no es un monosílabo repetitivo de 
victimización infinita y persecución. 
Y de escándalos.   

Todo esto lleva a pensar que real-
mente Petro no quería ser presiden-
te, que es un trabajo sobre todo para 
buscar la unidad, la sensatez y las 
soluciones a los problemas de un 
país entre todos los actores de la 
sociedad. Nadie dice que las friccio-
nes políticas no deban generarse, 
pero llevar la estabilidad a riesgo de 
violencia es anti presidencial. 

A Petro nadie lo debe tocar, nadie 
lo debe tumbar, ni el CNE ni el Con-
greso (y no es que no puedan, esas 
son las reglas de la democracia). Sus 
permanentes referencias a Allende 
son preocupantes. Es como si ese 
fuera su deseo más interior. Pasar a 
la historia de esa manera, así nadie 
esté interesado en volverlo un már-
tir. 

Colombia es más importante que 
Petro y debería votar en el 26 por una 
opción moderada y sensata superan-
do esta época difícil de crispación, 
inestabilidad, y violencia discursiva, 
que está a un paso de convertirse en 
la violencia física animada por un 
mandatario. El legado de Petro será el 
de ser recordado como el presidente 
que propuso el odio como respuesta 
a los problemas del país. Lamentable.

EL LEGADO DE PETRO SERÁ EL 
DE SER RECORDADO COMO EL 
PRESIDENTE QUE PROPUSO EL 
ODIO COMO RESPUESTA

¿Cómo construir una agenda de paz?
Durante las dos  

últimas semanas he 
tenido la oportuni-
dad de encontrar-
me con dos libros 
que he podido leer 
con entusiasmo. 
Los dos autores, Re-
nato Opertti, con su 
libro Sobre educar y 
aprender para futu-
ros mejores, y Ary 

Waldir Ramos Díaz, también el suyo 
¡Sed Auténticos¡ Claves del papa 
Francisco para  la comunicación in-
terpersonal, me condujeron a refle-
xionar un poco más en lo que  en 
otras oportunidades de esta colum-
na de opinión he  trasmitido sobre 
los temas de la comunicación, demo-
cracia y construcción de la paz. Las 
tres realidades están entrelazadas 
en el contexto actual donde el diá-
logo, que implica escucha mutua e 
interacción de ideas, hace posible 
el encuentro en el escenario del bien 
común y posibilita un mundo en paz. 
Estamos en un momento límite de 
construcción social para que la cre-
ciente desafección democrática en-
tre los jóvenes no se perpetúe en el 
tiempo y donde la seguridad no co-
lonice el debate de las políticas pú-
blicas. Para que nada de esto ocu-
rra, es fundamental que los 
cimientos educativos se consoliden 
en la vida de los estudiantes. La edu-
cación tiene que fundar un nuevo 
modo civilizatorio, porque hoy está 

más incrustada en mantener la in-
sostenibilidad, asociada al cambio 
climático y a la pérdida de biodiver-
sidad, que a interpelarla. 

Para que esto suceda, las Institu-
ciones de Educación Superior (IES) 
deben sentirse confrontadas para de-
jar de ser “torres de marfil”, como han 
sido criticadas durante mucho tiem-
po, donde muchas veces los académi-
cos evidencian un estado de aisla-
miento intelectual de los problemas 
del mundo real, ofreciendo poco be-
neficio práctico a las necesidades so-
ciales. Uno de los grandes problemas 
es no percibir el valor de la educa-

ción para la inclusión, la conviven-
cia y la democracia. Por otro lado, te-
nemos un sistema educativo que 
muchas veces revela un conjunto de 
actores crispados en discusiones 
ideológicas sin poner el acento en lo 
fundamental. Las IES están profunda-
mente entrelazadas con el tejido po-
lítico, económico y social y necesitan 
responder a las mismas presiones y 
desafíos que influyen en el mundo en 
general, que se está volviendo más 
violento y polarizado cada día,  in-
fluenciando fuertemente a los estu-
diantes y en general a la comunidad 
académica con enfrentamientos y de-

bates polarizados. Frente a esta rea-
lidad, es importante que los líderes de 
la educación a través de las IES se pre-
gunten ¿qué puede hacer la educa-
ción superior para mitigar los conflic-
tos y crisis locales y globales? ¿qué 
habilidades y competencias necesi-
tan los estudiantes de todas las dis-
ciplinas para evaluar, prevenir y 
transformar eficazmente el conflicto? 
¿qué medidas pueden apoyar la salud 
mental y el bienestar de los estudian-
tes que se ven afectados por el aumen-
to de la polarización y la violencia? 
Hay mucho que se puede hacer para 
transformar los conflictos y fortalecer 
el compromiso institucional y promo-
ver una agenda de consolidación de la 
paz. Vale la pena que al incorporar 
cursos, módulos y oportunidades de 
aprendizaje experiencial, estos se 
centren en la resolución de conflictos, 
la comprensión intercultural y la jus-
ticia social. También es clave fomen-
tar la colaboración interdisciplinaria 
entre profesores para abordar los 
complejos desafíos de construcción 
de la paz desde múltiples perspecti-
vas. Crear espacios para la comunica-
ción y el diálogo como camino para 
la compresión mutua es clave para 
construir la paz.  

Al abrazar su potencial como agen-
tes de construcción de la paz, trans-
formación de conflictos, recupera-
ción social y reconciliación, las IES 
pueden contribuir significativamen-
te al desarrollo de comunidades más 
pacíficas, justas y resilientes.

TENEMOS UN SISTEMA 
EDUCATIVO QUE 
REVELA ACTORES 
CRISPADOS EN 
DISCUSIONES SANTIAGO 

ÁNGEL 
RODRÍGUEZ 
Periodista

SEÑOR PRESIDENTE

HAROLD 
CASTILLA 
DEVOZ 
Rector General  
de Uniminuto

TRIBUNA UNIVERSITARIA

Desde hace más de una dé-
cada, el gobierno nacional ha 
enfatizado la implementación 
de la compra local y los circui-
tos cortos de comercialización 
en el sector agropecuario 
como una herramienta de de-
sarrollo del campo. Esto se ha 
establecido en leyes como la 
1876 de 2017, la 2026 de 2020 
y el Decreto 248 de 2012 que 
regulan las compras públicas 
de alimentos. 

Estas normativas buscan 
integrar a los productores lo-
cales en el abastecimiento ali-
mentario de programas públi-
cos, promoviendo así la agri-
cultura campesina, familiar y 
comunitaria. Los circuitos cor-
tos de comercialización, que 
se basan en la venta directa de 
productos frescos o de tempo-
rada con mínima intermedia-
ción, son fundamentales en 
esta estrategia. Asimismo, la 
compra local de alimentos se 
define como la adquisición de 
alimentos ofrecidos por pro-
ductores locales que cumplen 
con los requisitos sanitarios 
en materia de calidad e ino-
cuidad. 

No obstante, para que estas 
iniciativas tengan un impacto 
real, es esencial la colabora-
ción activa de diversos secto-
res de la sociedad, incluyendo 
universidades, colegios, em-
presas y otras organizaciones. 
Un ejemplo de ello es el papel 

decisivo que hemos jugado 
desde un grupo de estudiantes 
de la Universidad Eafit, al cual 
pertenezco, en la consolida-
ción de las políticas de Merca-
dos Campesinos Medellín, un 
programa que ha estado vi-
gente durante 37 años. La uni-
versidad ha centrado sus es-
fuerzos en fortalecer las capa-
cidades de los productores del 
sector agropecuario, especial-
mente en el ámbito de la co-
mercialización, a través de la 
alfabetización digital, el mar-
keting, el diseño de catálogos, 

la creación de marca, etique-
tado y empaque, así como su 
participación en diversas fe-
rias. Un caso representativo es 
el de don Guillermo Ortiz Vás-
quez, un productor agrope-
cuario del corregimiento de 
San Cristóbal, quien inicial-
mente carecía de habilidades 
en el uso de herramientas tec-
nológicas como su celular. 
Gracias a la escuela de campo 
en marketing digital, organi-
zada por la universidad, don 
Guillermo desarrolló las com-
petencias necesarias para di-
gitalizar la comercialización 
de su negocio, lo que resultó 

en un aumento significativo 
de sus ventas. 

La colaboración entre las 
universidades y el sector pri-
vado con los productores loca-
les no solo apoya la imple-
mentación de la compra local 
y los circuitos cortos de co-
mercialización, sino que tam-
bién mejora los ingresos eco-
nómicos de los productores 
agropecuarios de la región. 
Esta sinergia demuestra que el 
fortalecimiento de las cadenas 
de abastecimiento no es posi-
ble sin la participación activa 
de diversos actores, incluidas 
las universidades. 

En definitiva, robustecer 
las cadenas de abastecimiento 
va más allá de acercar a pro-
ductores y consumidores; es 
también una oportunidad cla-
ve para integrar a los estu-
diantes en el desarrollo agro-
pecuario. A través de su parti-
cipación en iniciativas esta, 
los estudiantes no solo contri-
buyen a la formación técnica 
de los productores locales, 
sino que también aportan so-
luciones prácticas que fortale-
cen el sector. Este tipo de cola-
boración interinstitucional no 
solo transforma la realidad del 
campo, sino que también per-
mite a los estudiantes aplicar 
sus conocimientos en escena-
rios reales, generando un im-
pacto económico y social posi-
tivo para la región.

El pulso de los Mercados Campesinos

ANDREA 
CASTAÑEDA 
MELENDEZ  
Estudiante 
Administración  
de Negocios 
Universidad 
EAFIT

LA UNIVERSIDAD 
SE HA CENTRADO 
EN FORTALECER 
CAPACIDADES DE 
PRODUCTORES



A N Á L I S I Slarepublica.co FIN DE SEMANA 14 - 15 DE SEPTIEMBRE DE 2024 P31

“Decehare”  
en mercadeo

El mercadeo ha tenido, tiene y tendrá siem-
pre, como una de sus finalidades principales 
suministrar un nivel de vida cada vez mejor. 
Como tiene que ver con el comportamiento de 
las personas, debe partir de la base de cómo se 
da el accionar de los seres humanos. Por eso, 
en mercados de alta competencia como los 
actuales, cada día se necesita más la participa-
ción de las ciencias que lo estudian, como las 
neurociencias. 

Desde finales del siglo XIX, Hermann 
Ebbinghaus descubrió aspectos fundamentales 
del funcionamiento del cerebro y la influencia 
que tiene sobre la manera de actuar de los 
seres humanos, por medio de trabajos sobre la 
psicología de la memoria que pocos parecen 
conocer, y menos aplicar. 

Gracias a esos estudios, Ebbinghaus logró 
comprobar que todos los seres vivos, incluso los 
animales, requieren estímulos sensoriales 
repetidos para mantener comportamientos, 
debido a que si ello no se da, el desinterés co-
mienza a aparecer hasta llegar a la inactividad. 

Igualmente, comprobó y de-
mostró que si no hay estimula-
ción repetida, la mayoría del 
conocimiento y de las experien-
cias “se duermen” en el cere-
bro, ocasionando lo que siem-
pre se ha vivido y experimenta-
do: el tiempo lo cura todo.  

Para ilustrar lo anterior 
basta citar ejemplos sencillos 
como es el caso de los estu-
diantes, quienes por buenos 
que sean necesitan repasar 
para los exámenes. También, 

que el entusiasmo por las cosas disminuye con 
el uso y con el tiempo, y las amistades y rela-
ciones se enfrían o acaban cuando no hay 
estimulación adecuada y repetida. 

Las neurociencias han demostrado que para 
que el comportamiento del mercado (los clien-
tes) sea el que se pretende y se sostenga, se 
requiere un proceso continuo de comunicacio-
nes y acciones que “formen” las mentes y un 
sistema de estimulación adecuado que permita 
sostener los niveles de interés que se requie-
ren para lograr que los mercados (seres huma-
nos) sean “fieles” a marcas, productos, accio-
nes, personas, es decir, para que se logre un 
verdadero comportamiento sostenible. 

Las comunicaciones de mercadeo son de 
formas muy variadas: publicidad, boca-boca, 
propaganda, relaciones públicas, ferias, even-
tos, exposiciones, promociones de ventas, 
papelería, merchandising, el modo de actuar 
de las personas de la organización, etc. Pero 
para que sean efectivas es necesario que se 
desarrollen y combinen adecuadamente, por lo 
cual es necesario decir, escribir, hacer y recor-
dar para lograr un comportamiento sostenible, 
entendiendo que “todo y todos comunican”. 

No basta con decir (las palabras se las lleva el 
viento, dice el dicho), hay que escribir y demos-
trar con hechos lo que se dice y escribe. Y si no 
se recuerda, como demostró Ebbinghaus, el 
desinterés aparece pudiendo llegar a “olvidar-
se”, por lo que hay que recordar siempre. 

Por ello se necesita posicionar funcional y 
competitivamente y repetir de diversas formas 
el o los mensajes para que se recuerden, se 
mantenga el interés y se pueda lograr una 
fidelidad como la que todos desean. 

Un ejemplo es el Metro de Medellín, que 
desde su inicio dice, escribe, hace y “recuerda” 
a todos cómo debe ser el comportamiento de 
los usuarios (clientes). Por eso existe lo que 
llaman “cultura Metro”, y se mantiene. Pero, 
muy importante, hace lo que pide que se haga, 
o sea que predica, hace y repite. Simple, pero..., 
hay que hacerlo.

LAS COMUNICACIONES DE 
MERCADEO SON DE FORMAS 
MUY VARIADAS: PUBLICIDAD, 
BOCA-BOCA
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El ego desafo-
rado es com-
placiente y 
por lo tanto 
obstaculiza el 
mejoramiento 
continuo.  

Ryan Holiday

Todos sa-
bíamos que 
tarde o tempra-
no llegaría el 
día de la inter-
vención de la 
empresa Air-e 
por parte del 
Gobierno Na-
cional. Desde el 
primer mo-

mento en que este segmento, que 
comprende los departamentos de 
Atlántico, Magdalena y La Guaji-
ra, fue vendido al Consorcio Ener-
gía de la Costa, estaba la lápida lis-
ta. Ahora, una vez más, se le abre 
la puerta a la intervención y los 
riesgos que conlleva si no se hace 
de manera transparente y con 
compromiso por la región. 

Las nubes están lejos de disi-
parse y el futuro eléctrico de la 
región se carga de incertidumbre. 
Tras el anuncio de la intervención 
de Air-e y casi de manera inmedia-
ta salió el alcalde de Medellín, Fe-
derico Gutiérrez, a decir que el 
Grupo EPM, está dispuesto a ven-
der el 100% de las acciones en la 
empresa Afinia, el otro lado del 
mercado de la Costa Atlántica, 
que padece las mismas dificulta-
des de Air-e. 

Los problemas de fondo, tan-
to de Air-e como de Afinia, deri-
vados de los altos precios en la 
energía en bolsa, las deudas por 

concepto de Opción Tarifaria, la 
falta de inversión, las pérdidas de 
energía constantes, entre otros, 
no van a desaparecer de forma 
mágica con la intervención. Aquí 
hay que tomar medidas urgentes; 
la situación financiera de las em-
presas no admite más dilaciones, 
ni decisiones a largo plazo. 

La elección de Carlos Diago 
como Agente Especial e Interven-
tor para Air-e, es una bocanada 
de aire fresco en medio de tanta 
incertidumbre. El ingeniero Dia-
go va a encontrar los mismos pro-
blemas que tiene el actual presta-
dor, pero su experiencia y 

conocimiento del mercado no lle-
va a creer que estamos en bue-
nas manos y que el remedio no 
será peor que la enfermedad. 
Aunque no podemos olvidar que 
durante los tres años en que la Su-
perservicios intervino a Electrica-
ribe los indicadores y la presta-
ción del servicio empeoraron. 
Fue un total fracaso, una inter-
vención que costó a los colombia-
nos más de 13 billones de pesos. 

Para salvar a la Costa Cari-
be de un apagón, garantizar el 

acceso universal y precios jus-
tos, es crucial minimizar los 
riesgos, equilibrando el interés 
público con la eficiencia opera-
tiva. Se necesitan acciones in-
mediatas. Es urgente que el Go-
bierno Nacional realice el pago 
de los dineros correspondien-
tes a los subsidios en estratos 
1, 2 y 3, así como el saldo faltan-
te de la Opción Tarifaria, tam-
bién realizar el recaudo pen-
diente por parte de las 
entidades públicas, y comen-
zar a implementar estrategias 
como el cambio a contador pre-
pago para una mejor adminis-
tración del consumo. 

La situación del servicio eléc-
trico en la Costa Caribe no admi-
te más anuncios fallidos, ni solu-
ciones temporales. Quiero 
confiar en que habrá luz al otro 
lado del túnel, pero sería perti-
nente que los responsables de las 
decisiones finales no incurran 
más en la farsa que tanto daño le 
hace y le ha hecho a la Región. Se 
conoce el origen del problema, las 
causas y consecuencias están a 
la luz pública. Hay que actuar. 
Cualquier proyección de solución 
de largo plazo, no es más que la 
continuidad de un atentado con-
tra los usuarios de la Región y la 
perpetuidad de un problema que 
lleva al detrimento económico del 
Caribe colombiano.

Intervención con garantías

EL SERVICIO 
ELÉCTRICO EN LA 
COSTA NO 
ADMITE MÁS 
ANUNCIOS 

Peligros del régimen presidencial
El régimen 

presidencial 
se puso en 
práctica por 
primera vez en 
1787, cuando 
George Wa-
shington no 
aceptó el título 
de monarca. 
Los cimientos 
conceptuales 
se encontra-
ban en El Espí-
ritu de las Le-
yes (1750), de 
Montesquieu, 
pensador fran-
cés de la ilus-

tración, quien proponía la sepa-
ración entre el poder legislativo, 
a cargo de hacer reglas para la 
gestión de lo público, y el ejecu-
tivo, a cargo de la administra-
ción. El esquema tuvo acogida en 
Latinoamérica, donde el espíri-
tu de independencia impregnó 
a las élites letradas, a raíz de la 
invasión napoleónica a la penín-
sula ibérica. 

La mayoría de la población del 
mundo en ese entonces era anal-
fabeta y rural. Así se mantuvo 
hasta mediados del siglo 20. Con 
el tiempo se acogieron los prin-
cipios de respeto y solidaridad; 
como consecuencia de este últi-
mo, la participación del Estado 
en la economía creció en casi to-
das partes, con cobertura uni-
versal en educación básica y me-
dia, y en servicios de salud. 

El régimen presidencial con-
centra autoridad y responsabili-
dad en una sola persona. La ad-
ministración en la práctica la 
compra de votos en el legislador, 
y así lo subordina; así las cosas, 
no hay tal independencia y más 
bien se alimenta la corrupción. 

El régimen, además, impulsa la 
discontinuidad: cada presidente 
busca reconocimiento por lo eje-
cutado que sea diferente de lo pre-
cedente: alimenta la aspiración de 
reconocimiento. 

Finalmente, facilita el enrique-
cimiento del gobernante, a expen-
sas del interés general, si no hay 
sistemas de control adecuados. 

El único país desarrollado con 
régimen presidencial claro es 
EE.UU. Casi todos los demás tie-
nen régimen parlamentario, en el 
cual el legislador asume respon-
sabilidad última por la adminis-
tración: el partido o la coalición de 
gobierno escoge la cabeza de la ad-
ministración, según los resulta-
dos de elecciones. Así ocurre en 
Alemania, Gran Bretaña, Italia, 
Canadá, Australia, España y Es-
candinavia. En Suiza el régimen 
parlamentario se conjuga con de-
mocracia participativa, de cre-
ciente ineficacia por la compleji-
dad de los asuntos, autonomía 

cantonal y estructura atípica. La 
cúpula administrativa correspon-
de a junta de siete personas, una 
de las cuales es vocero del órgano, 
y los miembros se rotan responsa-
bilidades. Este esquema es con-
sistente con las experiencias del 
capital privado internacional so-
bre gobierno corporativo a través 
de más de cuatro siglos. 

En Francia hay régimen mixto; 
es compleja la cohabitación cuan-
do el partido del presidente es mi-
noritario. Es de especial relieve la 
responsabilidad del presidente en 
Taiwán para lo relacionado con la 
República Popular China, y en Co-
rea del Sur con Corea del Norte, 
países con regímenes totalitarios. 

Es importante establecer reglas 
acertadas para los partidos. En 
Alemania se requiere obtener al 
menos 5% de los votos en eleccio-
nes parlamentarias para partici-
par en el legislador. 

La constitución impuesta por 
los americanos en Japón es par-
lamentaria; el papel del empera-
dor es simbólico, como el de los re-
yes en algunos países europeos. 

No hay régimen político per-
fecto, pero hay unos mejores que 
otros, y el mundo cambia. El ta-
maño del estado hoy obliga a re-
visar las cosas. La Asamblea 
Constituyente de Colombia en 
1991 no revisó la conveniencia 
del régimen presidencial, y de-
finió procesos inadecuados para 
legislar y juzgar. Nunca es tarde 
para reconocer errores, y no ha-
cerlo puede ser fatal.
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